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Niniejszy dodatek porusza m.in. zagadnienia dotyczace momentu powstania oraz
ujecia przychodow ze sprzedazy dobr i ustug w kontekscie ustawy o rachunkowosci
oraz Miedzynarodowych Standardéw Rachunkowosci (MSR). Publikacja zawiera licz-
ne przyktady rozwigzan krajowych i miedzynarodowych w zakresie ujmowania przy-
chodow. Sktada sie ona z trzech czesci:

e czesci | ,Przychody ze sprzedazy wedtug ustawy o rachunkowosci”, ktéra zo-

stata przygotowana przez redakcje Zeszytow Metodycznych Rachunkowosci,

e czesci Il ,Przychody z umdw z klientami wedtug MSSF 15” i czesci Ill ,,Poréw-
nanie krajowych i miedzynarodowych regulacji dotyczacych ujecia przycho-
dow”, ktdre zostaty przygotowane przez redakcje Zeszytow Metodycznych Ra-
chunkowosci we wspdtpracy z dr Maciejem Frendzlem (Uniwersytet t.odzki, Wy-
dziat Zarzadzania, Katedra Rachunkowosci).

. PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY WEDLUG USTAWY
O RACHUNKOWOSCI

1. Zasady ujmowania przychodow ze sprzedazy

Definicja i moment powstania przychodu ze sprzedazy

Wsrdéd przychoddéw osigganych z podstawowej dziatalnosci operacyjnej wyréznia sie:
— przychody ze sprzedazy wyrobdéw gotowych, pétproduktéw, robét oraz ustug,
— przychody ze sprzedazy towardw i materiatow.

W Swietle ustawy o rachunkowosci, przez przychody rozumie sie uprawdopodobnione
powstanie w okresie sprawozdawczym korzysci ekonomicznych, o wiarygodnie okreslo-
nej wartosci, w formie zwiekszenia wartosci aktywdéw, albo zmniejszenia wartosci zobo-
wigzan, ktére doprowadzg do wzrostu kapitatu wtasnego lub zmniejszenia jego niedoboru
w inny sposdb niz wniesienie srodkdw przez udziatowcow lub witascicieli (por. art. 3 ust. 1
pkt 30 ww. ustawy). Oprdcz przedstawionej definicji przychodéw oraz regulacji dotycza-
cych ustalania przychoddéw z niezakoriczonych dtugoterminowych umoéw o ustugi, o kto-
rych mowa w art. 34a ustawy o rachunkowosci, nie znajdziemy w ustawie szczegétowych
zasad rozpoznawania przychodéw. Wskazane jest wiec, w celu ustalenia momentu ujecia
przychodu w ksiegach rachunkowych kierowac¢ sie nadrzednymi zasadami rachunkowosci,
to znaczy przede wszystkim zasadg memoriatu oraz wspotmiernosci przychododw i kosz-
téw. Z zasady memoriatu wynika obowigzek ujmowania w ksiegach rachunkowych wszyst-
kich osiggnietych, przypadajacych na rzecz jednostki przychodow i obcigzajacych ja kosz-
téw zwigzanych z tymi przychodami dotyczacych danego roku obrotowego, niezaleznie
od terminu ich zaptaty (por. art. 6 ust. 1 ww. ustawy). Z kolei zasada wspodtmiernosci wy-
maga, aby do aktywow lub pasywéw danego okresu sprawozdawczego zalicza¢ koszty
lub przychody dotyczace przysztych okreséw oraz koszty przypadajace na ten okres spra-
wozdawczy, ktére nie zostaty jeszcze poniesione (por. art. 6 ust. 2 ww. ustawy). Ponad-
to nalezy pamietacd, iz do ksiag rachunkowych okresu sprawozdawczego nalezy wprowa-
dzi¢ w postaci zapisu, kazde zdarzenie, ktére nastagpito w tym okresie sprawozdawczym
(por. art. 20 ww. ustawy).




Wedtug prawa bilansowego przychody ze sprzedazy przyporzadkowuje sie do okre-
soéw, ktorych te przychody dotycza.

W praktyce, w celu unikniecia rozbieznosci pomiedzy przepisami bilansowymi i podatko-
wymi, ustalajac moment powstania przychodu dla celdw bilansowych jednostki czesto sto-
sujg przepisy ustaw o podatku dochodowym. Jest to jednak mozliwe pod warunkiem, ze nie
wptywa istotnie na wynik finansowy tych jednostek.

Stosownie do przepiséw o podatku dochodowym, za date powstania przychodu uwaza
sie dzien wydania rzeczy, zbycia prawa majgtkowego lub wykonania ustugi, albo czescio-
wego wykonania ustugi, nie pozniej niz dzien wystawienia faktury albo uregulowania nalez-
nosci (por. art. 12 ust. 3a updop oraz art. 14 ust. 1c updof). Z przepiséw tych wynika, iz po-
wstanie przychodu ze sprzedazy towarow lub ustug nastepuje, co do zasady, w dniu wyda-
nia rzeczy badz wykonania ustugi, chyba ze przed tym dniem zostanie wystawiona faktura
dokumentujgca sprzedaz lub zostanie uregulowana naleznos$é. Przychdd powstaje wéwczas
odpowiednio w dniu wystawienia faktury lub otrzymania naleznosci.

Zwracamy uwage, ze do przychoddw nie zalicza sie m.in. pobranych wptat lub zaracho-
wanych naleznosci na poczet dostaw towardow i ustug, ktére zostang wykonane w nastep-
nych okresach sprawozdawczych (art. 12 ust. 4 pkt 1 updop oraz art. 14 ust. 3 pkt 1 updof).

Przychody ze sprzedazy na przetomie miesiaca i roku obrotowego

W ksiegach rachunkowych przychody ze sprzedazy towardéw, materiatéw, produktow
i ustug przyporzadkowuje sie do okresu, ktdrego one dotycza. Innymi stowy przychdd ewi-
dencjonuje sie¢ w momencie wykonania ustugi lub wydania sktadnika majatku. Jezeli wyda-
nie rzeczy lub wykonanie ustugi nastgpito w ostatnim dniu roku obrotowego (okresu spra-
wozdawczego), a fakture wystawiono w nastepnym okresie (roku, miesigcu), to sprzedaz
taka stanowi dla potrzeb bilansowych i podatku dochodowego przychdd roku obrotowego,
w ktérym nastgpito wydanie rzeczy badz wykonanie ustugi.

( Przyktad )

Przychody ze sprzedazy towaréw na przetomie miesiecy
l. Zatozenia:

1. Jednostka handlowa sprzedata 27 lipca 2018 r. towary za cene brutto: 7.380 zt (w tym
VAT: 1.380 z#). Towary wydano kontrahentowi z magazynu 27 lipca 2018 r.

2. Wartosc¢ sprzedanych towaréw wedfug cen ewidencyjnych ustalonych w jednostce
na poziomie cen zakupu wyniosta: 5.200 zt.

3. Fakture sprzedazy towardow jednostka wystawita 3 sierpnia 2018 r., przy czym przy-
chdd i koszt zwigzany ze sprzedaza ujeta w ksiegach rachunkowych lipca.

Il. Dekretacja:

Konto

Opis operacji Kwota

Zapisy w ksiegach lipca 2018 r.

1. FS — sprzedaz towaréw: | |

ZESZYTY METODYCZNE RACHUNKOWOSCI. DODATEK NR 13 + 20.09.2018 R. * GOFIN * www.gofin.pl * tel. 95720 85 40



a) warto$é towaréw w cenie sprzedazy netto 6.000 zt 73-0
b) VAT nalezny 1.380 zt 22-2
c) kwota brutto naleznosci 7.380 zt 20

2. WZ — wydanie towaru z magazynu 5.200 zt 73-1 33

Ill. Ksiegowania:

Konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem Konto 20 ,Rozrachunki
Konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw” skarbowym z tytutu VAT naleznego” z odbiorcami”
| 6000 (1a) | 1380 (1) (1) 7.380

Konto 73-1 ,Warto$¢ sprzedanych
towaréw w cenach zakupu
Konto 33 ,Towary” (nabycia)”

(S.p) 15.ooo| 5200 (2) @ 5.2oo|

W sytuacji gdy towary, materiaty lub wyroby gotowe zostaty wydane w poprzednim roku
obrotowym (np. w grudniu 2017 r.), a fakture sprzedazy wystawiono w nastepnym roku obro-
towym (np. w styczniu 2018 r.), to przychdd dotyczacy sprzedazy dokonanej w poprzednim
roku ujmuje sie w ksiegach tego wtasnie roku, nawet jesli fakture dokumentujaca te sprze-
daz wystawiono w nastepnym roku obrotowym.

( Przyktad )

Wydanie wyrobow w grudniu, gdy fakture sprzedazy wystawiono
w styczniu nastepnego roku obrotowego

l. Zatozenia:

1. Jednostka produkcyjna, ktorej rok obrotowy pokrywa sie z rokiem kalendarzowym,
w grudniu sprzedata i wydata kontrahentowi wyroby gotowe o wartosci po rzeczywi-
stym koszcie ich wytworzenia: 11.000 zt.

2. W nastepnym roku obrotowym, tj. w styczniu jednostka wystawita nabywcy fakture
sprzedazy wyrobdw na kwote netto: 14.500 zt plus VAT (23%): 3.335 zt.

3. Wydanie wyrobow z magazynu oraz fakture sprzedazy dotyczacg tych wyrobow jed-
nostka ujeta w ksiegach rachunkowych grudnia.

Il. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma
Zapisy w ksiegach grudnia
1. WZ — wydanie wyrobéw gotowych z magazynu 11.000 zt 70-1 60-0
2. FS — faktura sprzedazy wyrobdw:
a) wartos¢ brutto naleznosci 17.835 zt 20
b) VAT nalezny 3.335 zt 22-2
c) wartos$é netto faktury — przychdd ze sprzedazy produktéw 14.500 zt 70-0

Uwaga: Obowigzek podatkowy w VAT powstaje, co do zasady, z chwilg dokonania do-
stawy lub wykonania ustugi. W przyktadzie jest to grudzien, gdyz wydanie wyrobéw na-
stgpito w grudniu. Data wystawienia faktury (tu: styczen) nie ma tutaj wptywu na termin
powstania obowigzku podatkowego.
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Ill. Ksiegowania:

Konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem Konto 20 ,,Rozrachunki
Konto 60-0 ,Produkty gotowe” skarbowym z tytutu VAT naleznego” z odbiorcami”
(S.p) 30.000 | 11.000 (1) | 3.335 (2b) (2a)  17.835

Konto 70-1 ,Koszt sprzedanych
Konto 70-0 ,Sprzedaz produktéw” produktéw”

| 14.500  (20) ) 11.ooo|

Otrzymanie zaptaty z géry a przychody przysztych okreséw

W sytuacji gdy sprzedawca otrzyma cato$¢ lub czesé zaptaty jeszcze przed wykonaniem
ustugi lub wydaniem rzeczy, bedzie miat zastosowanie art. 41 ust. 1 pkt 1 ustawy o rachun-
kowosci. Na podstawie tego przepisu, réwnowarto$¢ otrzymanych lub naleznych od kontra-
henta srodkéw z tytutu swiadczen, ktérych wykonanie nastgpi w przysztych okresach spra-
wozdawczych, ujmuje sie w ksiegach jako rozliczenie miedzyokresowe przychoddéw. Doty-
czy to na przyktad otrzymanych przez jednostke zaliczek na poczet dostaw lub ustug, ktére
beda wykonane przez nig w przysztosci, optaconego z goéry czynszu najmu, czy optaco-
nej z gory przez kontrahenta rocznej prenumeraty. Ze wzgledu na zasade wspotmiernosci
przychoddéw i kosztéw catosci tych przychodow jednostka nie ujmuje jednorazowo w bieza-
cym okresie sprawozdawczym, gdyz znieksztatcitoby to wynik finansowy biezacego okresu.
Przychody takie przeksiegowuje sie na konta sprzedazy w tych okresach sprawozdawczych,
w ktorych zostajg one zrealizowane.

( Przyktad )

Zaptata z gory za prenumerate zaliczona do przychodéw przysztych okresow

|l. Zatozenia:

1. Jednostka wystawita fakture sprzedazy za roczna prenumerate czasopism za 2019 r.
optacona przez kontrahenta w cafosci we wrzesniu 2018 r. Faktura sprzedazy opiewa-
ta na kwote brutto: 1.404 zt (w tym VAT 8%: 104 zt).

2. Jednostka zaliczyta wartosc¢ netto faktury do przychodow przysztych okresow i ujeta
na koncie 84 ,Rozliczenia miedzyokresowe przychodow”. Kwote ujeta na koncie 84
jednostka bedzie rozlicza¢ na dobro przychoddw ze sprzedazy w 2019 r.

Il. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma
Zapisy w ksiegach wrzesnia 2018 r.
1. WB — otrzymana zaptata za prenumerate czasopism za 2019 r. 1.404 zt 13-0 20
2. FS — sprzedaz rocznej prenumeraty czasopism za 2019 r.:
a) warto$é prenumeraty w cenie sprzedazy netto 1.300 zt 84
b) VAT nalezny 104 zt 22-2
c) wartos¢ brutto naleznosci 1.404 zt 20
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Ill. Ksiegowania:

Konto 20 ,Rozrachunki Konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem
Konto 13-0 ,Rachunek biezgcy” z odbiorcami” skarbowym z tytutu VAT naleznego”
1 1.404 | (2¢c) 1.404 1.404 1 104  (2b)

Konto 84 ,Rozliczenia
miedzyokresowe przychodéw”

| 1300 (2a)

Uwaga: Jesli przed dokonaniem dostawy ksiazek, gazet, czy czasopism podatnik otrzy-
mat catos¢ lub czes¢ naleznosci, obowigzek podatkowy w VAT musi wykazac¢ w dniu
otrzymania tej wptaty (zob. art. 19a ust. 8 ustawy o VAT). Ponadto, w mysl art. 106i ust. 2
ustawy o VAT, otrzymanie takiej zaptaty (zaliczki) nalezy udokumentowac fakturg nie
pozniej niz 15. dnia miesigca nastepujacego po miesigcu, w ktdrym otrzymano catos¢
lub czes$¢ zaptaty od nabywcy.
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2. Ustalenie przychodow z kontraktéw dtugoterminowych

Uregulowania prawne w kwestii ustalania przychodéw z uméw diugoterminowych

Wykonanie i odbiér umowy o okresie realizacji dtuzszym niz 6 miesiecy czesto przypada
na inny okres sprawozdawczy niz ten, w ktérym rozpoczeto prace. W przypadku takim usta-
wa o rachunkowosci, zgodnie z zasadg wspotmiernosci kosztow do przychoddw oraz zasa-
da memoriatu, nakazuje przypisa¢ poszczegdolnym okresom, w ktérych wykonano swiadcze-
nia, dotyczace ich przychody i koszty.

Ogdlne zasady ustalania przychoddéw i kosztéw z tytutu dtugoterminowych niezakonczo-
nych ustug, w tym budowlanych zostaty okreslone w art. 34a i 34c ustawy o rachunkowosci.
Z kolei szczegdétowe wskazowki w zakresie ustalania przychodéw i kosztéw z niezakonczo-
nych uméw mozna znalez¢é w Krajowym Standardzie Rachunkowosci nr 3 ,Niezakoriczone
ustugi budowlane” (KSR nr 3). Odnosi sie on wprawdzie do niezakoriczonych uméw na ustu-
gi budowlane, jednak w jego tresci wskazano, iz zawarte w nim zasady zaleca si¢ odpo-
wiednio stosowac takze do innych ustug o podobnym charakterze, np. do ustalania przycho-
dow i kosztow z dtugoterminowych umow o ustugi informatyczne (oprogramowanie), projek-
towe, geologiczne, naukowo — badawcze (por. pkt 11.2 KSR nr 3).

Przypomnijmy, iz — na mocy art. 10 ust. 3 ustawy o rachunkowos$ci — w sprawach nie-
uregulowanych przepisami tej ustawy, przyjmujac zasady (polityke) rachunkowosci, jednostki
moga stosowac KSR (. standardy i stanowiska).

Sposoby ustalania stopnia zaawansowania realizacji ustugi

Przychody z wykonania niezakonczonej ustugi, w tym budowlanej, objetej umowa, w okre-
sie realizacji dtuzszym niz 6 miesiecy, wykonanej na dzien bilansowy w istotnym stopniu,
ustala sie, na dzien bilansowy proporcjonalnie do stopnia zaawansowania ustugi, jezeli sto-
pien ten, jak rowniez przewidywane catkowite koszty wykonania ustugi za caty czas jej re-
alizacji, mozna ustali¢ w sposdb wiarygodny (por. art. 34a ust. 1 ustawy o rachunkowosci).
W celu umozliwienia rzetelnego oszacowania tych przychodow i kosztéw, dla kazdego zlece-
nia powinno by¢ utworzone w ewidencji ksiegowej osobne konto przychoddéw i kosztow.




Jak stanowi art. 34a ust. 2 ustawy o rachunkowosci, przychody z wykonania niezakon-
czonej ustugi, w tym budowlanej, w okresie od dnia zawarcia umowy do dnia bilansowego
— po odliczeniu przychodéw, ktére wptynety na wynik finansowy w ubiegtych okresach spra-
wozdawczych — ustala sie proporcjonalnie do stopnia jej zaawansowania. Stopien zaawan-
sowania ustugi mierzy sie w zaleznosci od przyjetej przez jednostke metody:

1) udziatem kosztéw poniesionych od dnia zawarcia umowy do dnia ustalenia przycho-
du w catkowitych kosztach wykonania ustugi,

2) liczba przepracowanych godzin bezposrednich wykonania ustugi,

3) na podstawie obmiaru wykonanych prac,

4) inng metoda.

Warunkiem zastosowania ktorejs z wyzej wymienionych metod jest mozliwosé okreslenia
w sposéb wiarygodny stopnia zaawansowania ustugi.

Jednostka powinna stosowaé¢ do umowy taka metode pomiaru stopnia zaawansowania
prac, ktéra wedtug jej najlepszej wiedzy pozwala w sposdb najbardziej wiarygodny ustalié
rzeczywisty stopienn zaawansowania prac objetych dang umowa. Z zapiséw KSR nr 3 wyni-
ka, iz moze ona stosowac¢ do ré6znych umoéw rézne metody (lub zbiory metod) pomiaru stop-
nia zaawansowania umowy. Moze réwniez na poszczegdlnych etapach prac objetych jedna
umowa stosowacé rézne metody pomiaru stopnia zaawansowania prac — np. w poczatkowym
etapie metodg kosztowg, a w nastepnych etapach metode obmiaru wykonanych prac.

Poprawnos$¢ przyjetych metod ustalania stopnia zaawansowania ustugi, powinna by¢
przez jednostke, nie pdzniej niz na dzien bilansowy, zweryfikowana. Spowodowane weryfi-
kacja korekty wptywaja na wynik finansowy jednostki tego okresu sprawozdawczego, w kté-
rym przeprowadzono weryfikacje.

Metody ustalania przychodu z wykonania niezakonczonej ustugi

Przychdéd z wykonania niezakoriczonej ustugi moze by¢ ustalony w nastepujacy sposéb:
1) w przypadku gdy umowa o ustuge, w tym budowlang, przewiduje, ze cene za te ustu-
ge ustala sie w wysokosci:

a) kosztéw powiekszonych o narzut zysku — to przychdd z wykonania niezakonczonej
ustugi ustala sie w wysokosci kosztéw odpowiadajgcych wykonanej czesci ustugi,
powiekszonych o narzut zysku (metoda ,koszty plus”),

b) ryczattu — to przychdd z wykonania niezakoriczonej ustugi ustala sie proporcjonalnie
do stopnia zaawansowania wykonania ustugi, o ile stopien zaawansowania ustugi
na dzien bilansowy moze zosta¢ ustalony w sposéb wiarygodny (metoda ryczattowa).

2) jezeli stopien zaawansowania niezakonczonej ustugi, w tym budowlanej, lub prze-
widywany, catkowity koszt jej wykonania nie moze byé na dzien bilansowy ustalony

w sposéb wiarygodny, to przychdd ustala sie w wysokosci poniesionych w danym

okresie sprawozdawczym kosztéw, nie wyzszych jednak od kosztéw, ktérych po-

krycie w przysztosci przez zamawiajgcego jest prawdopodobne; w takim przypadku
mowi sie 0 metodzie zysku zerowego, gdyz wynik wykazany w sprawozdaniu finanso-
wym z tytutu niezakonczonego kontraktu wyniesie zero.
Bez wzgledu na zastosowany sposéb ustalania przychoddw na wynik finansowy jednost-
ki wptywajg przewidywane straty zwigzane z wykonaniem ustugi objetej umowa.
Jednostki moga zastosowaé uproszczenie i nie stosowac przepiséw art. 34a i 34¢ ustawy
o rachunkowosci, jezeli udziat przychodéw z niezakonczonych ustug na dzien bilansowy nie
jest istotny w catosci przychoddw operacyjnych okresu sprawozdawczego. Powyzsza zasa-
da wynika wprost z art. 34d ww. ustawy.
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Ujecie przychodéw z niezakonczonej dtugoterminowej ustugi, jezeli w miare
postepu ustug nie sg wystawiane faktury czesciowe

Ustalone na dzien bilansowy przychody z czesciowego wykonania umowy dtugotermino-
wej sa dokumentowane dowodami wewnetrznymi, np. protokotem, poleceniem ksiegowa-
nia. Warto$¢ ustalonego przychodu ujmuje sie w ksiegach rachunkowych w korespondenciji
z kontem 65-1 ,Inne rozliczenia migdzyokresowe”.

Ewidencja ksieggowa przychodéw wedtug szacunku stopnia zaawansowania

— Wn konto 65-1 ,Inne rozliczenia miedzyokresowe”,

— Ma konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”.

Uwaga: W bilansie sporzgdzanym wedtug zatacznika nr 1 do ustawy o rachunkowosci
saldo Wn konta 65-1 wykazuje sie w aktywach w pozycji B.IV. ,Krétkoterminowe rozlicze-
nia miedzyokresowe”.

@ ==y

W pierwszym dniu nastepnego roku obrotowego saldo Wn konta 65-1 podlega rozliczeniu
i ksiegowaniu w sposéb nastepujacy:
— Wn konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”,
— Ma konto 65-1 ,Inne rozliczenia migdzyokresowe”.

Ujecie przychodéw z niezakoniczonej dtugoterminowej ustugi, jezeli w miare
postepu ustug sa wystawiane faktury czesciowe

Jezeli w miare postepu prac jednostka wystawiata faktury czastkowe, to ustalong w doku-
mencie wewnetrznym kwote przychodéw z czesciowego wykonania ustugi dtugoterminowej
poréwnuje z suma faktur czesciowych ujeta na koncie 70-0 ,Sprzedaz ustug”.

W sytuacji gdy przychéd ustalony na dzien bilansowy jest wyzszy od kwoty objetej do-
tychczas wystawionymi fakturami czastkowymi, réznice (nadwyzke przychodu ustalonego
na dzien bilansowy nad suma faktur czesciowych) dopisuje sie do przychoddw.

2
Ewidencja ksiegowa nadwyzki przychodu ustalonego na dzien bilansowy h
nad suma faktur czesciowych
— Wn konto 65-1 ,Inne rozliczenia miedzyokresowe”,
— Ma konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”.
' Uwaga: W bilansie sporzgdzanym wedtug zatgcznika nr 1 do ustawy o rachunkowosci
H saldo Wn konta 65-1 wykazuje sie w aktywach w pozycji B.IV. ,Krétkoterminowe rozlicze-
nia migdzyokresowe”. )

Z kolei, jesli kwota przychodu ustalonego na podstawie faktur czgstkowych jest wyzsza
od wykazanej w dokumencie wewnetrznym wartosci faktycznie wykonanej ustugi budowla-
nej, to réznice (nadwyzke sumy faktur czastkowych nad przychodem ustalonym na dzien
bilansowy) przenosi sie na konto rozliczern miedzyokresowych przychoddw.

Ewidencja ksiegowa nadwyzki sumy faktur czastkowych nad przychodem ustalonym
na dzien bilansowy

— Wn konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”,
— Ma konto 84 ,Rozliczenia miedzyokresowe przychoddw”.

' Uwaga: W bilansie sporzadzanym wedtug zatgcznika nr 1 do ustawy o rachunkowosci saldo
e Makonta 84 wykazuje sie w pasywach w pozycji B.IV.2. ,Inne rozliczenia migdzyokresowe”.




W pierwszym dniu nastepnego roku obrotowego saldo Ma konta 84 oraz saldo Wn kon-
ta 65-1 podlegaja rozliczeniu i ksiegowaniu w sposéb nastepujacy:
1) rozliczenie salda konta 84:

— Wn konto 84 ,Rozliczenia miedzy- Na temat ujecia kosztow wykonania ustugi
okresowe przychoddow”, dlugoterminowej mozna przeczytaé
— Ma konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”, w ZMR nr 9 z 2018 r. na str. 60-62

2) rozliczenie salda konta 65-1:
— Wn konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”,
— Ma konto 65-1 ,Inne rozliczenia migdzyokresowe”.

( Przyktad )

1. W 2017 r. jednostka zawarta umowe na ustuge budowlang, ktdrej okres realizacji wy-
nosi 12 miesiecy, ti. od 1 pazdziernika 2017 r. do 30 wrzesnia 2018 r. Z umowy wyni-
ka, iz cena ryczattowa za wykonanie ustugi wyniesie: 140.000 zt (plus VAT: 32.200 zt).
Planowane koszty wytworzenia ustugi wynosza: 120.000 zt.

2. Rzeczywiste koszty wykonania robot poniesione w okresie od 1 paZdziernika 2017 r.
do 31 grudnia 2017 r. wyniosty: 49.000 zt, natomiast przychody ze sprzedazy za wy-
konany | etap robot na podstawie faktury wyniosty: 50.000 zt (plus VAT: 11.500 z#).

3. Stopieri zaawansowania robot na dzieni 31 grudnia 2017 r., ustalony droga technicz-
nego obmiaru prac, wyniost 42%. Szacowany przychdd do dnia bilansowego wy-
niost: 568.800 zt (tj.: 140.000 zt x 42%), zas szacowane koszty wyniosty: 50.400 zt
(tj.: 120.000 zt x 42%).

l. Zatozenia

Il. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma
Zapisy w ksiegach 2017 r.
1. PK - nadwyzka przychodéw oszacowanych nad przychodami obje- i} ;
tymi fakturami: 58.800 zt — 50.000 zt = 8.800 2t 65-1 70-0
2. PK — nadwyzka kosztéw oszacowanych nad kosztami rzeczywisty- }
mi: 50.400 zt — 49.000 zt = 1.400 2t 58 64-0
lll. Ksiegowania:
Konto 65-1 ,Inne rozliczenia Konto 64-0 ,Czynne rozliczenia
miedzyokresowe” Konto 70-0 ,Sprzedaz ustug” miedzyokresowe kosztéw”
(1) 8.800 | 8.800 1 1.400 ()

Konto 58 ,Rozliczenia kosztow
dziatalnosci”

@) 1.400 |
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3. Przychody z tytutu wewnatrzwspadlnotowej
dostawy towarow

Opodatkowanie oraz dokumenty potwierdzajace dokonanie WDT

W mys$| art. 13 ust. 1 ustawy o VAT, przez wewnatrzwspodlnotowa dostawe towaréw
(WDT) rozumie sie wywoz towardw z terytorium kraju w wykonaniu czynnos$ci opodatkowa-
nych na terytorium parstwa cztonkowskiego Unii Europejskiej inne niz terytorium kraju, gdy
spetnione sg dodatkowe warunki okreslone w tej ustawie.

Co do zasady, WDT podlega opodatkowaniu stawka 0%. Jednak zastosowanie tej
preferencyjnej stawki jest mozliwe pod warunkiem posiadania przez sprzedawce (czyn-
nego podatnika VAT zarejestrowanego na potrzeby rozliczania transakcji unijnych)
okreslonych dokumentéw potwierdzajgcych wywoz towaru z Polski i jego dostarczenie
do nabywcy w innym kraju UE.

Na podstawie art. 42 ust. 1 ustawy o VAT, stawke 0% mozna zastosowac, pod warunkiem, ze:

1) podatnik dokonat dostawy na rzecz nabywcy posiadajacego wtasciwy i wazny numer
identyfikacyjny dla transakcji wewnatrzwspolnotowych, nadany przez panstwo czton-
kowskie wtasciwe dla nabywcy, zawierajgcy dwuliterowy kod stosowany dla podatku
od wartosci dodanej,

2) podatnik przed uptywem terminu do ztozenia deklaracji podatkowej za dany okres
rozliczeniowy, posiada w swojej dokumentacji dowody, ze towary bedgce przedmio-
tem wewnatrzwspodlnotowej dostawy zostaty wywiezione z terytorium kraju i dostar-
czone do nabywcy na terytorium panstwa cztonkowskiego inne niz terytorium kraju,

3) podatnik sktadajac deklaracje podatkowa, w ktorej wykazuje te dostawe towaréw, jest
zarejestrowany jako podatnik VAT UE.

Zgodnie z art. 42 ust. 3 ustawy o VAT, dowodami potwierdzajgcymi dokonanie WDT
sg nastepujace dokumenty:

1) dokumenty przewozowe otrzymane od przewoznika (spedytora) odpowiedzialnego
za wywoz towardw z terytorium kraju, z ktdrych jednoznacznie wynika, ze towary zo-
staty dostarczone do miejsca ich przeznaczenia na terytorium panstwa cztonkowskie-
go inne niz terytorium kraju, w przypadku gdy przewéz towardw jest zlecany przewoz-
nikowi (spedytorowi),

2) specyfikacja poszczegdlnych sztuk tadunku.

Wywoz towarow w ramach WDT dokonany moze byc¢ takze bezposrednio wtasnym srod-
kiem transportu podatnika (sprzedawcy) lub nabywcy. W takim przypadku podatnik powinien
posiadac, oprocz specyfikacji poszczegdlnych sztuk tadunku, takze dokument zawierajacy
co najmniej dane, o ktérych mowa w art. 42 ust. 4 ustawy o VAT, czyli:

1) imie i nazwisko lub nazwe oraz adres siedziby dziatalno$ci gospodarczej lub miejsca
zamieszkania podatnika dokonujacego wewnatrzwspdlnotowej dostawy towaréw oraz
nabywcy tych towardw,

2) adres, pod ktory sa przewozone towary, w przypadku gdy jest inny niz adres siedziby
dziatalnosci gospodarczej lub miejsca zamieszkania nabywcy;

3) okreslenie towardw i ich ilosci,

4) potwierdzenie przyjecia towaréw przez nabywce do miejsca, o ktérym mowa
w ww. pkt 1 lub 2, znajdujacego sie na terytorium panstwa cztonkowskiego innym niz
terytorium kraju,
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5) rodzaj oraz numer rejestracyjny srodka transportu, ktérym sg wywozone towary, lub

numer lotu — w przypadku gdy towary przewozone sa srodkami transportu lotniczego.

W przypadku gdy ww. dokumenty (o ktérych mowa w art. 42 ust. 3—-5 ustawy o VAT) nie

potwierdzajg jednoznacznie dostarczenia towaréw do nabywcy, to — w mysl art. 42 ust. 11

ustawy o VAT — dowodami potwierdzajacymi dokonanie WDT moga by¢ réwniez inne doku-
menty wskazujace, ze ta dostawa nastgpita, w szczegdlnosci:

— korespondencja handlowa z nabywca, w tym jego zamdwienie,

— dokumenty dotyczace ubezpieczenia lub kosztéw frachtu,

— dokument potwierdzajacy zaptate za towar, z wyjatkiem przypadkéw, gdy dostawa
ma charakter nieodptatny lub zobowigzanie jest realizowane w innej formie, w takim
przypadku inny — dokument stwierdzajacy wygasniecie zobowigzania,

— dowdd potwierdzajgcy przyjecie przez nabywce towaru na terytorium panstwa czton-
kowskiego innym niz terytorium kraju.

Jezeli do terminu ztozenia deklaracji za dany miesigc podatnik nie posiada dokumen-
téw potwierdzajacych dostarczenie towaréw do nabywcy, to nie wykazuje tej dostawy
w ewidencji ani w deklaracji VAT za dany miesigc. Dostawa ta wykazywana jest w ewi-
denciji (i deklaracji) za kolejny po nastepnym miesiacu, ze stawka wtasciwa dla danego
towaru w kraju, jesli przed uptywem terminu do ztozenia deklaracji za ten miesigc po-
datnik nie posiada dowodow potwierdzajacych dostarczenie towaréw do nabywcy.

Tym samym podatnik VAT rozliczajgcy sie miesiecznie, ktéry nie bedzie posiadat do-
woddéw na dostarczenie towaréw nabywcy, nie wykaze WDT, ani w rozliczeniu za miesigc
dokonania dostawy, ani w rozliczeniu za drugi w kolejnosci miesiac. Dopiero w rozliczeniu
za trzeci miesigc po miesigcu dokonania dostawy wykaze WDT ze stawka wifasciwg dla
dostawy danego towaru na terytorium kraju, jezeli do terminu ztozenia deklaracji za ten
miesigc nadal nie posiada stosownych dokumentéw. Natomiast gdy podatnik rozlicza VAT
kwartalnie, a do terminu ztozenia deklaracji za dany kwartat nie posiada ww. dokumentéw,
wykazuje dostawe ze stawka krajowa juz w ewidencji (deklaracji) za nastepny kwartat (oczy-
wiscie, jezeli do terminu ztozenia tej deklaracji nie posiada stosownych dokumentow).

Otrzymanie dokumentéw potwierdzajgcych dostarczenie towaru w pdzniejszym termi-
nie upowaznia podatnika do wykazania WDT ze stawka 0% w deklaracji za okres rozlicze-
niowy (miesigc lub kwartat), w ktérym dostawa ta zostata dokonana, i dokonania korekty
deklaracji podatkowej oraz odpowiednio informacji podsumowujacej (por. art. 42 ust. 12a
ustawy o VAT).

Obowigzek podatkowy przy WDT

Obowigzek podatkowy w przypadku WDT powstaje z chwilg wystawienia faktury przez
podatnika, nie pdzniej jednak niz 15. dnia miesigca nastgpujacego po miesigcu, w ktérym
dokonano dostawy. Jesli WDT wykonywana jest w sposéb ciagty przez okres dtuzszy niz
miesigc, to dostawe te uwaza sie za dokonang z uptywem kazdego miesigca do czasu za-
konczenia dostawy tych towardéw (por. art. 20 ust. 1 i ust. 1a ustawy o VAT).

W przypadku gdy przed dokonaniem dostawy towaréw w ramach WDT podatnik otrzyma
od nabywcy catos¢ lub czes¢ zaptaty za ten towar, nie bedzie on zobowigzany do wykaza-
nia z tego tytutu VAT naleznego. Oznacza to, ze otrzymanie od kontrahenta zagranicznego
zaptaty lub zaliczki na poczet WDT nie wywotuje zadnych skutkow w VAT. Nie powinno by¢
tez dokumentowane faktura (por. art. 106b ust. 1 pkt 4 ustawy o VAT).

ZESZYTY METODYCZNE RACHUNKOWOSCI. DODATEK NR 13 + 20.09.2018 R. * GOFIN * www.gofin.pl * tel. 95720 85 40
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Ujecie bilansowe przychodu z tytutu WDT

Przychéd z tytutu WDT powstaje na ogdlnych zasadach, to znaczy po dostarczeniu towa-
réw — czyli w dacie zrealizowania dostawy. Ujmuje sie go w ksiegach rachunkowych na pod-
stawie wystawionej faktury na koncie ,Sprzedaz produktéw” lub ,Sprzedaz towaréw” oraz
drugostronnie na koncie ,Rozrachunki z odbiorcami”, jako nalezno$¢ od odbiorcy, zapisem:

— Wn konto 20 ,Rozrachunki z odbiorcami”,
— Ma konto 70-0 ,Sprzedaz produktéw” lub 73-0 ,Sprzedaz towaréw”
(w analityce: WDT).

Co istotne, jesli faktura dokumentujgca WDT zostata wystawiona w walucie obcej,
to przed ujeciem jej w ksiegach rachunkowych, wartosci wykazane na tej fakturze trzeba
przeliczy¢ na ztote wedtug odpowiedniego kursu waluty. Dla celdw VAT kwoty wykazane
w walucie obcej przelicza sie na ztote m.in. wedtug kursu Sredniego danej waluty obcej
ogtoszonego przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzien roboczy poprzedzajgcy dzien
powstania obowigzku podatkowego. Moze to byé réwniez ostatni kurs wymiany opublikowa-
ny przez Europejski Bank Centralny (EBC) na ostatni dzien poprzedzajacy dzien powstania
obowigzku podatkowego (por. art. 31a ustawy o VAT).

Natomiast dla celéw podatku dochodowego przychody w walutach obcych przelicza sie
na ztote wedtug kursu $redniego ogtaszanego przez NBP z ostatniego dnia roboczego po-
przedzajgcego dzien uzyskania przychodu. Przy czym za dzien uzyskania przychodu uwa-
za sie dzien wydania rzeczy, nie pdzniej niz dzien wystawienia faktury albo uregulowania
naleznosci. Przy zastosowaniu tego samego kursu dokonuje sie wyceny dla celéw bilanso-
wych (por. art. 30 ust. 2 pkt 2 ustawy o rachunkowosci).

Zatem, jezeli podatnik wystawi fakture WDT w dniu wydania towaru, to data wystawie-
nia tego dokumentu przesadzi o powstaniu obowigzku podatkowego w VAT oraz o powsta-
niu przychodu podatkowego i bilansowego. Zaktadajac, ze jednostka nie przyjmie dla celéw
VAT kursu EBC, do przeliczenia tych wielkosci postuzy sredni kurs NBP z ostatniego dnia
roboczego poprzedzajacego dzien wystawienia faktury.

Warto przy okazji zaznaczy¢, iz w zwigzku z tym, ze kurs waluty przyjety do wyceny przy-
chodu i powstania nalezno$ci rézni si¢ zazwyczaj od kursu zastosowanego w dniu wptywu
naleznosci na rachunek bankowy, na rozrachunkach moga powstaé réznice kursowe, ktére
zalicza sie do przychoddw badz kosztow finansowych.

( Przyktad )

1. Jednostka 14 sierpnia 2018 r. sprzedata kontrahentowi unijnemu towary o wartosci:
8.500 EUR. Tego samego dnia wystawita fakture dokumentujaca sprzedaz.

2. Przychdd z tytutu WDT wyceniono wedtug sredniego kursu NBP z 13 sierpnia 2018 r.,
ktory wynosit: 4,3094 zt/EUR (tabela nr 156/A/NBP/2018). Zatem przychdd z tytutu
WDT wyniést: 36.629,90 zt.

3. Kontrahent uregulowat naleznosc 21 sierpnia 2018 r., przelewajgc: 8.500 EUR na rachu-
nek walutowy jednostki. Otrzymang naleznosc jednostka wycenifa po srednim kursie
NBP z 20 sierpnia 2018 r., ktéry wynosit: 4,2997 zt/EUR (tabela nr 160/A/NBP/2018).

l. Zatozenia:
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Il. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma
1. Faktura WDT — sprzedaz towaru: 8.500 EUR x 4,3094 zt/EUR = 36.629,90 zt 20 73-0
2. WB — wptyw naleznosci od kontrahenta: 8.500 EUR x 4,2997 z{/EUR = 36.547,45 zt 13-1 20
3. PK — ustalenie réznicy kursowej na rozrachunkach:
8.500 EUR x (4,3094 Z{/EUR — 4,2997 z{/EUR) = 8245zt | 7541 20
Ill. Ksiegowania:
Konto 20 ,Rozrachunki
z odbiorcami” (w analityce: Konto Konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw”
imienne kontrahenta unijnego) (w analityce: WDT) Konto 13-1 ,Rachunek walutowy”
(1) 36.629,90 | 36.547,45 (2) 36.629,90 (1) (2) 8.500/36.547,45
82,45 (3)

Konto 75-1 ,Koszty finansowe”

@) 82,45 |

Uznanie WDT za sprzedaz krajowa

Jezeli jednostka, na skutek braku potwierdzenia wywozu towaru, opodatkuje sprze-
daz na zasadach sprzedazy krajowej, czyli wykaze VAT nalezny obliczony metoda ,w stu”,
to w ksiegach rachunkowych powinna dokona¢ odpowiednich zapisow korygujacych.

Kwote podatku naleznego od takiej dostawy oblicza sie rachunkiem ,w stu” wedtug wzoru:

(kwota brutto x stawka podatku) : (100 + stawka podatku)

Ten sposéb obliczania VAT naleznego zaktada, ze kwota wynikajgca z wystawionej
uprzednio faktury dokumentujacej WDT (ze stawka 0%) jest kwota brutto, a VAT zostat juz
zawarty w cenie towardw.

W ewidenciji ksiegowej brak dokumentéw potwierdzajagcych WDT wigze sie z wyksiego-
waniem przychodu ze sprzedazy z tytutu WDT w kwocie brutto i zaksiegowaniem VAT na-
leznego i przychodu ze sprzedazy krajowej w wartosci netto, zapisem:

1) korekta przychodu z tytutu WDT (wartos¢ brutto):
— Wn konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw” lub 70-0 ,Sprzedaz produktow”
(w analityce: WDT),
2) VAT nalezny:
— Ma konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem skarbowym z tytutu VAT naleznego”,
3) przychdd ze sprzedazy — wartos¢ netto (dostawa krajowa):
— Ma konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw” lub 70-0 ,Sprzedaz produktéw”
(w analityce: Sprzedaz krajowa).

Wptyw do jednostki w pdzniejszym terminie dokumentéw uprawniajacych do zastoso-
wania stawki 0% z tytutu WDT skutkuje dokonaniem w ewidencji ksiegowej zapiséw od-
wrotnych do tych przedstawionych powyzej, polegajacych na wyksiegowaniu przychodu
ze sprzedazy krajowej i VAT naleznego oraz ponownym ujeciu w ksiegach rachunkowych
przychodu z tytutu WDT.
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( Przyktad )

l. Zatozenia:

1. Jednostka 10 kwietnia 2018 r. sprzedata kontrahentowi unijnemu towary o warto-
Sci: 6.000 EUR. Fakture wystawita tego samego dnia. Przychdéd ze sprzedazy
z tytutu WDT przeliczyta po kursie srednim NBP z 9 kwietnia 2018 r., ktéry wynosit:
4,1967 zt/EUR (tabela nr 069/A/NBP/2018). Wartosc¢ przychodu z tytutu WDT wynio-

sta: 25.180,02 zt.

2. Dokumenty potwierdzajace WDT jednostka otrzymata 2 sierpnia 2018 r. W zwigzku
z tym, nie wykazata WDT w deklaracji VAT za kwiecieri oraz maj. Z kolei w deklaracji
za czerwiec wykazata te sprzedaz jako krajowg ze stawka 23%. Po otrzymaniu doku-
mentow (w sierpniu) spdtka skorygowata deklaracje VAT za kwiecieri i czerwiec.

Il. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma

1. Faktura WDT — sprzedaz towaréw: 6.000 EUR x 4,1967 z/EUR = 25.180,02 zt 20 73-0
2. PK — korekta dostawy z powodu niespetnienia warunkéw okreslo-

nych w ustawie o VAT (art. 42 ust. 12):

a) wartos$¢ brutto WDT 25.180,02 zt 73-0

b) VAT nalezny liczony metoda ,w stu”: 25.180,02 zt x 23/123 = 4.708,46 zt 22-2

c) przychdd ze sprzedazy w kraju: 25.180,02 zt — 4.708,46 zt = 20.471,56 zt 73-0
3. PK — korekta ksiggowania z poz. 2 w miesigcu otrzymania dokumen-

téw uprawniajgcych do zastosowania stawki 0%:

a) sprzedaz WDT 25.180,02 zt 73-0

b) korekta VAT naleznego 4.708,46 zt 22-2

c) korekta przychodu ze sprzedazy w kraju 20.471,56 zt 73-0

Ill. Ksiegowania:

Konto 20 ,,Rozrachunki

z odbiorcami” (w analityce: Konto Konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw” Konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem
imienne kontrahenta unijnego) (w analityce: WDT) skarbowym z tytutu VAT naleznego”
(1)  25.180,02 (2a) 25.180,02 | 25.180,02 (1) (8b) 4.708,46 | 4.708,46 (2b)

25.180,02 (3a)

Konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw”
(w analityce: Sprzedaz krajowa)

(3c) 20.471,56 | 20.471,56 (2¢)

4. Korekta przychoddéw z tytutu udzielonych rabatow

Wiele firm wystawia faktury korygujace w zwigzku z udzieleniem rabatu przyznanego
po przekroczeniu umoéwionych limitéw obrotu. Zasady rozliczania w ksiegach rachunkowych
przyznanych rabatéw powinien okresli¢ kierownik jednostki i opisa¢ w polityce rachunkowosci.
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Zasady dokonywania korekt przychodéw na potrzeby podatku dochodowego

Za przychody z dziatalnosci gospodarczej osiggniete w roku podatkowym, uwaza sig
kwoty nalezne, chocby nie zostaty jeszcze faktycznie otrzymane, po wytaczeniu wartosci
zwroconych towardw, udzielonych bonifikat i skont (por. art. 12 ust. 3 updop oraz art. 14
ust. 1 updof). Ustawodawca dopuscit wiec mozliwo$¢ obnizania przychodu podatkowego
o kwoty udzielanych rabatéw.

Zasady dokonywania korekty przychodoéw na potrzeby podatku dochodowego uregulo-
wane zostaty w art. 12 ust. 3j—3m updop oraz art. 14 ust. 1m—1p updof. Z przepiséw tych
w szczegdllnosci wynika, ze jezeli korekta przychodu nie jest spowodowana btedem ra-
chunkowym lub inng oczywista omytka, korekty dokonuje sie poprzez zmniejszenie lub
zwiekszenie przychoddéw osiggnietych w okresie rozliczeniowym, w ktdrym zostata wysta-
wiona faktura korygujaca lub, w przypadku braku faktury, inny dokument potwierdzajacy
przyczyny korekty.

W sytuacji gdy w okresie rozliczeniowym, w ktérym zostata wystawiona faktura koryguja-
ca (lub inny dokument potwierdzajacy przyczyny korekty), podatnik nie osiagnat przychodéw
lub osiggniete przychody sa nizsze od kwoty zmniejszenia, podatnik jest obowigzany zwigk-
szy¢ koszty uzyskania przychoddéw o kwote, o ktérag nie zostaty zmniejszone przychody.

Podatnik, ktéry musi dokonac korekty przychodu uzyskanego np. w 2017 r. w zwigzku
z udzieleniem rabatu, skutek takiej korekty uwzglednia w rachunku podatkowym na bie-
zaco w okresie rozliczeniowym, w ktorym wystawit fakture korygujaca. W przypadku na-
tomiast, gdy korekta przychodu jest wynikiem btedu (zawierata pomytki np. w ilosci, cenie
lub kwocie VAT), korekty nalezy dokona¢ wstecznie, czyli w okresie, w ktérym wystagpit
przychdd nalezny.

Przyktad

Spotka z o0.0. w maju 2018 r. sprzedata towar i kwote uzyskang ze sprzedazy za-
liczyta do przychodoéw podatkowych. W lipcu 2018 r. udzielita kontrahentowi rabatu
na ten towar, dokumentujac to zdarzenie fakturg korygujaca. Spétka z 0.0. zmniejszy-
ta przychody podatkowe w miesigcu wystawienia faktury korygujacej.

Moment korygowania przychodu bilansowego

Przepisy ustawy o rachunkowosci nie okreslajg wprost zasad oraz momentu dokonywa-
nia korekt przychodow, tj. czy przychdd nalezy skorygowac w dacie wystawienia faktury ko-
rygujacej, czy tez w dacie powstania przychodu.

Uwzgledniajac tres¢ ekonomiczng operacji gospodarczej jaka jest sprzedaz — dla ce-
6w bilansowych — wszelkie korekty przychoddw ze sprzedazy ujmuje sie w ksiegach
okresu, w ktérym powstat dany przychdd, a nie w dacie wystawienia faktury korygujacej.

W art. 42 ust. 2 ustawy o rachunkowosci wskazano, iz wynik dziatalnosci operacyjne;j
obejmuje przychody netto z uwzglednieniem dotacji, opustéw, rabatéw i innych zwigkszen
lub zmniejszen. Nalezy zatem stwierdzié, iz przyznanie rabatu (korekta) nie stanowi oddziel-
nego zdarzenia gospodarczego. Dlatego tez kwote korekty powinno sie uja¢ w tym samym
okresie, w ktérym osiggnieto przychdd.

ZESZYTY METODYCZNE RACHUNKOWOSCI. DODATEK NR 13 + 20.09.2018 R. * GOFIN * www.gofin.pl * tel. 95720 85 40



16

Oznacza to, ze jednostka, ktdra przyznata kontrahentowi np. w sierpniu 2018 r. ra-
bat dotyczacy towaréw sprzedanych w lipcu 2018 r. (co wigzato sie z ujeciem przychodu
ze sprzedazy towarodw, tj. uznanie konta 73-0 ,Sprzedaz towaréw”), powinna korekty przy-
chodu z tytutu sprzedazy towaréw dokonac¢ dla celéw bilansowych w ksiegach rachunko-
wych lipca 2018 r. Dopiero w sytuacji, gdy ksiegi rachunkowe za miesigc, w ktérym osia-
gnieto przychdd, zostaty juz zamkniete i nie ma mozliwosci ujecia korekty przychodéw
w ksiegach rachunkowych tego miesiaca, korekte te ujmuje sie na biezaco, czyli w momen-
cie wystawienia faktury korygujace;j.

A Q
Ewidencja zmniejszenia przychodu z tytutu udzielonego rabatu,
na podstawie faktury korygujacej

1) warto$¢ w cenach sprzedazy netto:

— Wn konto 70-0 ,Sprzedaz produktéw”, 73-0 ,Sprzedaz towaréw”,
2) zmniejszenie VAT naleznego:

— Wn konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem skarbowym z tytutu VAT naleznego”,
3) zmniejszenie naleznosci od nabywcy o wartos¢ w cenach sprzedazy brutto:

— Ma konto 20 ,Rozrachunki z odbiorcami”.

Ujecie w ksiegach rachunkowych rabatu na przetomie roku

Dla celéw bilansowych — wszelkie korekty przychoddw ze sprzedazy za dany rok obroto-
wy jakie nastgpity do dnia sporzadzenia sprawozdania finansowego ujmuje sie w ksiegach
roku obrotowego, w ktérym powstat dany przychéd, a nie w dacie wystawienia faktury kory-
gujacej. Ujmuje sie je w ksiegach rachunkowych wedtug zasad ogdlnych, tj. na zmniejszenie
przychoddéw ze sprzedazy.

W sytuacji gdy korekta przychodoéw z tytutu udzielonych rabatow w ksiegach roku, w kté-
rym przychdd uzyskano, nie jest mozliwa z uwagi na zatwierdzenie sprawozdania finanso-
wego za ten rok, to skutki tej korekty ujmuje sie w ksiegach rachunkowych roku obrotowego,
w ktérym udzielono rabatéw, czyli biezgco. Wéwczas dodatkowo nalezy uwzgledni¢ istot-
nos$¢ takiej korekty.

W mys$| bowiem art. 54 ust. 3 ustawy o rachunkowosci, korekty istotne dotyczace lat ubie-
gtych odnosi sie na kapitat (fundusz) wiasny i wykazuje jako ,zysk (stratg) z lat ubiegtych”.
W praktyce polega to na ksiegowaniu kwoty korekty, jako zysku (straty) z lat ubiegtych,
na koncie 82 ,Rozliczenie wyniku finansowego”. Natomiast korekty o wartosci nieistotne;j
podlegaja ksiegowaniu na zasadach ogdinych.

A Q
Ewidencja ksiegowa przyznanego rabatu, ktéry dotyczy przychodéw uzyskanych
w ubiegtym roku obrotowym

1. Korekta przychodu, jezeli kwota rabatu jest w ocenie jednostki nieistotna:
a) warto$¢ w cenach sprzedazy netto:
— Wn konto 70-0 ,Sprzedaz produktéw”, 73-0 ,Sprzedaz towaréw”,
b) zmniejszenie VAT naleznego:
— Wn konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem skarbowym z tytutu VAT naleznego”,
c) zmniejszenie naleznos$ci od nabywcy o wartos¢ w cenach sprzedazy brutto:
— Ma konto 20 ,Rozrachunki z odbiorcami”.
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2. Korekta przychodu, jezeli kwota rabatu jest w ocenie jednositki istotna:

a) warto$¢ w cenach sprzedazy netto:

— Whn konto 82 ,Rozliczenie wyniku finansowego”

(w analityce: Zysk/strata z lat ubiegtych),

b) zmniejszenie VAT naleznego:

— Wn konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem skarbowym z tytutu VAT naleznego”,
€) zmniejszenie naleznosci od nabywcy o warto$¢ w cenach sprzedazy brutto:

— Ma konto 20 ,Rozrachunki z odbiorcami”.

( Przyktad )
l. Zatozenia:

1. Jednostka bedaca podatnikiem podatku dochodowego od 0séb prawnych, w zwiaz-
ku ze zrealizowaniem w poprzednim roku obrotowym okreslonej wielkosci zakupdw
produktdw, przyznata nabywcy rabat cenowy, ktory udokumentowata fakturg kory-
gujaca na kwote:

a) zmniejszenie wartosci netto: 8.500 =1,
b) zmniejszenie VAT naleznego: 1.955 =1,
¢) zmniejszenie wartosci brutto: 10.455 zt.

2. Fakture korygujaca, dokumentujgca przyznany nabywcy rabat, jednostka wystawita
w marcu nastepnego roku — jeszcze przed sporzgadzeniem sprawozdania finansowego
za rok poprzedni.

3. Korekta przychodu nie jest spowodowana btedem rachunkowym Ilub inna oczywista
omytka, tak wiec dla celdw podatkowych jednostka dokonata korekty, poprzez zmniej-
szenie przychodow osiagnietych w marcu biezacego roku.

Il. Ustalenie kwoty odroczonego podatku dochodowego w ksiegach sprzedawcy:

1. Zobowigzanie wobec kontrahenta (bez VAT):

a) wartosc¢ bilansowa (Wb): 8.500 zt,

b) wartos¢ podatkowa (Wp): 0 zt.
2. Ujemna réznica przejsciowa z tytutu podatku odroczonego (Wb > Wp): 8.500 zt.
3. Aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego: 8.500 zt x 19% = 1.615 zt.

Ill. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma
Zapisy w ksiegach poprzedniego roku
1. Faktura korygujgca dokumentujgca przyznany rabat:
a) wartos$é netto korekty 8.500 zt 70-0
b) zmniejszenie VAT naleznego 1.955 zt 22-2
c) wartos$é brutto korekty 10.455 zt 20
2. PK — zarachowanie aktywoéw z tytutu odroczonego podatku 1.615 2t 65-0 87
dochodowego
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IV. Ksiegowania:
Konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem
skarbowym z tytutu VAT naleznego”

(w analityce: VAT do rozliczenia Konto 20 ,Rozrachunki
Konto 70-0 ,Sprzedaz produktow” w terminie pézniejszym) z odbiorcami”
(1a) 8500 | (1b) 1.955 | 10.455 (1)
Konto 65-0 ,Aktywa
z tytutu odroczonego podatku Konto 87 ,Podatek dochodowy
dochodowego” od os6b prawnych”
@) 1.615 | | 1615 (2)

W wyniku wystawienia faktury korygujacej, dla celéw podatku dochodowego, jednostka
statystycznie (przy ustalaniu podstawy opodatkowania za marzec biezacego roku) zmniej-
szyta przychody podatkowe marca br. o kwote: 8.500 zt.

5. Przychéd z tytutu Swiadczenia ustug ciagtych

Ustawa o rachunkowosci definiuje przychody jako uprawdopodobnione powstanie
w okresie sprawozdawczym korzysci ekonomicznych, o wiarygodnie okreslonej wartosci,
w formie zwiekszenia wartosci aktywoéw, albo zmniejszenia wartosci zobowigzan, ktére do-
prowadza do wzrostu kapitatu wtasnego lub zmniejszenia jego niedoboru w inny sposéb niz
whniesienie srodkéw przez udziatowcow lub wtascicieli (por. art. 3 ust. 1 pkt 30 ww. ustawy).
Poza przedstawiona definicja przychodu i szczegdélnymi zasadami ustalania przychodéw
z niezakonczonych dtugoterminowych uméw o ustugi, w tym budowlane (por. art. 34a usta-
wy o rachunkowosci), prawo bilansowe nie zawiera szczegdétowych uregulowan w zakresie
rozpoznawania przychodu. Ustalajac przychod bilansowy nalezy kierowac sie nadrzedny-
mi zasadami rachunkowosci, takimi jak zasada wyzszosci tresci ekonomicznej nad forma
prawng, zasada memoriatu, zasada wspotmiernosci przychoddw i kosztéw, a takze zasada
ostroznej wyceny. Ponadto nalezy pamietaé, iz do ksigg rachunkowych okresu sprawozdaw-
czego nalezy wprowadzi¢ w postaci zapisu, kazde zdarzenie, ktére nastgpito w tym okresie
sprawozdawczym (por. art. 20 ustawy o rachunkowosci). Zgodnie z przepisami bilansowymi,
przychody ze sprzedazy ustug przyporzadkowuje sie w ksiegach rachunkowych do okresu
(miesigca, roku obrotowego), ktérego one dotycza. Innymi stowy przychdd ewidencjonuje
sie w momencie wykonania ustugi. Jezeli wykonanie ustugi nastgpito w ostatnim dniu roku
obrotowego (okresu sprawozdawczego), a fakture wystawiono w nastepnym okresie (roku,
miesigcu), to sprzedaz taka stanowi dla potrzeb bilansowych (i podatku dochodowego) przy-
chdd okresu, w ktérym nastgpito wykonanie ustugi.

Szczegolny charakter maja przychody z tytutu ustug i dostaw ciggtych, do ktérych za-
licza sie np. ustugi najmu, ksiegowe, telekomunikacyjne, wodociggowe oraz dystrybucje
energii elektrycznej, cieplnej i gazu przewodowego. Wynikaja one z reguty z uméw zawar-
tych na dtuzszy czas i sg rozliczane cyklicznie.

Dla takich ustug za date powstania przychodu uznaje sie ostatni dzien okresu rozlicze-
niowego okreslonego w umowie lub na wystawionej fakturze, nie rzadziej niz raz w roku.
Wynika to z art. 12 ust. 3c—3d updop i odpowiednio art. 14 ust. 1e i 1h updof. Zasade te
stosuje sie odpowiednio do dostaw energii elektrycznej, cieplnej oraz gazu przewodowego.

Jezeli ustugi ciagte sa rozliczane w okresach rozliczeniowych, to dla celéw bilanso-
wych przychdd z tytutu Swiadczenia tych ustug moze byé¢ ustalany — naszym zdaniem
— analogicznie jak dla celdw podatku dochodowego, w ostatnim dniu przyjetego okre-
Su rozliczeniowego.




19

A N

Ewidencja ksiegowa faktur sprzedazy ustug ciagtych

1. Faktura wystawiona z tytutu $wiadczonej ustugi ciagtej:
a) wartosc brutto faktury:
— Wn konto 20 ,Rozrachunki z odbiorcami”,
b) kwota VAT naleznego:
— Ma konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem skarbowym z tytutu VAT naleznego”,
c) warto$c¢ netto faktury:
— Ma konto 70-0 ,Sprzedaz ustug”. )

Nalezno$¢ wynikajaca z faktury sprzedazy ustug ciagtych zostanie ujeta na wtasci-
wym koncie rozrachunkowym (konto 20) w ksiegach miesigca, w ktérym powstat przy-
chéd, mimo iz na koniec miesigca naleznosé ta nie jest jeszcze wymagalna.

Pozostajgce na dzien bilansowy na koncie 20 ,Rozrachunki z odbiorcami” saldo Wn uj-
muje sie w aktywach bilansu w pozycji przeznaczonej do prezentacji naleznosci krétkotermi-
nowych z tytutu dostaw i ustug.

Warto przy okazji zwréci¢ uwage na moment powstania obowigzku podatkowego w VAT
przy swiadczeniu ustug ciagtych. Dla wiekszosci ustug ciggtych obowigzek podatkowy usta-
la sie bowiem w sposdb szczegdlny. Jak wynika z art. 19a ust. 5 pkt 4 lit. b) ustawy o VAT,
w przypadku Swiadczenia m.in. ustug telekomunikacyjnych, najmu, dzierzawy, leasingu lub
ustug o podobnym charakterze, ochrony oséb oraz ustug ochrony, dozoru i przechowywa-
nia mienia, statej obstugi prawnej i biurowej, dystrybucji energii elektrycznej, cieplnej lub
chtodniczej oraz gazu przewodowego (z wyjatkiem, ktory tu pomijamy) — obowiazek podat-
kowy powstaje z chwilg wystawienia faktury. Jesli podatnik nie wystawit faktury lub wystawit
ja z opdznieniem, to obowigzek podatkowy powstaje z chwilg uptywu terminéw wystawienia
faktury, a w przypadku, gdy nie okreslono takiego terminu — z chwilg uptywu terminu ptat-
nosci (por. art. 19a ust. 7 ww. ustawy). Przypomnijmy, ze w przypadku ww. ustug fakture
wystawia sie nie pdzniej niz z uptywem terminu ptatnosci.

Zatem w odniesieniu do ustug ciagtych obowigzek podatkowy w VAT powstanie gene-
ralnie w dacie wystawienia faktury lub z uptywem terminu ptatnosci. Na moment powstania
tego obowigzku nie wptywa wiec data wykonania ustugi.

Oznacza to, ze zarachowujgc fakture za ustugi ciggte do ksigg miesigca, w ktérym po-
wstat przychod — a wystawiong na poczgtku nastepnego miesigca — wynikajacy z niej
VAT nalezny wskazane jest ujgé na odrebnym koncie prowadzonym w ramach konta 22-2,
np. 22-2/2 VAT nalezny do rozliczenia w pdzniejszym terminie”. Co istotne, dla celéw pre-
zentacji w bilansie VAT nalezny niestanowigcy na dzien bilansowy zobowigzania podatkowe-
go, ale zaewidencjonowany na koncie 22-2/2, traktuje sie jak rezerwe. Mozna réwniez — jesli
nie znieksztatca to obrazu sytuacji finansowej jednostki — wykazac¢ go w pasywach bilansu
jako zobowigzanie z tytutu podatkéw.

6. Sprzedaz z odroczonym terminem ptatnosci
Istota kredytu kupieckiego
Kredyt kupiecki, inaczej zwany kredytem handlowym czy towarowym, jest pozaban-

kowa forma finansowania, umozliwiajaca uregulowanie zobowigzan dopiero po pew-
nym czasie od dnia odebrania towaru lub wykonania ustugi.
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Prawo nie reguluje, jak konkretnie powinna wygladaé¢ forma prawna umowy o taki kre-
dyt. Zwykle w obrocie gospodarczym fakt udzielenia kredytu kupieckiego dokumentuja
faktury sprzedazy z odroczonym terminem ptatnosci lub umowy. Zaletg takiego kredytu
jest to, iz jest on tanszy niz kredyt bankowy i wigze sie ze znacznie mniejsza iloscia for-
malnosci. Kredyt kupiecki dla udzielajgcego (sprzedajacego) moze by¢ jednym ze spo-
soboéw na zwiekszenie sprzedazy, poniewaz umozliwia pozyskanie klientéw, ktdrzy nie
dysponuja odpowiednio duzymi $rodkami na zakupy gotéwkowe. Jest tez sposobem
na zwigkszenie atrakcyjnosci oferowanych na rynku produktéw w stosunku do konkuren-
cji. Z drugiej jednak strony, udzielanie takiego kredytu moze by¢ ryzykowne i wigzac¢ sie
z utratg ptynnosci finansowej, jesli nabywcy opdzniaja sie z ptatnoscia, dlatego powinno
by¢ poprzedzone doktadnym sprawdzeniem klientéw. Wiarygodnos¢ potencjalnego kontra-
henta przedsigbiorca moze sprawdzi¢ m.in.:

— w Centralnej Ewidenciji i Informacji o Dziatalnosci Gospodarczej (CEIDG),

— w Krajowym Rejestrze Sadowym na stronie internetowej Ministerstwa Sprawiedliwosci,

— w rejestrach dtuznikéw, tj. m.in.: Krajowym Rejestrze Dtugdw, Biurze Informacji Kre-
dytowej, Krajowym Biurze Informacji Gospodarczej, Krajowej Informacji Dtugéw Tele-
komunikacyjnych, Rejestrze Dtuznikéw ERIF BIG SA.

W sytuacji gdy przyznanie kredytu kupieckiego dotyczy wiekszych transakcji, dostawca
moze réwniez zleci¢ wywiadowni gospodarczej, czyli firmie specjalizujacej sie w pozyskiwaniu
informacji na temat sytuacji finansowej przedsiebiorstw, zbadanie kondycji przysztego klienta.

Przy kredycie kupieckim sprzedaz towaru, ustugi, produktu nastepuje w innym momen-
cie, anizeli zaptfata naleznos$ci ustalonej za towar, ustuge, produkt. Dostawca godzi sie
na brak otrzymania pfatnosci naleznosci za towary w okreslonym terminie, czyli w zasadzie
srodki te pozostawia w dyspozycji nabywcy na pewien czas. Powyzsza relacja jest zbli-
zona do zaciggniecia przez nabywce kredytu lub pozyczki w instytucji zewnetrznej, z tym
ze w przypadku kredytu kupieckiego kredytowania dokonuje sam sprzedawca. Nabywca
ma czesto do wyboru dwie mozliwosci:

1) uregulowaé ptatnosé natychmiastowo (badz w krétkim czasie) i otrzymac procentowg
znizke ceny, tzw. skonto lub rabat, albo
2) zdecydowac sie na odroczong ptatnos¢ (kredyt kupiecki), gdzie rabatu juz nie otrzyma.

Wynagrodzenie za odroczenie ptatnosci

Kredyt kupiecki moze by¢ Swiadczeniem odptatnym. Wynagrodzeniem z tytutu
udzielenia kredytu kupieckiego sg odsetki, ktére nabywca zobowigzuje sie zaptaci¢
sprzedawcy za odroczenie terminu ptatnosci.

Bez watpienia koszt zwigzany z odsetkami za wydtuzony termin ptatnosci, okreslony
z géry w umowie miedzy stronami, to jeden z elementéw kalkulacyjnych, ksztattujgcych
kwote nalezng, ktérg sprzedawca zada od nabywcy. Pojawiaja sie jednak watpliwosci, czy
odsetki z tytutu wydtuzonego terminu ptatnosci, stanowigce element kalkulacyjny wynagro-
dzenia z tytutu dostaw towardw i ustug, stanowig element podstawy opodatkowania z tytutu
dostawy towardw lub swiadczenia ustug i podlegaja opodatkowaniu wedtug stawki wtasciwej
dla sprzedawanego towaru lub $wiadczonej ustugi, czy tez nalezy je potraktowa¢ jako wyna-
grodzenie z tytutu swiadczonej ustugi finansowej?

Z interpretacji indywidualnych wydawanych obecnie przez organy podatkowe wynika,
ze ekonomiczna istota oraz charakterystyczne elementy kredytu kupieckiego przesadza-
ja o tym, iz dla potrzeb rozliczen w zakresie VAT, ustugi polegajace na udzielaniu kredytu
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kupieckiego nalezy zaklasyfikowac¢ jako ustugi finansowe korzystajace ze zwolnienia
od podatku na podstawie art. 43 ust. 1 pkt 38 ustawy o VAT. Sprzedawca pobiera za po-
wyzsza ustuge wynagrodzenie w postaci odsetek, co jest formg wynagrodzenia charakte-
rystyczna dla ustug finansowych, takich jak kredyt, czy pozyczka. Zatem odsetki te nie
stanowia elementu kalkulacyjnego ceny za otrzymany towar (wykonang ustuge). Takie
stanowisko zajeli m.in. Dyrektor Izby Skarbowej w Poznaniu w interpretacji indy-<
widualnej z 22 grudnia 2016 r., nr 3063-1LPP2-2.4512.128.2016.2.EW oraz Dy-

rektor I1zby Skarbowej w Warszawie w interpretacji indywidualnej z 8 listopada 2016 r.,
nr 1462-1PPP1.4512.713.2016.1.MK.

Ewidencja ksiegowa wynagrodzenia za udzielenie kredytu kupieckiego

W Swietle art. 42 ust. 3 ustawy o rachunkowosci, odsetki od kredytu kupieckiego kwalifiku-
je sie do dziatalnosci finansowej jednostki. Zgodnie z ww. przepisem, wynik operacji finanso-
wych stanowi réznice miedzy przychodami finansowymi, w szczegdlnosci z tytutu dywidend
(udziatdow w zyskach), odsetek, zyskow ze zbycia oraz aktualizacji wartosci inwestycji innych
niz wymienione w art. 28 ust. 1 pkt 1a, nadwyzki dodatnich réznic kursowych nad ujemnymi,
a kosztami finansowymi, w szczegdlnosci z tytutu odsetek, strat ze zbycia oraz aktualizacji
wartosci inwestycji innych niz wymienione w art. 28 ust. 1 pkt 1a, nadwyzki ujemnych réznic
kursowych nad dodatnimi, z wyjatkiem odsetek, prowizji, dodatnich i ujemnych réznic kurso-
wych, o ktérych mowa w art. 28 ust. 4 i ust. 8 pkt 2 ustawy o rachunkowosci.

Kwote naliczonych i zaptaconych odsetek od kredytu kupieckiego mozna uja¢ na-
stepujacymi zapisami:

1) w ksiegach sprzedawcy udzielajgcego kredytu kupieckiego:
— Wn konto 20 ,Rozrachunki z odbiorcami”,
— Ma konto 75-0 ,Przychody finansowe”,

2) w ksiegach nabywcy otrzymujacego kredyt kupiecki:
— Wn konto 75-1 ,Koszty finansowe”,
— Ma konto 21 ,Rozrachunki z dostawcami”.

7. Moment powstania przychodu przy sprzedazy ratalnej

Sprzedaz na raty (ratalna) jest szczegdlnym rodzajem sprzedazy uregulowanym w prze-
pisach art. 583-588 K.c. Zgodnie z art. 583 § 1 K.c., sprzedaza na raty jest dokonana w za-
kresie dziatalnosci przedsiebiorstwa sprzedaz rzeczy ruchomej osobie fizycznej za cene
ptatng w okreslonych ratach, jezeli wedtug umowy rzecz ma by¢ kupujagcemu wydana przed
catkowitym zaptaceniem ceny.

Jedna z form sprzedazy ratalnej jest finansowanie tej transakcji za posrednictwem banku,
ktéry ma podpisana ze sklepem umowe. W takiej sytuacji nabywca (klient) dokonuje zakupu
na raty, ale w rzeczywistosci zawiera umowe kredytowag z bankiem lub inng instytucja kre-
dytowa. Nie jest to dla sprzedawcy typowa sprzedaz ratalna, gdyz otrzymuje on w zasadzie
od razu catg kwote naleznosci z tytutu sprzedazy. Pézniejsze rozliczenia klienta z bankiem
nie wywierajg jakiegokolwiek skutku dotyczacego sprzedazy towaru. Taka forma sprzedazy
jest korzystna dla sprzedawcy (wptywa na zwiekszenie przychoddw ze sprzedazy) oraz wy-
godna dla klienta, gdyz z reguty wszelkie formalno$ci zwigzane z zawarciem umowy kredy-
towe]j zatatwiane sg na miejscu w punkcie sprzedazy (ij. w sklepie), bez koniecznosci uda-
wania sie do banku celem podpisania umowy.

ZESZYTY METODYCZNE RACHUNKOWOSCI. DODATEK NR 13 + 20.09.2018 R. * GOFIN * www.gofin.pl * tel. 95720 85 40



22

Zasady takiej sprzedazy reguluje art. 588 K.c., z ktérego wynika, ze przepisy dotycza-
ce sprzedazy na raty stosuje sie odpowiednio w przypadkach, gdy rzecz ruchoma zostaje
sprzedana osobie fizycznej korzystajgcej z kredytu udzielonego w tym celu przez bank, je-
zeli kredyt ten ma by¢ sptacony ratami, a rzecz zostata kupujagcemu wydana przed catkowitg
sptata kredytu.

W przypadku sprzedazy na raty moment powstania przychodu i ewidencjonowania
go w ksiegach rachunkowych jest taki sam jak w przypadku tradycyjnej sprzedazy.

( Przyktad )
l. Zatozenia:

1. Jednostka prowadzaca sprzedaz detaliczna sprzetu RTV i AGD sprzedata osobie fi-
zycznej w systemie ratalnym pralke. Cena brutto sprzedazy na podstawie wystawio-
nej na prosbe kupujacego faktury wynosi: 2.460 zt.

2. Kupujgcy w dniu sprzedazy (przekazania towaru) podpisat w sklepie umowe kredyto-

wa na kwote: 2.460 zt. Kredyt bedzie sptacat przez 12 kolejnych miesiecy.

. Bank uruchomit kredyt i przekazat na rachunek sklepu kwote: 2.460 zt.

. Ewidencje towardw jednostka prowadzi w cenach sprzedazy brutto. Wyliczone odchy-

lenia z tytutu zarezerwowanego VAT i marzy handlowej wynosza:
a) odchylenia z tytutu VAT: 460 zt,
b) odchylenia z tytutu marzy: 400 zt.

A W

Il. Dekretacja:
Konto
Opis operacji Kwota
Wn Ma
1. FS — faktura dokumentujaca sprzedaz:
a) wartos$é netto towaru: 2.460 zt — 460 zt = 2.000 zt 73-0
b) VAT nalezny 460 zt 22-2
¢) wartos$¢ brutto naleznosci 2.460 zt 20
2. WZ - rozchdéd sprzedanego towaru wedtug cen sprzedazy brutto 2.460 zt 731 33
3. PK — wyksiegowanie odchylen:
a) odchylenia z tytutu VAT 460 zt 34-2 73-1
b) odchylenia z tytutu marzy 400 zt 34-2 73-1
4. WB - wpfyw Srodkéw (zaptata za towar) pochodzacych z udzielone- 2.460 7t 13-0 20
go kupujgcemu kredytu
Ill. Ksiegowania:
Konto 22-2 ,Rozrachunki z urzedem Konto 20 ,Rozrachunki
Konto 73-0 ,Sprzedaz towaréw” skarbowym z tytutu VAT naleznego” z odbiorcami”

| 2.000 (1a) 460  (1b) (10) 2460 | 2460  (4)
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Konto 34-2 ,0dchylenia

Konto 73-1 ,Warto$¢ sprzedanych od cen ewidencyjnych towaréw”
towaréw w cenach zakupu (w analityce: Odchylenia
(nabycia)” Konto 33 ,Towary” z tytutu VAT)
(2) 2.460 460 (3a) (S.p.) 2.460 2.460 (2) (3a) 460 460 (S.p.)
400 (3b)

Konto 34-2 ,0Odchylenia
od cen ewidencyjnych towaréw”
(w analityce: Odchylenia
z tytutu marzy) Konto 13-0 ,Rachunek biezgcy”

(3b) 400 | 400 (S.p) 4) 2.460 |

Il. PRZYCHODY Z UMOW Z KLIENTAMI WEDLUG MSSF 15
1. Zasady ujmowania przychodéw wynikajace z MSSF 15

Z dniem 1 stycznia 2018 r wszedt w zycie Miedzynarodowy Standard Sprawozdawczosci
Finansowej 15 ,,Przychody z uméw z klientami” (MSSF 15). Standard ten zastapit podstawo-
we regulacje miedzynarodowe dotyczace ujmowania przychododw:

— MSR 18 ,Przychody”,
MSR 11 ,Umowy o ustuge budowlang”,
KIMSF 13 ,Programy lojalnosciowe”,
KIMSF 15 ,Umowy dotyczace budowy nieruchomosci”,
KIMSF 18 ,Przekazanie aktywdw przez klientéw”,
— SKI 31 ,Przychody — transakcje barterowe obejmujace ustugi reklamowe”.

MSSF 15 nalezy stosowac generalnie dla wszelkiego rodzaju uméw, w wyniku ktérych
jednostka przekazuje dobra lub $wiadczy ustugi na rzecz klientdw w zamian za okreslone
wynagrodzenie. W tym konteks$cie klientem jest kazdy kontrahent, ktéry zawart z jednostka
umowe, na mocy ktérej w zamian za wynagrodzenie otrzyma od niej dobra lub ustugi, kto-
re sa wynikiem jej zwyktej (operacyjnej) dziatalnosci. Klientem nie jest jednak kontrahent,
z ktérym zawieramy umowe dotyczaca wziecia udziatu w okreslonym przedsiewzieciu lub
procesie, w ramach ktérego strony umowy wspdlnie ponosza ryzyko i moga uzyskac korzy-
$ci wynikajace z tego przedsiewziecia lub procesu.

Dla wielu podmiotéw zobligowanych do stosowania MSSF 15 nowe zasady ujmowania
przychodoéw nie wniosa znaczacych zmian do dotychczasowej praktyki. Taka sytuacja wy-
stgpi zazwyczaj, gdy przedsiebiorstwo sprzedaje standardowe produkty lub towary, lub
Swiadczy standardowe ustugi, a zawierane umowy sprzedazy przewidujg ptatnosci do 1 roku
i nie zawierajg dodatkowych klauzul zmieniajacych cene sprzedazy, czy dodatkowych obo-
wigzkow stron (poza wniesieniem zaptaty przez nabywce i dostarczeniem sktadnikéw przez
sprzedawce). Jezeli jednak jednostka dostarcza produkty pod konkretne zaméwienia, reali-
zuje na rzecz klientow specjalistyczne ustugi, zawiera umowy dotyczace réznych Swiadczen,
zawiera umowy powigzane, lub wprowadza mozliwe modyfikacje dotyczace zaptaty lub re-
alizowanych swiadczen, to powinna poswieci¢ wiecej uwagi nowym wymaganiom MSSF 15.
Od strony teoretycznej standard ten wprowadza 5-elementowg analize dotyczgaca ujmowania
przychoddéw z umow z klientami. Poszczegdine kroki w analizie przychodéw to:

1) identyfikacja umowy lub uméw — jednostka powinna zidentyfikowaé umowe doty-
czaca realizowanych swiadczen lub tez powigzaé¢ odrebnie zawarte umowy dotyczace
okreslonych Swiadczen oraz okresli¢ ich tres¢ ekonomiczna,
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2) identyfikacja zobligowan (zobowigzan) do wykonania zawartych w kontrakcie
— jednostka powinna ustali¢ $wiadczenia zawarte w umowie i rozwazy¢ ich ewentual-
ne odrebne ujecie,

3) ustalenie ceny transakcyjnej (wynagrodzenia) — jednostka powinna rozwazy¢ dtu-
goterminowe finansowanie drugiej strony transakciji, a takze wzig¢ pod uwage wszyst-
kie elementy zmienne (np. kary umowne, premie, rabaty udzielone lub oczekiwane),

4) przypisanie ceny transakcyjnej do zobligowan (zobowigzan) do wykonania
Swiadczenia — jednostka powinna dokonaé takiego przypisania, jesli w ramach
transakcji realizuje rézne swiadczenia, ktére kwalifikujg sie do odrebnego ujecia,

5) spetnianie zobowigzan do wykonania swiadczenia — jednostka powinna okreslié,
czy zobowigzanie do wykonania $wiadczenia spetniane jest w czasie, czy w okreslo-
nym momencie i w zwigzku z tym odpowiednio ujimowaé przychéd.

2. Identyfikacja umowy dotyczacej realizowanych swiadczen

Identyfikacja umowy stanowi pierwszy etap w analizie ujmowania przychodéw. W wielu
przypadkach identyfikacja umowy jest oczywista. Nie zawsze jednak kazda zawarta umowa
sprzedazy, dostawy dobr za wynagrodzeniem czy Swiadczenia ustug ,z automatu” bedzie
podlega¢ wymaganiom MSSF 15 — standard ten przewiduje, ze jego wytyczne nalezy zasto-
sowac jedynie do umow spetniajacych odpowiednie kryteria. W celu ustalenia, ktére z uméw
beda jednoznacznie podlegaty analizowanym regulacjom konieczna jest zatem pozytywna
odpowiedz na pytania zamieszczone w dalszej czesci niniejszego artykutu.

1. Czy strony zawarty umowe i sq zobowiqgzane do wykonania swoich obowiqgzkow?

Dla potrzeb MSSF 15 (paragraf 10) umowa to generalnie kazde porozumienie miedzy
dwiema lub wiecej stronami, powodujace powstanie egzekwowalnych praw i obowigzkéw.
W tym kontek$cie mozliwos¢ egzekwowania praw i obowigzkdw okreslonych w umowie wy-
nika z okreslonych uregulowan prawnych w danym systemie prawno-gospodarczym (w Pol-
sce gtéwnie z wytycznych Kodeksu cywilnego). Jednostka powinna uwzgledni¢ stosowane
przez siebie, w danej branzy i danym kraju rozwigzania i praktyki, aby okresli¢ czy umowa
z klientem powoduje powstanie egzekwowalnych praw i obowigzkéw.

MSSF 15 nie narzuca zadnej okre$lonej formy umowy, zatem moze mie¢ ona np. forme
pisemna, ustng, potwierdzenia przyjecia oferty, przekazania okreslonej informacji za po-
Srednictwem przyjetej formy elektronicznej, systemu aukcyjnego, braku zgtoszenia sprzeci-
wu (jesli takie rozwigzanie ustality podmioty) lub innych zwyczajowych praktyk handlowych.

Dla potrzeb MSSF 15 przyjmuje sie, ze zawarta umowa nie istnieje, jesli kazda ze stron
umowy ma jednostronne prawo do rozwigzania niewykonanej jeszcze (,catkowicie niewyko-
nanej”) umowy bez obowigzku zaptaty odszkodowania drugiej stronie (lub stronom). Umowa
jest catkowicie niewykonana, jezeli jednostka nie przekazata jeszcze przyrzeczonych débr
lub ustug klientowi oraz jednostka nie otrzymata jeszcze ani nie ma jeszcze prawa do otrzy-
mania jakiegokolwiek wynagrodzenia w zamian za przyrzeczone dobra lub ustugi.

Przyktad

Spotka ,X” oferuje swoje produkty za posrednictwem sklepu internetowego/portalu
aukcyjnego podmiotom prowadzacym sprzedaz detaliczng. Regulamin sklepu przewi-
duje, ze kazda ze stron (sprzedawca i nabywca) ma 2 dni na odstapienie od umowy
bez podania przyczyny.
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N

W przedstawionej sytuacji w trakcie dwoch dni od zawarcia transakcji traktuje sie
umowe jako niezawarta (dla potrzeb MSSF 15). Dopiero z uptywem drugiego dnia
umowa staje sie egzekwowalna.

2

Przyktad

Spotka ,Y” oferuje swoje produkty za posrednictwem sklepu internetowego/por-
talu aukcyjnego. Zakup w sklepie powoduje, ze nabywca musi uregulowac ptatnosc
na rzecz sprzedawcy, a sprzedawca jest zobligowany dostarczyc¢ produkty nabywcy.
Nabywca (niebedacy przedsiebiorca) ma prawo do odstgpienia od umowy bez poda-
nia przyczyny w ciagu 14 dni od otrzymania towaru.

W przedstawionej sytuacji umowa bedzie podlegac regulacjom MSSF 15, ponie-
waz prawo do odstgpienia od umowy przypada jedynie konsumentowi. Ujecie przy-
chodu przez sprzedawce uzaleznione bedzie jednak od spetnienia innych kryteriow.

Jezeli jednostka zawiera umowe na czas nieokreslony, ktéra moze byé rozwigzana lub zmo-
dyfikowana przez kazda ze stron w dowolnym momencie z okreslonym terminem wypowiedze-
nia, to stosuje MSSF 15 w zakresie, w jakim strony majg egzekwowalne prawa i obowigzki.

N

Przyktad

Spétka ,Z” wynajmuje powierzchnie biurowa kontrahentowi ,S”. Umowa zawar-
ta zostata na czas nieokreslony, jednak strony maja mozliwosc jej wypowiedzenia
zZ 6-miesiecznym terminem wypowiedzenia.

W przedstawionej sytuacji jednostka stosuje MSSF 15 w odniesieniu do okresu, w kto-
rym stronom przystuguja prawa i ponoszg obowigzki (6 miesiecy w ujeciu kroczacym).

)

Nalezy podkresli¢, ze umowa najmu zawarta na czas oznaczony nie podlega regulacjom
MSSF 15, poniewaz dla potrzeb standardéw miedzynarodowych jest traktowana za umowe
leasingu.

Z kolei niektére umowy moga by¢ automatycznie przedtuzane na kolejne okresy w spo-
s6b okreslony w umowie.

Przyktad

Spotka ,R” zawarta umowe na usfuge sprzatania biura przez okres 3 miesiecy.
Umowa podlega kazdorazowemu (automatycznemu) wydtuzeniu na kolejne 3 miesia-
ce, jezeli przynajmniej 2 tygodnie przed jej wygasnieciem Zzadna ze stron nie poinfor-
muje drugiej strony o jej wygasnieciu.

2. Czy jednostka jest w stanie zidentyfikowaé prawa kazdej ze stron dotyczqgce
dobr, ktore majq zostaé przekazane lub ustug, ktore majq byé zrealizowane?

Warunkiem ujmowania przychodéw na podstawie MSSF 15 jest koniecznos$¢ zidentyfikowa-
nia praw, jakie przystuguja kazdej ze stron. Jezeli jednostka nie jest w stanie zidentyfikowaé
praw stron, to generalnie do tego typu uméw nie bedzie stosowac wytycznych tego standardu.

Prawa przypisane stronom moga przyjmowac rézna forme. Podstawowym prawem pod-
miotu $wiadczacego ustugi lub dostarczajgcego produkty lub towary jest prawo do wyna-
grodzenia, jednak umowa moze przewidywac¢ réwniez inne prawo. Z kolei prawa nabywcy
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to zazwyczaj prawo do otrzymania nabytego sktadnika lub okreslonej ustugi, a takze prawo
rekojmi, gwarancji czy innych swiadczen.

3. Czy jednostka jest w stanie zidentyfikowaé warunki ptatnosci za dobra lub
ustugi, ktore majq zostac przekazane?

Mozliwos¢ identyfikacji warunkéw ptatnosci za dobra lub ustugi jest kluczowa dla ujecia
przychoddéw. Jezeli jednostka nie jest w stanie okresli¢ kiedy i jakie kwoty otrzyma, to ge-
neralnie nie powinna stosowa¢ MSSF 15. Oczywiscie niektére umowy moga przewidywac
zmienne wynagrodzenie. W takim przypadku podmiot stosuje analizowany standard w od-
powiednim zakresie (zasady ustalania kwot opiszemy w kolejnych artykutach).

4. Czy umowa ma tresé ekonomicznag?

Nalezy uznaé, ze umowa ma tre$¢ ekonomiczng, jezeli mozna oczekiwaé, ze w wyniku
umowy ulegnie zmianie ryzyko, rozktad w czasie lub kwota przysztych przeptywéw pieniez-
nych jednostki. Samo zawarcie umowy np. sprzedazy, ktére nie skutkuje zmiang ryzyka dla
jednostki gospodarczej oraz realizowanych przez nig przeptywdéw, powoduje ze nie kwalifi-
kuje sie ona w zakres MSSF 15.

A Q
Przyktad

Spotka ,Omega” sprzedata na rzecz swojej jednostki zaleznej produkty gotowe
zawierajac z nig jednoczesnie porozumienie, na mocy ktdrego odkupi te produkty
po tej samej cenie za 3 miesiace. Zaptata na rzecz spotki ,Omega” zostata odroczo-
na na 2 miesigce i po tym okresie zostanie uregulowana lub skompensowana z zobo-
wigzaniem wobec spotki zaleznej.

W przedstawionej sytuacji kierownictwo spdtki ,Omega” powinno przeprowadzic
analize, czy zawarta transakcja ma tres¢ ekonomiczna — czy zmienia cos w tym pod-
miocie. Koniecznosc¢ odkupu sprzedanych produktow za okreslony czas oraz brak
przeptywu pienieznego moga sugerowac, ze umowa nie ma tresci ekonomicznej.

4

5. Czy jest prawdopodobne, Ze jednostka otrzyma wynagrodzenie, ktore bedzie
Jjej przystugiwato w zamian za dobra, ktore zostanq przekazane klientowi lub

za realizowane dla niego ustugi?

Oceniajac mozliwos¢ otrzymania kwoty wynagrodzenia, jednostka uwzglednia jedynie:
— zdolnos¢ kontrahenta do zaptaty wynagrodzenia w odpowiednim terminie oraz
— zamiar kontrahenta do zaptaty kwoty wynagrodzenia w odpowiednim terminie.
W wiekszosci zawieranych umoéw wskazane kryterium jest spetnione — trudno wyobrazié¢
sobie sytuacje, aby jednostka sprzedawata swoje produkty (lub $wiadczyta ustugi) na rzecz
kontrahenta, kiedy mozna oczekiwag, ze nie ureguluje on ptatnosci.

Przyktad

Spotka ,R” jest producentem specjalistycznych podnosnikéw pneumatycznych.
Do spotki ,R” zwraca sie kontrahent (firma budowlana ,,X”), ktdry jest zainteresowa-
ny zakupem podnosnika. Firma budowlana chce uczestniczyc¢ w przetargu na remont
budowli (silosu) i jednym z kryteriow specyfikacji przetargu jest koniecznosc posia-
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dania odpowiedniego sprzetu budowlanego (w tym podnosnik). Firma ,X” proponuje
spdfce ,R” nastepujaca formute transakcji:

— spotka ,R” sprzeda i dostarczy firmie ,X” podnosnik,

— firma ,,X” bedzie musiata zaptacic za podnosnik: 250 tys. zt (kwota netto),

— zaptata za podnosnik zostanie podzielona na dwie czesci; 25 tys. zosta-
nie zaptacone od razu w momencie zakupu, a 225 tys. po 2 miesigcach; dru-
ga ptatnosc¢ zostanie zabezpieczona zastawem rejestrowym na sprzedanym
podnosniku,

— w przypadku nieuregulowania ptatnosci z uptywem 2 miesigca spotka ,R” be-
dzie mogta odzyskac sprzedany sktadnik, przy czym nie bedzie mogta zadac
pozostatej ptatnosci, chyba ze sktadnik bedzie nosit znaczace slady uzytkowa-
nia; w tej sytuacji zawarta umowa zostanie rozwigzana, jednak pierwsza pftat-
nosc (25 tys. zt) nie bedzie podlegac zwrotowi.

Kierownictwo spdtki ,R” oczekuje, ze firma ,X” nie wygra przetargu i najorawdo-
podobniej nie zaptaci za sprzedany podnosnik drugiej transzy. Mimo to godzi sie
na sprzedaz, poniewaz pierwsza ptatnosc (25 tys. zt) bedzie stanowi¢ ewentualny
zysk ,R” w przypadku odzyskania sktadnika.

W przedstawionej sytuacji spdtka ,R” nie bedzie do zawartej umowy stosowac wy-
tycznych MSSF 15 w zakresie ujecia przychodow ze sprzedazy podnosnika do mo-
mentu uznania, ze zostang spetnione wszystkie warunki podane powyzej (do mo-
mentu, gdy bedzie mozna oczekiwac zaptaty). Czesc ptatnosci (25 tys. zt) zostanie
wykazana przez spotke ,R” jako zobowigzanie do momentu, gdy zostana spetnione

warunki do ujecia umowy sprzedazy badz tez, gdy umowa zostata rozwigzana.

3. Identyfikacja zobowiazan do wykonania Swiadczen
zawartych w kontrakcie

Identyfikacja Swiadczen do wykonania

W momencie zawarcia umowy jednostka gospodarcza powinna dokonac¢ oceny jakie do-
bra lub ustugi jest zobligowana dostarczy¢ lub zrealizowa¢ na rzecz klienta (kontrahenta).
W tym kontekscie jednostka powinna zidentyfikowac¢ kazde odrebne przyrzeczone w umo-
wie swiadczenie, przy czym jako odrebne zobligowanie moga by¢ traktowane zaréwno poje-
dyncze dobra (odpowiednio ustugi), jak réwniez grupy (pakiety) débr (ustug) traktowane jako
jedno zobligowanie (Swiadczenie), a takze grupy odrebnych débr (ustug), ktére sg zasadni-
czo takie same i w przypadku ktérych przekazanie na rzecz klienta ma taki sam charakter.

Umowa z kontrahentem zazwyczaj wyraznie wskazuje dobra lub ustugi, ktére jednostka
jest zobligowana przekazaé za okreslong zaptate. Przyktadowo umowa moze przewidywac:

sprzedaz débr wyprodukowanych lub nabytych przez jednostke,

odsprzedaz praw do débr lub ustug nabytych wczesniej przez jednostke (np. odsprze-
daz biletéw przez salon prasowy),

wykonywanie na rzecz kontrahenta okreslonych dziatan lub zadan,

Swiadczenie ustug w postaci: pozostawania w gotowosci do dostarczania doébr lub
Swiadczenia ustug (np. dostawa aktualizacji map przez sprzedawce nawigacji sate-
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litarnych), dostepu, tj. mozliwosci korzystania z okreslonych débr lub ustug (np. do-
step do bazy artykutéw poswieconych regulacjom podatkowym), posredniczenia
w przekazywaniu débr lub ustug na rzecz klienta przez inny podmiot (np. przedsta-
wiciel innego podmiotu),

— przyznanie praw do dobr lub ustug, kiére majg by¢ dostarczone lub Swiadczone
w przysztosci i ktére beda mogty zostaé przez klienta odsprzedane lub przekazane
na rzecz jego klienta (np. jednostka sprzedajgca produkt sprzedawcy detalicznemu
zobowigzuje sie do przekazania dodatkowych doébr lub ustug osobie, ktéra nabywa
produkt od sprzedawcy detalicznego),

— przyznanie opcji zakupu dodatkowych débr lub ustug (o ile opcje te dajg klientowi
istotne prawo).

Jezeli umowa odnosi sie do pojedynczego sktadnika (np. sprzedaz maszyny, towaru, pro-

duktu) lub pojedynczej ustugi, to identyfikacja elementéw nie sprawia problemoéw. W niekto-
rych przypadkach konieczna jest ocena, co stanowi zobligowanie jednostki gospodarczej,
zwtaszcza, gdy umowy z kontrahentami zawieraja kilka réznych swiadczen.

S

Przyktad

Spotka ,Y” jest dostawca szerokopasmowego dostepu do internetu oraz odpo-
wiedniej infrastruktury (modemy, routery itp.), ktéra przechodzi na wtasnosc klien-
ta. Umowy z klientami zawierane sg na okres od jednego do pieciu lat, przy czym
w przypadku umow zawieranych na okresy dtuzsze niz 3 lata spdtka ,Y” jest zobligo-
wana do wymiany wszystkich urzadzen infrastruktury (modemy, routery) co dwa lata
na nowe, cechujgce sie odpowiednimi parametrami.

W przedstawionej sytuacji mozliwym do zidentyfikowania zobligowaniem w przy-
padku umdw na oKkresy dtuzsze niz 3 lata beda: dostawa infrastruktury, swiadczenie
ustug w postaci dostepu do internetu, wymiana urzadzeri infrastruktury co dwa lata.

Czasami Swiadczenia zawarte w umowie nie sg jedynymi, jakie musi zrealizowaé jed-

nostka na rzecz kontrahenta w zwigzku z transakcja. Pewne zobligowania moga wynikac

ze

zwyczajow handlowych lub praktyk, ktére powoduja, ze klient oczekuje okreslonego do-

datkowego Swiadczenia (ustugi lub sktadnika aktywow).

Ry

Przyktad

Spédtka ,X” prowadzi sktad budowlany. Przyjeta praktyka w spotce ,,X” jest dostawa
zakupionych u niej materiatow budowlanych dla statych klientdw w promieniu 50 km,
jezeli zakup przekracza kwote: 4 tys. zt.

W przedstawionej sytuacji zawarta umowa sprzedazy ze statym klientem na kwote
przekraczajaca: 4 tys. zt rodzi dodatkowe swiadczenie w postaci ustugi transportowe. )

N

Przyktad

Jednostka ,,S” produkuje i sprzedaje przyprawy. W celu utrzymania dobrych rela-
¢ji z wtascicielami matych sklepow niesieciowych jednostka ,,S” prowadzi dodatkowe
zachety — jezeli sprzedaz w danym punkcie przekroczy okreslona wielkosc w trakcie
danego podtrocza, to placowka ta (lub jej wiasciciel/kierownik) moze kupic¢ od jednost-
ki ,,S” na bardzo preferencyjnych warunkach laptopa, tableta lub smartfona.
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Jezeli w momencie zawierania umowy sprzedazy (lub kilku umoéw sprzedazy) powstaje
uzasadnione oczekiwanie klienta, ze jednostka przekaze na jego rzecz dodatkowe dobro
lub ustuge, to element taki stanowi zobligowanie jednostki do takiego swiadczenia.

Zobowigzania do wykonania $wiadczenia nie obejmuja czynnosci, ktére jednostka musi
podja¢ w celu wypetnienia umowy, chyba ze czynnosci te stanowig przekazanie dobra lub
ustugi na rzecz klienta. Przyktadowo sprzedawca ddbr importowanych, ktéry musi przeprowa-
dzi¢ odpowiednie procedury celne zanim sprzeda (przekaze) sktadnik kontrahentowi, nie trak-
tuje takich czynnosci jako dziatania na rzecz klienta. Analogicznie dostawca ustug moze by¢
zobowigzany do wykonywania réznych zadan administracyjnych w celu przygotowania umo-
wy. Wykonywanie tych zadan nie prowadzi do przekazania ustugi klientowi, w zwigzku z czym
takie czynnosci przygotowawcze nie stanowig zobligowania do wykonania swiadczenia.

Nalezy podkresli¢, ze zidentyfikowanie wynikajacych z umowy (lub dodatkowych) swiad-
czen na rzecz kontrahenta, ktére jednostka ma zrealizowag, nie oznacza jeszcze, ze kazde
z nich bedzie rozliczane oddzielnie. Fakt ten jest podstawg do kolejnej oceny — ustalenia,
czy dobra lub ustugi powinny byé potraktowane jako odrebne elementy, okreslone grupy
Swiadczen czy tagcznie jako jedno swiadczenie. W celu ustalenia czy dobro lub ustuga wyni-
kajace z umowy powinny byc¢ traktowane jako odrebne elementy, konieczna jest pozytywna
odpowiedz na dwa pytania zamieszczone w dalszej czesci artykutu.

1. Czy mozna oczekiwaé, ze klient odniesie korzysci z danego dobra lub ustugi,
ktore ma otrzymac?

Moze sie wydawaé, ze kazde Swiadczenie realizowane na rzecz kontrahenta spetniaé be-
dzie to kryterium — skoro klient zawiera z nami umowe, to musi oczekiwac z tego jakis ko-
rzysci, np. z wykorzystania danego dobra, jego posiadania, uzytkowania, czy odsprzedazy.
Nalezy jednak pamietaé, ze powyzsze pytanie stawiamy przede wszystkim w odniesieniu
do réznych zidentyfikowanych w umowie Swiadczen w zwigzku z analiza czy wykazywaé
na nich przychéd osobno, czy tez traktowac je jako taczne pojedyncze swiadczenie. Roz-
wazmy nastepujacy przyktad — spétka produkujaca tabor kolejowy zawiera z kontrahentem
umowe obejmujaca dwa Swiadczenia — dostawe dostosowanego do potrzeb klienta sktadu
kolejowego oraz przeprowadzenie homologacji tego sktadnika w Niemczech. O ile w przy-
padku pierwszego $wiadczenia mozliwo$sé generowania korzysci jest oczywista, o tyle
w przypadku ustugi juz niekoniecznie. W praktyce moga wystapi¢ rézne inne elementy,
jak np. rozszerzona gwarancja, dodatkowe ustugi w postaci dopuszczenia do uzytkowania,
przeprowadzenia odpowiednich dziatan w zakresie ochrony $rodowiska, gdzie sposoéb ge-
nerowania korzysci nie jest oczywisty i wymaga oceny jednostki.

MSSF 15 wskazuje, ze posrednia realizacja korzysci jest mozliwa tylko, jezeli nastepuje
z tatwo dostepnymi zasobami, tzn. dobrami lub ustugami, ktére sa sprzedawane oddzielnie
przez dang jednostke badz tez przez inne podmioty na rynku. Za tatwo dostepne zasoby
traktowane sg rowniez te, ktdre zostaty juz przekazane klientowi na podstawie danej umowy
lub wczesniejszych transakcji. W tym kontekscie nalezy wskazaé, ze rézne czynniki moga
stanowi¢ dowdd na to, ze klient moze odnosic¢ korzysci z danego dobra lub ustugi.

Przyktad

Spotka telekomunikacyjna oferuje klientom mozliwosc zakupu telefondw komdrko-
wych po preferencyjnych cenach w przypadku zawarcia umowy na czas okreslony.

W przedstawionej sytuacji kontrahent zawierajacy umowe odniesie korzysci zaréw-
no z danego dobra (telefonu), jak i ustug telekomunikacyjnych.

ZESZYTY METODYCZNE RACHUNKOWOSCI. DODATEK NR 13 + 20.09.2018 R. * GOFIN * www.gofin.pl * tel. 95720 85 40



30

. Czy zobowiqgzanie jednostki do przekazania dobra lub ustugi na rzecz klienta

mozna zidentyfikowad jako odrebne w stosunku do innych zobowiqzan wyni-
kajgcych z umowy?

MSSF 15 podaje nastepujace okolicznosci wskazujace, ze dane dobra lub ustugi sg od-

rebne w ramach samej umowy:

— dostarczane przez jednostke dobra lub ustugi nie sg czesciag realizacji wiekszego,
tacznego przedmiotu umowy okreslonego przez klienta,

— dobra lub ustugi nie zmieniaja znaczaco ani nie dostosowujg innych doébr lub ustug
przyrzeczonych w umowie,

— dobra lub ustugi nie sg w istotnym stopniu zalezne od innych débr lub ustug przyrze-
czonych w umowie, ani nie sg z nimi w istotnym stopniu powigzane.

N

Przyktad

Spdtka ,M” realizuje umowe na przygotowanie miejsca, dostawe i instalacje no-
wego pieca do wypalania ceramiki oraz instalacje specjalistycznego systemu gasni-
czego zwigzanego z tg inwestycja. Zawarta umowa wyodrebnia ptatnosci zwigzane
Z poszczegdlnymi dziataniami, jednak ostateczny odbidr nastapi po probnym rozruchu
pieca i sprawdzeniu funkcjonowania instalacji gasniczej.

W przedstawionej sytuacji poszczegdlne swiadczenia na rzecz klienta, ktdre beda
przynosic¢ mu korzysci w przysztosci, to: przygotowanie miejsca pod inwestycje, do-
stawa pieca, instalacja pieca, instalacja systemu gasniczego.

//

To czy poszczegdlne swiadczenia traktowane beda jako odrebne elementy, czy tez jako

jedno swiadczenie zalezy od oceny zawartej umowy i charakteru zidentyfikowanych elemen-
téw. Jezeli poszczegdlne zadania sa Scisle ze sobg powigzane i zalezne od innych, to dla
potrzeb zastosowania MSSF 15 jednostka powinna potraktowac je jako catos$¢, co wigze sie
z faktem, ze realizacja poszczegdlnych zadan jest czescig wiekszego, tacznego przedmiotu
umowy. Zatem — mimo np. odrebnego fakturowania elementéw umowy (dostawa pieca, jego
instalacja oraz instalacja systemu gasniczego) — beda one traktowane jako taczne Swiad-
czenie dla potrzeb ujmowania przychoddéw zgodnie z MSSF. Jezeli z kolei poszczegdine
dziatania mozna uzna¢ za standardowe i mozliwe do zrealizowania przez zewnetrzne pod-
mioty, to mozliwe bytoby ich uznanie za odrebne swiadczenia.

N

Przyktad

Spotka ,Alfa” jest producentem okien z PCV i drewnianych. Wiekszosc produktow
stanowig standardowe okna, ktdre klienci moga zamowic z montazem lub bez niego.
W przypadku montazu odpowiednia kwota uwzgledniona jest w umowie i na fakturze.
Obok produkcji standardowych okien spdtka realizuje rowniez specjalne zamodwienie
(wielkoformatowe okna z rzadkich rodzajow drewna w okreslonych ksztattach), ktore
wymagajg specjalistycznego montazu.

W maju 2017 r. spotka ,Alfa” zawarta umowe na dostawe standardowych okien
z PCV z montazem dla dewelopera oraz umowe na dostawe wielkoformatowych asy-
metrycznych okien drewnianych wraz z montazem. Kazda z umdw zawiera wskazanie
odpowiednich kwot zwigzanych z dostawa i montazem.

Kierownictwo jednostki ,Alfa” stosujacej MSSF 15 staje przed problemem, czy do-
stawe i ustuge montazu potraktowac jako odrebne elementy, czy tez uznac je za ca-
tos¢ jednego swiadczenia (dostawa z montazem), oczywiscie dla kazdego zamdwienia
odrebnie. W zwiazku z tym, Zze zamowienia roznia sie od siebie ze wzgledu na cha- )
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rakter produktow i ustug, ich ocena bedzie osobna. Standaryzacja produktow i ustug
z pierwszego zamowienia jest podstawa do uznania dwdch odrebnych elementow
umowy — dostawy okien i ich montazu. Z kolei dostosowanie do potrzeb klienta pro-
duktow i powigzany z tym faktem specjalistyczny montaz stanowig przestanke potrak-
towania drugiego zamdwienia jako jednego swiadczenia.

Uznanie okreslonych swiadczen za odrebne od innych okreslonych w umowie (przy za-
tozeniu, ze dane swiadczenia przysporza klientowi korzysci) oznacza, ze zobligowania te
beda podlegaty odrebnemu rozliczaniu i ujeciu. Z kolei, jesli odpowiedz na ktére$ z poda-
nych pytan bedzie negatywna, zidentyfikowane dobra lub ustugi nie sg traktowane jako od-
rebne. W zwigzku z tym jednostka powinna potaczy¢ je z innymi przyrzeczonymi dobrami
lub ustugami tak dtugo, az bedzie mozliwe uznanie takiego pakietu débr lub ustug za od-
rebne zobligowanie. W niektérych przypadkach moze to powodowag, ze jednostka ujmuje
wszystkie dobra i ustugi przyrzeczone w umowie jako pojedyncze zobowigzanie do wykona-
nia swiadczenia.

Sposéb wypetnienia umownego zobowigzania
(zobligowania do wykonania $wiadczen)

Ogdlna zasada MSSF 15 (paragraf 31) stwierdza: ,,Jednostka ujmuje przychody w mo-
mencie spetnienia (lub w trakcie spetniania) zobowigzania do wykonania swiadczenia po-
przez przekazanie przyrzeczonego dobra lub ustugi (ij. sktadnika aktywow) klientowi. Prze-
kazanie sktadnika aktywow nastepuje w momencie, gdy klient uzyskuje kontrole nad tym
Sktadnikiem aktywdw”. Upraszczajac przedstawione sformutowanie oraz kolejne zapisy
standardu mozna stwierdzi¢, ze MSSF 15 wyrdznia dwa podstawowe sposoby ujecia przy-
chodéw — w momencie spetnienia zobowigzania (w momencie realizacji dostawy lub zakon-
czenia realizacji ustugi) badz tez w trakcie wypetniania tego zobowigzania (w trakcie wytwa-
rzania okreslonych dobr lub w trakcie realizacji ustug). Podstawa analizy jest ocena, czy
dana jednostka realizuje Swiadczenie na rzecz klienta w miare uptywu czasu, czy tez spetni
je w okreslonym momencie.

Zobligowanie do wykonania swiadczenia

Zobowigzania do wykonania $wiadczenia
spetniane w czasie

czenia) przekazuje klientowi kontrole nad ko-

rzy$ciami/zasobami. Oznacza to koniecznos¢

ujmowania przychodu w miare uptywu czasu
(stopniowo).

Jednostka stopniowo (wraz z realizacjg $wiad-

Zobowigzania do wykonania $wiadczenia
spetniane w okreslonym momencie

Jednostka przekazuje kontrole klientowi nad

korzys$ciami/zasobami dopiero w okreslonym

momencie. Oznacza to, ze ujecie przychodu
nastapi dopiero w okreslonym momencie.

Spetnianie zobligowania w miare uptywu czasu bedzie przestankga do ujmowania przy-
chodéw stopniowo w trakcie wykonywania tego zobligowania. Z kolei uznanie, ze zobo-
wigzanie do realizacji $wiadczenia spetnione jest w okreslonym momencie jest podstawag
do ujecia przychodu dopiero w momencie wykonania swiadczenia (spetnienia zobligowa-
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nia). Standard nie analizuje zatem ujmowania przychodéw z perspektywy ,dostawy dobr”
albo ,$wiadczenia ustug”, lecz odnosi sie do ogdlniejszej koncepcji — kiedy klient otrzymuje
kontrole nad korzysciami/zasobami (jednostka spetnia swoje zobowigzanie do przekazania
okreslonego $wiadczenia).

\\
Przyktad

Spotka ,,X” sprzedaje swoje produkty klientom. Produkty sg standardowe i sprze-
dawane do sieci hurtowni oraz wybranych punktow detalicznych.

W przedstawionej sytuacji spetnienie zobowigzania do swiadczenia przyrzeczo-
nego w umowie (ustnej lub pisemnej) nastapi w momencie przekazania produktow.
Analogicznie wyglada sytuacja w odniesieniu do zuzZycia przez klienta energii elek-
trycznej badz realizacji na jego rzecz ustug w bardzo krotkim czasie (np. umycie sa-
mochodu na myjni).

J

Wystepuja jednak sytuacje, gdy spetnienie zobligowania do Swiadczenia nie jest tak
oczywiste.

)

Przyktady A

e Spdtka produkujaca okna otrzymata zamowienie od dewelopera na dostawe
200 standardowych okien. Realizacja zamdwienia zajmie 2 miesiace.

* Przedsiebiorstwo otrzymato zlecenie (zawarto umowg) na remont i ocieplenie bu-
dynku biurowego, ktdre bedzie trwac okoto 6 miesiecy.

e Deweloper zawart umowe przedwstepna na sprzedaz mieszkania, ktdore bedzie
w nowym budynku wielorodzinnym. Deweloper otrzymat zadatek, ktérego dwu-
krotnosc bedzie musiat zwrdcic w przypadku odstapienia od umowy.

e Spdtka produkujgca okna otrzymata zamdwienie od dewelopera na dostawe
100 okien dostosowanych do specyfiki nieruchomosci (produkcja wedtug specy-
fikacji zamawiajacego). Inne wykorzystanie zamdwionych okien jest praktycznie
niemozliwe.

e Spdtka informatyczna dostata zamdwienie na przygotowanie sklepu internetowe-
go, ktdre realizuje przez 6 miesiecy.

e Spdtka sprzatajgca zawarta 2 letnia umowe na sprzatanie powierzchni biurowej.
Spotka rozlicza sie z kontrahentem w okresach umownych trwajacych 3 miesigce.

e Przedsigbiorstwo zawarto umowe na remont wagonow tramwajowych. Remont od-
bywa sie w podmiocie zlecajgcym remont.

e Dealer samochodowy zawart umowe na dostawe nowego samochodu. Realizacja
zamdwienia zajmie 4 miesiace.

//

4. Analiza transakcji pod wzgledem sposobu
realizacji Swiadczenia

Czy wskazane podmioty powinny ujaé przychdd dopiero w momencie zrealizowania od-
powiednich swiadczen (np. w momencie dostawy poszczegdlnych sktadnikéw lub po zreali-
zowaniu okreslonych ustug), czy tez stopniowo w trakcie produkcji bgdz swiadczenia ustug?
Odpowiedz na pytanie wymaga analizy transakcji pod wzgledem sposobu realizacji $wiad-
czenia i przeniesienia kontroli nad korzysciami/zasobami na klienta.
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Ponizszy schemat obrazuje warunki, ktére nalezy rozwazyc¢ przy ocenie ,realizacji $wiad-
czenia w czasie”, co bedzie przektadaé sie na ewentualne stopniowe ujmowanie przychodu.
Nalezy podkresli¢, ze pojecie ,spetniane w czasie” oznacza tutaj ,w trakcie realizacji Swiad-
czenia”, a nie koniecznie samo ,wraz z uptywem czasu”.

SCHEMAT DECYZYJNY

Ocena realizacji Swiadczenia

Kryterium |

Czy klient jednoczesnie otrzymuje i czerpie korzysci ptynace TAK
ze swiadczenia (w miare wykonywania go przez jednostke)?

NIE
Kryterium Il Zobowigzanie
Czy w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostkg powstaje | ——>| do wykonania
lub zostaje ulepszony sktadnik aktywdw kontrolowany przez klienta TAK Swiadczenia
(w miare jego powstawania lub ulepszania)? . .
jest spetniane
w czasie
NIE
Kryterium Il

Czy w wyniku wykonania Swiadczenia przez jednostke powstaje >
sktadnik aktywow bez alternatywnego dla niej zastosowania oraz TAK
czy jednostce przystuguje egzekwowalne prawo do zapftaty za do-
tychczas wykonane swiadczenie?

NIE

Spetnienie zobowigzania do wykonania swiadczenia
w okreslonym momencie

W zwigzku z tym, ze analiza przedstawionych warunkéw moze by¢ kluczowa dla ujecia
przychoddw ze sprzedazy (stopniowo w trakcie realizacji $wiadczenia badz ,jednorazowo”
po zakonczeniu prac), nalezy je przeanalizowac¢ z wigksza doktadnoscia. Do naszych roz-
wazan wykorzystajmy ponizsze przyktady.

Przyktad A

Spotka ,X” produkuje specjalistyczne wozki widtowe, ktdre dostosowywane
sg do potrzeb klienta przez biuro konstrukcyjne. Spdtka ,X” otrzymata zamowienie
na zautomatyzowany wysokosciowy wozek, poruszajacy sie na specjalnych torach.
Jego konstrukcja zostata w znaczacym stopniu dostosowana do potrzeb klienta.
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Czy jednostka powinna wskazanag transakcje ocenic jako sprzedaz z ujeciem przy-
chodu w momencie dostawy czy tez stopniowo w trakcie produkcji?

S S

Przyktad B

Przedsiebiorstwo dewelopersko-budowlane realizuje wtasne projekty (na wiasnym
gruncie), jak rowniez realizuje zamdwienia (budowe domow na gruncie klienta). Pod-
miot otrzymat zamowienie budowy domu ,,pod klucz” na gruncie klienta wedtug jedne-
go ze swoich standardowych projektow.

Czy realizacje zamowienia traktowac jako swiadczenie realizowane w czasie, czy
jako dostawe po zakoriczeniu realizacji?

/

Przyktad C

Spotka informatyczna oferuje swoim klientom opracowany przez siebie program in-
formatyczny wspomagajacy zarzadzanie, ktory czesto dostosowywany jest do potrzeb
klienta. Spotka otrzymata zlecenie dotyczace przygotowania i wdrozenia systemu
u nowego klienta. Wstepna ocena wskazuje, ze konieczna bedzie znaczaca modyfika-
cja systemu. Kontrakt traktowany jako jedno swiadczenie.

Czy jednostka powinna ujac przychod w trakcie realizacji zamowienia, czy po za-
koriczeniu realizacji (odbiorze systemu)?

J
N

Przyktad D

Jednostka doradcza podpisata umowe na ustuge doradcza realizowana przez
3 kolejne miesigce. Realizacja zlecenia ma zakoriczyc sie przekazaniem podpisanych
wnioskow, jednak jednostka na biezaco pracuje z klientem i przedstawia mu odpo-
wiednie sugestie, ktore sa przez niego wykorzystywane.

Czy jednostka powinna ujac¢ przychéd po zakoriczeniu realizacji projektu, czy
w trakcie realizacji?

)\

J

/

Przyktad E
Spdtka ,,X” umoZliwia szerokopasmowy dostep do internetu swoim klientom. Umowy
zawierane sg zazwyczaj na okresy 2 letnie, przy czym okresem rozliczeniowym jest
okres szesciomiesieczny (co 6 miesigce spotka ,X” wystawia faktury swoim klientom).
Czy spdtka ,X” powinna ujmowac przychdd na biezaco (np. na koniec kazdego
miesiaca/kwartatu), na koniec kazdego okresu rozliczeniowego, czy po zakoriczeniu
umowy?

Przyktad F

Spotka informatyczna realizuje na zlecenie klientow audyt oprogramowania. Jej
wnioski (dotyczace legalnosci i bezpieczeristwa) poprzedza szeroka analiza wiekszo-
Sci istotnych aspektow wykorzystywanych systemdw i programow. Spdtka ma pra-
wo do zaptaty dopiero po zrealizowaniu catosci prac. Istnieje mozliwosc odstagpie-
nia od umowy przez klienta, przy czym odstgpienie takie usankcjonowane jest karg
umowna, ktdra nie pokrywa petnych kosztow przeprowadzenia prac.

\\
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Rozpatrzenie przedstawionych przyktadéw w kontekscie zaprezentowanego
schematu decyzyjnego

Czy klient jednoczesnie otrzymuje i czerpie korzysci ptynace ze swiad-

Kryterium | czenia, w miare wykonywania go przez jednostke?

Pierwsze kryterium oceny ,spetniania zobowigzania w czasie” bazuje na ocenie czy
klient jednoczesnie otrzymuje i czerpie korzysci ptynace ze swiadczenia jednostki w miare
wykonywania przez nig tego swiadczenia. Kryterium to jest spetnione w oczywisty sposdb,
gdy jednostka swiadczy ustugi rutynowe lub powtarzajace sie (np. obstuga prawna, ustugi
sprzatania). W takich przypadkach tatwo mozna stwierdzi¢, ze klient otrzymuje i czerpie ko-
rzysci ze Swiadczenia wykonanego przez jednostke. Sytuacja taka wystapi w przyktadzie E
(szerokopasmowy dostep do internetu), jak réwniez w przyktadzie D (ustuga doradcza).
Oznacza to, ze jednostka (ustugodawca) nie bedzie czeka¢ do korica okresu rozliczeniowe-
go (lub zamkniecia catego kontraktu), lecz bedzie stopniowo ujmowac przychdd w trakcie
realizacji umowy.

Jednak nie zawsze kryterium | jest spetnione w tak oczywisty sposéb. Woéwczas na-
lezy oceni¢, czy praca dotychczas wykonana musiataby by¢ ponownie wykonana przez
inny podmiot, ktéry miatby dokonczy¢ realizacje zobowigzania do wykonania $wiadczenia
na rzecz klienta. Jezeli nie, to jednostka powinna uzna¢, ze zobligowanie takie jest spet-
niane w czasie jego realizacji. W kontekscie takiej oceny nalezy poming¢ fakt, ze umowa
(lub inne czynniki) moze ograniczaé przeniesienie realizacji $wiadczenia na inny podmiot.
Nie ma zatem tutaj znaczenia zapis umowny wskazujacy, ze jedynie jednostka moze reali-
zowac dane zlecenie.

Co wazne, analizujgc mozliwos¢ dokonczenia zlecenia przez inny podmiot nalezy zato-
zy¢, ze kolejny wykonawca nie korzystataby z zadnych aktywow, ktére obecnie znajduja
sie pod kontrolg jednostki i pozostatyby pod tg kontrolg w przypadku przeniesienia realiza-
cji Swiadczenia na innego wykonawce. Jezeli zatem dane zlecenie moze by¢ dokoriczone
jedynie z wykorzystaniem projektu, praw lub innych zasobdéw znajdujgcych sie pod kon-
trolg jednostki (i nieprzekazywanych podmiotowi kontynuujagcemu zlecenie), to kryterium
to nie jest spetnione.

W kontekscie przedstawionych przyktadéw swiadczenie musiatoby by¢ ponownie wyko-
nane w przypadku przyktadu A (budowa zautomatyzowanego wézka) i przyktadu F (audyt
oprogramowania, przy zatozeniu, ze realizacja audytu wymagataby ponownego sprawdze-
nia systemow). Oznacza to, ze kryterium | dla tych uméw nie jest spetnione. Spetnienie
tego warunku jest réwniez watpliwe w kontekscie wdrozenia systemu informatycznego
(przyktad C), poniewaz przedmiotem kontraktu jest oprogramowanie nalezgce do jednost-
ki Swiadczacej ustuge (ocena mogtaby ulec zmianie, gdyby jednostka zajmowata sie wdro-
zeniem systemu licencjonowanego od innego podmiotu i nowy wykonawca mogt kontynu-
owac jej prace).

Analizujac sytuacje przedstawiong w przyktadzie B (budowa domu na gruncie klienta
wedtug projektu przedsiebiorstwa) konieczne jest odniesienie sie do warunkéw umow-
nych. Jezeli przyktadowo w momencie podpisania umowy przedsiebiorstwo przekazuje
klientowi nosnik z projektem domu, a takze prawo do jego wykorzystania w przypadku
rozwigzania umowy, to mozna by uzna¢ wskazane kryterium za spetnione. Analogiczna
sytuacja wystgpitaby, gdyby realizacja $wiadczenia odbywata sie na podstawie projek-
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tu klienta — kolejny wykonawca konczytby to zlecenie. Jezeli sytuacja taka (lub zblizona)
nie wystepuje, to nie mozna uznac, ze klient otrzymuje i jednoczesnie czerpie korzysci
ze Swiadczenia w miare jego wykonywania przez jednostke. W takim przypadku nalezy
spojrze¢ na kolejne kryterium.

Czy w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostke powstaje lub zo-
Kryterium Il staje ulepszony sktadnik aktywow kontrolowany przez klienta (w miare
jego powstawania lub ulepszania)?

W przypadku gdy w wyniku wykonania $wiadczenia przez jednostke powstaje lub zosta-
je ulepszony sktadnik aktywow kontrolowany przez klienta (w miare jego powstawania lub
ulepszania), to nalezy uznaé, ze przychéd powinien by¢ ujmowany w czasie realizacji $wiad-
czenia. Tworzony lub ulepszany sktadnik aktywéw (np. produkcja w toku) moze mie¢ charak-
ter rzeczowy lub niematerialny. Wskazane kryterium bedzie czesto spetnione w przypadku
realizacji ustug ,u klienta” (np. remont maszyny produkcyijnej), ktéry posiada lub przejmuje
nad nimi kontrole. W kontekscie naszych przyktadéw sytuacja taka wystapi w przyktadzie B
(budowa domu na gruncie klienta), a takze moze wystgpi¢ w kontekscie wdrazania systemu
informatycznego (przyktad C).

Jezeli w zwigzku z realizacjg swiadczenia przez jednostke nie powstaje (ani nie jest ulep-
szany) sktadnik aktywéw kontrolowany przez klienta (w miare jego powstawania lub ulep-
szania), to nalezy przejs¢ do kolejnego etapu oceny realizacji Swiadczenia.

Czy w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostke powstaje sktad-
nik aktywow bez alternatywnego dla niej (!) zastosowania oraz czy jed-
nostce przystuguje egzekwowalne prawo do zapftaty za dotychczas wy-
konane swiadczenie?

Kryterium Il

Kryterium to bedzie mieé¢ czesto zastosowanie do sytuacji, gdy jednostka wytwa-
rza okreslone aktywa rzeczowe lub niematerialne na zlecenie klienta. Nalezy podkreslic,
ze MSSF 15 przyjmuje, ze ,przekazanie sktadnika aktywéw” obejmuje przekazanie débr lub
Swiadczenie ustug. Wynika to stad, ze realizujgc ustuge nasze przedsiebiorstwo przekazuje
klientowi jakas korzys¢ (sktadnik aktywdw), kidra jest przez niego wykorzystywana w mo-
mencie jej realizacji. Oznacza to, ze kryterium Il moze by¢ réwniez stosowane w odniesie-
niu do ustug $wiadczonych na rzecz klientéw.

Dokonujac oceny w ramach kryterium Ill nalezy rozwazy¢ dwa elementy:

— mozliwosé alternatywnego wykorzystania sktadnika aktywoéw przez producenta (od-
powiednio ustugodawce), oraz
— prawo do zaptaty.

Mozliwos¢ alternatywnego wykorzystania sktadnika

Analizujac mozliwos¢ alternatywnego wykorzystania sktadnika nalezy uwzgledni¢ ograni-
czenia praktyczne i umowne dotyczgace mozliwosci fatwego przeznaczenia tej pozycji do in-
nego zastosowania, np. do sprzedania jej innemu klientowi. Mozliwo$¢ rozwigzania umowy
z klientem nie jest istotna dla oceny, czy jednostka jest w stanie tatwo przeznaczy¢ sktadnik
aktywéw do innego zastosowania. Znaczace ograniczenia umowne i ograniczenia praktycz-
ne, ktére moga wskazywagé, ze nie ma mozliwosci alternatywnego wykorzystania wytwarza-
nego sktadnika (odpowiednio ustugi) przez jednostke przedstawiono w tabeli.
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Brak mozliwosci alternatywnego wykorzystania budowanego sktadnika

Znaczace ograniczenia umowne

Ograniczenia praktyczne

Istnieja, gdy klient moze dochodzié¢ swoich praw do przy-
rzeczonego sktadnika aktywéw w sytuacji, gdy jednostka
zamierzataby przekaza¢ go do innego zastosowania

(np. sprzedazy innemu klientowi).

Ograniczenie umowne nie moze by¢ uznane za znaczace,
jesli sktadnik aktywow jest tatwo zamienny z aktywami,
ktére jednostka przekazywataby innemu klientowi bez
naruszenia zawartej umowy i bez ponoszenia znacznych
kosztéw, ktére nie musiatyby by¢ poniesione w zwigzku

z zawartg umowa.

Oznacza to, ze mozliwo$¢ zastapienia sktadnika wska-

zanego w umowie innym (bez ponoszenia znaczacych
kosztéw, np. przerébek) powoduje, ze nie istnieje znacza-

Istniejg, gdy jednostka musiataby poniesc istotne straty
ekonomiczne w celu przeznaczenia sktadnika aktywéw
do innego zastosowania. Istotne straty ekonomiczne
pojawityby sie, gdyby sktadnik aktywéw wymagat kosz-
townych modyfikacji zanim zostatby sprzedany innemu
klientowi. Istotne straty ekonomiczne wystgpityby
réwniez, gdyby jednostka miata mozliwo$¢ sprzedazy
sktadnika aktywéw innemu klientowi wytacznie z istotng
strata. Sytuacja taka moze wystapi¢ na przyktad, gdy
jednostka ma ograniczong mozliwo$¢ zmiany prze-
znaczenia sktadnika, ktéry zostat wytworzony zgodnie
ze specyfikacja projektu opracowang dla konkretnego
klienta lub sktadnikéw ktére znajdujg sie w odlegtych
lokalizacjach.

Przyktadowo budowa specjalistycznej maszyny wedtug

ce ograniczenie umowne. wymagan klienta zazwyczaj bedzie powodowag, ze istnie-

ja ograniczenia praktyczne.

Brak znaczacego ograniczenia umownego, jak i brak ograniczenia praktycznego powo-
duja, ze zobligowanie do realizacji $wiadczenia ujmowane jest w momencie jego wykonania,
a nie stopniowo, w trakcie realizacji. Z kolei samo istnienie znaczgcego ograniczenia umow-
nego i/lub ograniczenia praktycznego nie powodujg od razu, ze umowe nalezy traktowac
jako ,rozliczang w czasie”. Obok tego warunku musi istnie¢ rowniez egzekwowalne prawo
do zaptaty za dotychczas wykonane $wiadczenie.

Prawo do zaptaty

Podmiot ma prawo do zaptaty za dotychczas wykonane $wiadczenie, jesli w przypad-
ku rozwigzania umowy przez klienta z powodu innego niz niewywigzanie sie wykonawcy
z umowy, to wykonawca ten bytby uprawniony do wynagrodzenia rownego co najmniej re-
kompensacie za wykonane prace. Rekompensata za dotychczas wykonane prace to kwota,
ktéra jest zblizona do ceny sprzedazy dotychczas przekazanych ddébr lub ustug (w czesci
zrealizowanej). Kwota ta moze by¢ policzona np. jako koszty poniesione przez jednostke
podczas realizacji dotychczasowych prac, powiekszone o uzasadniong marze zysku. Nale-
zy podkresli¢, ze rekompensata nie stanowi wytgcznie zaptaty za potencjalng utrate zysku
przez jednostke w przypadku rozwigzania umowy przez klienta (np. odszkodowanie za utra-
te zysku za odstgpienie od umowy bez wzgledu na wysokos$¢ poniesionych przez nas naktfa-
doéw na realizacje zlecenia zazwyczaj nie spetnia tego kryterium).

Jezeli klient nie ma prawa do rozwigzania umowy, to jednostka ma prawo do zapta-
ty za dotychczas wykonane $wiadczenie, poniewaz ma ona prawo do realizacji $wiadczen
w dalszym ciggu zgodnie z umowg oraz do zgdania, aby klient spetnit swoje zobowigzania
(w tym zobowigzanie do zaptaty przyrzeczonego wynagrodzenia).

W sytuacji gdy klient ma prawo do rozwigzania umowy jedynie w okreslonym czasie
w okresie obowigzywania umowy (np. poczatkowa faza projektowa) i podejmuje czynno-
§ci w celu rozwigzania umowy w czasie, gdy nie przystuguje mu do tego prawo (takze
w sytuacji, gdy klient nie wykona swoich zobowigzan w postaci np. przekazania odpo-
wiedniej dokumentacji), umowa lub inne przepisy moga upowazniac jednostke do dalsze-
go przekazywania klientowi przyrzeczonych dobr lub ustug oraz zobowigzywac klienta
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do zaptaty wynagrodzenia. W takim przypadku jednostka ma prawo do zaptaty w kon-
tekécie powyzszej oceny za dotychczas wykonane $wiadczenie, poniewaz ma prawo
do spetniania w dalszym ciagu zobowigzania zgodnie z umowa oraz do zadania, aby
klient spetnit swoje zobowigzania.

Oceniajac, czy jednostka ma prawo do zaptaty za dotychczas wykonane Swiadczenie na-
lezy rozwazy¢, czy w przypadku rozwigzania umowy przed zakoriczeniem wszystkich prac
(z powodu innego niz niewywigzanie sie z niej przez jednostke), przystugiwatoby jej egzekwo-
walne prawo do zadania lub do zatrzymania zaptaty za dotychczas wykonane $wiadczenie.
Nalezy podkresli¢, ze wskazane w MSSF 15 prawo do zaptaty za dotychczas wykonane pra-
ce nie musi stanowi¢ biezacej naleznosci. W wielu przypadkach biezace bezwarunkowe pra-
wo do zaptaty (naleznos¢) powstaje dopiero po osiggnieciu ustalonego etapu posredniego lub
po petnym spetnieniu zobowigzania do wykonania swiadczenia. Jezeli jednak jednostka mia-
taby prawo do rekompensaty za wykonane prace w przypadku odstgpienia od umowy przez
klienta (z przyczyn innych niz nasze niewywigzanie sie z kontraktu), to nalezy wzig¢ je pod
uwage w prowadzonej analizie, mimo ze dzisiaj jednostka nie ma zadnej naleznosci ani pod-
staw do wystawienia faktury.

W niektorych przypadkach umowa przewiduje harmonogram ptatnosci na rzecz wykonawcy.
Samo istnienie takiego harmonogramu nie musi wskazywagé, czy jednostce przystuguje egze-
kwowalne prawo do zapfaty za dotychczas wykonane Swiadczenie. Wynika¢ to moze z faktu,
ze klientowi moze przystugiwaé¢ zwrot wptaconych kwot w przypadku odstgpienia od umowy
(z powoddw innych niz niewywigzanie sie przez nas z umowy). Jezeli zatem klient ma prawo
do zwrotu wptaconych przez siebie zaliczern w przypadku odstgpienia od umowy, to ptatnosci
takie nie sa traktowane jako egzekwowalna zaptata za dotychczas wykonane Swiadczenie.

W kontekscie przedstawionych wczesniej przyktadow (A—F) ocenie wedtug kryterium IlI
bedzie podlega¢ umowa na budowe zautomatyzowanego wézka widtowego (przyktad A)
oraz umowa na audyt informatyczny (przyktad F). W kontekscie pierwszego z nich, zamo-
wienie jest dostosowane do potrzeb klienta, a producent ma bardzo ograniczone mozliwo-
Sci alternatywnego wykorzystania produkowanego sktadnika. Jezeli umowa przewidywata-
by egzekwowalne prawo do zaptaty za zrealizowane prace, to producent powinien rozliczaé
umowe jako zobligowanie wykonywane w czasie. Zaptata taka moze by¢ ukryta w formie
odszkodowania za odstgpienie od umowy. Ewentualne czesciowe fakturowanie i ptatnosci
w trakcie realizacji zlecenia mogtyby by¢ czynnikiem wskazujagcym na istnienie egzekwowal-
nego prawa do zaptaty, jezeli umowa nie przewidywataby koniecznosci ich zwrotu.

Analogicznej oceny wymaga przyktad F — audyt informatyczny. W zwigzku z tym, ze ustu-
ga realizowana jest na rzecz klienta, nie ma mozliwosci wykorzystania (sprzedania) przepro-
wadzonych prac w inny sposéb. Zatem spdétka informatyczna nie ma mozliwosci alternatyw-
nego wykorzystania swiadczonej ustugi. W zwigzku z tym, ze kontrahent ma jednak prawo
odstgpienia od umowy, a spoéfce nie przystuguje egzekwowalne wynagrodzenie za dotych-
czas wykonane prace (odszkodowanie nie pokrywa wszystkich kosztéw audytu), to ujecie
przychodu z tego tytutu nastgpi w okreslonym momencie, a nie w trakcie realizacji umowy.

Wyniki analizy

Podsumowujgc mozna zatem wskaza¢ dwa sposoby spetnienia zobligowania do wykona-
nia $wiadczenia zgodnie z MSSF 15:
1) w czasie wypetniania zidentyfikowanego umownego zobligowania, przy czym w tym
wariancie pojawia sie stopniowa realizacja zobligowania w trakcie Swiadczenia ustug
klientowi lub wytwarzania dla niego ddbr, co oznacza stopniowe ujecie przychodu;
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2) w momencie spetnienia umownego zobligowania; umowne zobligowanie jest zrealizo-
wane w momencie przekazania przyrzeczonych débr lub ustug klientowi.

Przyktady

MSSF 15

Przyktad A — produkcja wézka widtowego
Wariant 1 producent ma egzekwowalne prawo do
wynagrodzenia za wykonane prace.

Zobligowanie spetniane w czasie — kryterium Il|

Przyktad A — produkcja wézka widtowego

Wariant 2 producent nie ma egzekwowalnego prawa
do wynagrodzenia za wykonane prace w przypadku
odstagpienia od umowy przez kontrahenta, ewentualna
kara umowna pokrywa jedynie cze$¢ kosztéw.

Zobligowanie spetniane w okreslonym momencie

Przyktad B — budowa domu na gruncie klienta

Zobligowanie spetniane w czasie — kryterium |

Przyktad C — przygotowanie i wdrozenie systemu IT

Zobligowanie spetniane w czasie — kryterium Il,
przy zatozeniu, ze klient kontroluje przekazany sktadnik

Przyktad D — ustuga doradcza

Zobligowanie spetniane w czasie — kryterium |

Przyktad E — szerokopasmowy dostep do Internetu

Zobligowanie spetniane w czasie — kryterium |

Przyktad F — audyt informatyczny

Zobligowanie spetniane w okreslonym momencie

Jesli jednostka nie spetnia zobligowania w miare uptywu czasu, to nalezy przy-
ja¢, ze zobligowanie do wykonania przyrzeczonego Swiadczenia bedzie realizowane

w okreslonym momencie.

5. Ujmowanie przychodéw w miare uptywu czasu

Zasady ujmowania przychodéw w sytuaciji, gdy jednostka realizuje Swiadczenia
na rzecz klienta w miare uptywu czasu

Spetnianie umownego $wiadczenia w miare uptywu czasu stanowi podstawe do ujmowania
przychodéw stopniowo w trakcie wykonywania umowy. Dla tego typu swiadczen jednostka po-
winna ujmowac przychdd biorgc pod uwage stopien jego realizacji. W zwiazku z tym kierownic-
two jednostki staje przed problemem pomiaru postepu realizacji Swiadczenia. Nalezy podkre-
Sli¢, ze uzyte w standardzie (polskim ttumaczeniu) okreslenie ,pomiar stopnia catkowitego spet-
nienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia spetnianego w miare uptywu czasu” oznacza
po prostu ujecie przychodu proporcjonalnie do zrealizowanej cze$ci umownego zobligowania.

N

Przyktad

tyfikowano jako odrebne swiadczenie.

Spotka ,X” produkuje specjalistyczne wodzki widtowe, ktore dostosowywane
sa do potrzeb klienta przez biuro konstrukcyjne. Spotka ,X” otrzymata zamdwienie
na zautomatyzowany wysokosciowy wdzek poruszajacy sie na specjalnych torach.
Dodatkowo umowa przewiduje serwisowanie wozka przez 3 kolejne lata, ktdre ziden-

W zwigzku z tym, Ze zamdwienie (produkcja wozka) jest w znaczacym stopniu do-
stosowane do potrzeb klienta oraz jednostka ,X” ma egzekwowalne prawo do wyna-
grodzenia za wykonane prace, jej kierownictwo uznato, ze umowa kwalifikuje sie jako
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zobowigzanie do realizacji $wiadczenia w miare uptywu czasu. Swiadczeniem realizo-
wanym w czasie jest rowniez serwis wozka.

W zaistniatej sytuacji na koniec kazdego okresu sprawozdawczego (np. koniec roku,
kwartatu, a czasem miesigca), naleZy okreslic stopien realizacji kazdego ze swiadczer.

MSSF 15 wymaga, aby jednostka zastosowata jedng metode pomiaru stopnia spetnienia
zobowigzania dla kazdego zidentyfikowanego swiadczenia do wykonania. W przedstawio-
nym przyktadzie zidentyfikowano dwa rézne swiadczenia, w zwiazku z tym nalezy okresli¢
dwie metody ujecia przychodéw z dwdch realizowanych $Swiadczen (wytworzenia wézka
i pOzZniejszego serwisu).

Nalezy podkresli¢, ze w niektorych przypadkach jednostka zastosuje jedng metode
do catej umowy (gdy w kontrakcie wystepuje jedno $swiadczenie lub kilka dziatan trakto-
wanych jako pojedyncze swiadczenie), w odniesieniu zas do innych uméw — do réznych
zidentyfikowanych w nich $wiadczen (np. odrebnie na $wiadczenia w postaci dostawy
urzadzenia i odrebnie dla pdzniejszej obstugi serwisowej). Co wiecej, jednostka powinna
stosowac jedng metode konsekwentnie w odniesieniu do podobnych $wiadczen i w po-
dobnych okolicznosciach.

Jednostka ujmuje przychody w miare uptywu czasu tylko wtedy, gdy moze dokona¢ ra-
cjonalnego pomiaru stopnia realizacji $wiadczenia, do czego konieczne jest posiadanie wia-
rygodnych informacji. W przypadku braku dostepu do wiarygodnych informacji warunkuja-
cych okreslenie stopnia spetnienia swiadczenia, jednostka nie powinna ujmowac przychodu,
mimo ze ponosi okreslone naktady.

\\
Przyktad

Spétka ,S” zawarta umowe na budowe hali produkcyjnej dla kontrahenta na jego
gruncie. W zwiazku z podpisang umowa jednostka przygotowata odpowiednia doku-
mentacje i rozpoczeta kopanie fundamentow. W trakcie prowadzonych prac okazafo sig,
Zze w miejscu planowanego budynku znajduje sie niestabilny grunt, ktéry wymaga umoc-
nienia przed wylaniem fundamentow (znaczace dodatkowe naktady). Na dzier bilanso-
wy jednostka ,S” nie jest w stanie okreslic jakich naktadow bedzie wymagato od niej
ukoriczenie budowy (odstapienie od kontraktu lub jego renegocjacja nie sa mozliwe).

W Zzaistniatej sytuacji (w przypadku braku odpowiednich wiarygodnych informacji)
kierownictwo jednostki ,S” powinno rozwazyc¢ wstrzymanie ujmowania przychodow
do momentu, gdy mozliwe bedzie okreslenie stopnia realizacji kontraktu na podstawie
posiadanych informaciji.

4

We wczesnych etapach realizacji umowy (badz w innych sytuacjach) jednostka moze nie
by¢ w stanie dokona¢ racjonalnego pomiaru wynikéw stopnia realizacji swiadczenia, ale
oczekuje, ze odzyska koszty poniesione w przysztosci. W takich okolicznosciach jednost-
ka ujmuje przychody wytacznie do wysokos$ci kosztéw poniesionych do momentu, w kté-
rym mozna dokonac racjonalnego pomiaru wynikéw spetniania zobowigzania do wykonania
Swiadczenia (metoda zysku zerowego).

Wybierajac metode pomiaru stopnia spetnienia zobowigzania jednostka moze wy-
bra¢ metode opartg na wynikach lub metode oparta na naktadach. Dokonujac wyboru
metody kierownictwo jednostki powinno wzig¢é pod uwage charakter dobra lub ustugi,
ktére jednostka zobowigzata sie przenies¢ na rzecz klienta.
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Metody pomiaru stopnia spetnienia zobowigzania do wykonania swiadczenia
oparte na wynikach

Metody oparte na wynikach polegaja na ujmowaniu przychodu na podstawie bezposred-
niego pomiaru wartosci dobr lub ustug przekazywanych klientowi, z uwzglednieniem pozo-
statych jeszcze do przekazania ddbr lub ustug przyrzeczonych w umowie. Metody oparte
na wynikach wymagaja analizy dotychczas wykonanych swiadczen, oceny osiggnietych wy-
nikow i etapéw, czasu trwania wykonywania $wiadczenia oraz liczby wyprodukowanych lub
dostarczonych jednostek.

S
Przyktad

Biuro pracy tymczasowej zawarto z klienfem umowe, na mocy ktorej dostar-
czy 5.000 roboczogodzin pracownikdw fizycznych. Caty kontrakt opiewa na kwote:
150 tys. zt, co oznacza usredniong cene roboczogodziny w wysokosci: 30 zt.

Przyjmujac metode pomiaru stopnia realizacji Swiadczenia oparta na wynikach jed-
nostka moze ujmowac przychod, przeliczajac usredniona stawke godzinowa przez
liczbe roboczogodzin zrealizowanych na rzecz klienta.

4

Standard wskazuje na mozliwos¢ ujecia przychodu w kwocie, ktéra jednostka ma prawo
zafakturowag, jezeli kwota zafakturowanego wynagrodzenia odpowiada bezposrednio wartosci
Swiadczenia zrealizowanego dla klienta. Sytuacja taka wystepuje czesto, gdy jednostka swiad-
czy ustugi (np. ustugi doradztwa podatkowego, informatycznego, prawnego) i nalicza klientowi
umowna kwote za kazda godzine wykonanej ustugi.

Rozwazajgc zastosowanie metody opartej na wynikach, kierownictwo jednostki po-
winno oceni¢ czy takie rozwigzanie w rzetelny sposéb bedzie odzwierciedlaé stopien
realizacji Swiadczenia.

Jesli na podstawie wynikdéw nie mozna wyceni¢ niektérych doébr lub $wiadczonych ustug,
to wybrana metoda (oparta na wynikach) nie daje rzetelnego obrazu $wiadczenia wykony-
wanego przez jednostke. Przyktadowo metoda oparta na liczbie wyprodukowanych lub do-
starczonych klientowi produktéw nie bedzie wiernie odzwierciedla¢ wynikéw jednostki w za-
kresie wykonania swiadczenia, jezeli na koniec okresu sprawozdawczego wyniki jednostki
obejmuja produkcje w toku lub wyroby gotowe, ktére znajduja sie pod kontrolg klienta i ktére
nie sa uwzglednione w pomiarze wynikéw. Analogicznie produkcja pojedynczego sktadnika
(budynku, maszyny itp.) nie bedzie mogta by¢ rozliczana tg metoda, chyba ze konstrukcja
obejmuje dziatania, ktérych wartos¢ mozna okresli¢ odrebnie.

Metody pomiaru stopnia spetnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia
oparte na naktadach (ang. input methods)

Wybér metody opartej na naktadach oznacza, ze przychody beda ujmowane z uwzgled-
nieniem dziatan jednostki lub ponoszonych przez nig naktadéw przy realizacji Swiadczenia
w stosunku do catkowitych oczekiwanych naktadéw (odpowiednio dziatan) koniecznych
do wypetnienia zobowigzania do wykonania $wiadczenia.

Dziatania moga obejmowac rézne formy aktywnosci realizowanych w zwigazku ze Swiad-
czeniem (liczbe dostaw, liczbe przerobionych dokumentdw, liczbe przezbrojern maszyny itp.).
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Z kolei uzyte w MSSF 15 okreslenie ,naktady” (ang. input) jest szerokim pojeciem i moze
obejmowad rézne czynniki, w tym (ale nie tylko) poniesione koszty.

Przyktadowe czynniki, ktére mozna wykorzystac¢ jako podstawe naliczania przychodow

* ilos¢/liczba wykorzystanych materiatéw, energii lub innych zasobdéw (do catkowitej oczekiwanej ilosci/liczby materia-
téw, energii lub innych zasoboéw),

* warto$¢ wykorzystanych materiatéw, energii lub innych zasobdéw (do catkowitej oczekiwanej warto$ci materiatow,
energii lub innych zasobdw),

* liczba przepracowanych roboczogodzin lub maszynogodzin (do catkowitej oczekiwanej liczby roboczogodzin lub
maszynogodzin),

* warto$¢ przepracowanych roboczogodzin lub maszynogodzin (do catkowitej oczekiwanej wartosci roboczogodzin
lub maszynogodzin),

* poniesione koszty realizacji catego $wiadczenia lub okreslonych zasobéw do catkowitej oczekiwanej wartosci kosz-
téw Swiadczenia lub okreslonych zasobéw,

e liczba przejechanych kilometréw w stosunku do catkowitej oczekiwanej liczby kilometréw do przejechania,
e czas, ktéry minat do catkowitego czasu trwania $wiadczenia itp.

To od kierownictwa jednostki zalezy, ktéry no$nik naktadéw zostanie wykorzystany jako
podstawa naliczania przychodow.

MSSF 15 przewiduje, ze jezeli dziatania lub naktady jednostki sa wykorzystywane
rébwnomiernie przez caty okres spetniania zobowigzania, jednostka moze ujmowaé
przychody metoda liniowa.

Zastosowanie rozwigzania bazujgcego na naktadach wymaga od jednostki weryfikaciji,
czy ponoszone naktady (lub odpowiednio dziatania) wigza sie z realizacjg $wiadczenia przy-
sparzajgcego klientowi korzysci oraz czy poniesione naktady sg proporcjonalne do stopnia
realizacji $wiadczenia. Wystgpienie takich zdarzerh moze powodowa¢ ograniczenie ujecia
przychoddéw w odniesieniu do nich lub/i odpowiednie korekty.

\\
Przyktad

Spétka ,Z” podpisata umowe na wdrozenie systemu informatycznego u kontra-
henta. Kierownictwo jednostki uznato, ze wtasciwg podstawa ujmowania przychodow
beda koszty ponoszone w zwigzku z realizacja umowy do catkowitych oszacowanych
kosztow projektu (budzetu projektu). W trakcie realizacji swiadczenia w zwigzku z bte-
dami w planowaniu realizowanych prac jednostka nie jest w stanie samodzielnie za-
koriczyc zlecenia. W zwigazku z tym zatrudniono drogiego podwykonawce.

W przedstawionej sytuacji jednostka ,Z” nie ujmuje przychoddéw w oparciu o po-
niesione koszty wynikajace z istotnych niedociagniec przy spetnianiu zobowiazania
przez jednostke, ktore nie zostaty uwzglednione w cenie okreslonej w umowie (za-
trudnienie kosztownego podwykonawcy).

MSSF 15 nie narzuca wykorzystania zadnej konkretnej metody opartej na nakta-
dach, w zwigzku z tym to po stronie kierownictwa jednostki lezy konieczno$¢ wybo-
ru takiej metody, ktéra w najwtasciwszy sposob odzwierciedla realizacje swiadczenia
na rzecz klienta, ktére skutkuje uzyskaniem przez niego kontroli.
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6. Ujmowanie przychodéw w okreslonym momencie

Zasady ujmowania przychodéw w sytuacji, gdy swiadczenie jest spetnione
dopiero w okreslonym momencie

Jezeli zobowigzanie do realizacji Swiadczenia jest spetnione dopiero w okreslonym mo-
mencie, to jednostka powinna uja¢ przychéd w momencie wykonania Swiadczenia (spetnie-
nia zobligowania). Ma ona do czynienia ze $wiadczeniem realizowanym w okreslonym mo-
mencie, gdy nie jest spetnione zadne z kryteriéw wskazujgcych na wypetnianie zobowigza-
nia w czasie, a wiec:

1) klient (kontrahent) nie otrzymuje ani nie czerpie korzysci ptyngacych z wykonywanego
przez jednostke swiadczenia w trakcie jego realizacji,

2) w zwigzku z wykonaniem swiadczenia przez jednostke nie powstaje lub nie zostaje
ulepszony sktadnik aktywoéw kontrolowany przez klienta (w miare jego powstawania
lub ulepszania), ani

3) w wyniku realizacji Swiadczenia przez jednostke nie powstaje sktadnik aktywow bez al-
ternatywnego dla jednostki zastosowania badz powstaje taki sktadnik, ale jednostce nie
przystuguje egzekwowalne prawo do zaptaty za dotychczas wykonane Swiadczenie.

Jezeli jednostka realizuje $wiadczenie w okreslonym momencie, to powinna okresli¢, kiedy
klient uzyskuje kontrole nad przyrzeczonym sktadnikiem aktywdéw, a podmiot spetnia zobowig-
zanie do wykonania swiadczenia. Dopiero w tym momencie powinna uja¢ przychod.

Podstawowym kryterium, z jakim MSSF 15 wiaze ujecie przychodu, jest uzyskanie
kontroli przez klienta nad sktadnikiem (badz ustuga).

Kontrola nad sktadnikiem aktywdow oznacza zdolnosci do bezposredniego rozporzadzania
dana pozycja i uzyskiwania z niej zasadniczo wszystkich pozostatych korzysci. W tym kon-
tekscie kontrola obejmuje rowniez sytuacje, gdy klient ma mozliwos$¢ niedopuszczania innych
podmiotéw do wykorzystania skfadnika i uzyskiwania z niego korzysci. Korzysci ze sktadni-
ka aktywéw rozumiane sg jako potencjalne przeptywy pieniezne, przy czym pojecie to nalezy
traktowac bardzo szeroko. Przeptywy te moga obejmowac potencjalne wptywy badz zmniej-
szenie potencjalnych wydatkéw, zas ich realizacja moze nastepowac na wiele sposobdéw. Bez-
posrednia realizacja wptywow moze wynika¢ np. ze sprzedazy danego sktadnika przez klienta
lub jego odptatnego udostepniania innym podmiotom. Z kolei posrednio wptywy (lub odpo-
wiednio ograniczenia wydatkéw) moga wigzac sie z wykorzystaniem (zuzyciem) danej pozyciji
przy produkcji dobr lub ustug, uzycia go dla zwiekszenia wartosci innych aktywdéw, wykorzy-
stania go do uregulowania zobowigzania, zwiekszenia sprzedazy, zmniejszenia kosztow itp.

MSSF 15 wymaga od jednostki oceny czy i kiedy nastgpito przeniesienie kontroli nad
sktadnikiem aktywoéw lub ustuga, co jest szczegdlnie istotne w przypadku umowy obejmu-
jacej dodatkowe klauzule lub warunki. Standard podaje przestanki, z ktérymi mozna wigzac¢
przekazanie kontroli nad sktadnikiem aktywow klientowi, przy czym nie nalezy ich traktowaé
jako determinujacych przeniesienie kontroli badz tez listy zamkniete;.

Przyktadowe okolicznosci wskazujace na to, ze miato miejsce przeniesienie kontroli

¢ jednostka ma biezace prawo do zaptaty za sktadnik aktywoéw,

¢ klient posiada tytut prawny do sktadnika aktywow,

¢ jednostka fizycznie przekazata sktadnik aktywoéw,

¢ klient ponosi istotne ryzyko i uzyskuje istotne korzysci wynikajace z wtasnosci sktadnika aktywoéw,
¢ klient przyjat sktadnik aktywoéw.
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Posiadanie biezacego prawa do zaptaty

Jesli klient jest w danym momencie zobowigzany do zaptaty za sktadnik aktywéw (badz
uregulowat ptatnosc), to sytuacja taka czesto oznacza, ze klient uzyskat mozliwos¢ rozpo-
rzagdzania sktadnikiem aktywow oraz uzyskiwania z niego zasadniczo wszystkich pozosta-
tych korzysci. Sam fakt istnienia biezgcego prawa do zaptaty (badz tez otrzymania zapta-
ty) nie moze by¢ jednak zawsze uznany za czynnik wskazujacy na przeniesienie kontroli
na klienta. Podstawowym przyktadem ptatnosci nieskutkujgcych ujeciem przychodu sg za-
liczki i przedptaty. Wystgpienie zobligowania do zaptaty ze strony klienta jest zatem czynni-
kiem wymagajacym dalszej analizy. Nalezy podkresli¢, ze brak wydania sktadnika aktywoéw
klientowi nie blokuje ,,z automatu” ujecia przychodow.

)
Przyktad A

Spotka ,M” sprzedata tasmociag na rzecz podmiotu ,A” | wystawita fakture, ktdra
identyfikuje sprzedany tasmociag, na podstawie numeru fabrycznego. Zapftata faktury
ma nastgpic w ciggu tygodnia od jej wystawienia. Na zyczenie nabywcy w umowie
sprzedaZzy pojawit sie zapis wskazujacy, ze odbierze on tasmociag z magazynu spot-
ki ,M” w ciggu 3 tygodni (spétka ,M” zobligowana jest do zachowania odpowiednich
warunkow przechowywania).

W przedstawionej sytuacji wystawiona faktura dokumentuje egzekwowalne prawo
do zapftaty za sktadnik aktywdw. Tasmociag jest wyodrebniony jako nalezacy do klien-
ta, jest gotowy do fizycznego przekazania, a spotka ,,M” nie ma mozliwosci korzysta-
nia z produktu lub przekazania go innemu klientowi.

W zwiazku z tym, Ze klient przejat kontrole nad sktadnikiem (sam decyduje, kiedy
go odbierze), spdétka ,M” powinna ujac przychod, mimo Ze przedmiot sprzedazy nie
zostat klientowi wydany.

Przyktad

Spétka ,D” zajmujgca sie sprzedaza wegla zawarta z lokalng cieptownia umowe
na dostawe wegla. Jednostka ,D” wystawita fakture, ktdra kontrahent uregulowat.
Umowa przewiduje, Ze cieptownia przyjmie dostawe wegla w ciggu 6 najblizszych
miesiecy, przy czym o checi przyjecia dostawy musi poinformowac spotke ,D” z dwu-
dniowym wyprzedzeniem.

W przedstawionej sytuacji kierownictwo spdtki ,,D” musi dokonac oceny warunkow
i okolicznosci transakcji, aby ustalic moment ujecia przychodow. Sam fakt wystawie-
nia faktury z egzekwowalng kwota (uregulowana) nie bedzie czynnikiem determinujg-
cym ujecie przychodu.

J

MSSF 15 odnosi sie do przedstawionego problemu w kontekscie tzw. umowy sprzedazy
ze wstrzymang dostawg. Umowa sprzedazy ze wstrzymanag dostawg to umowa, na mocy
ktérej jednostka wystawia klientowi fakture za produkt, ale zatrzymuje produkt w swoim fi-
zycznym posiadaniu do czasu przekazania go klientowi w okreslonym momencie w przy-
sztosci. Sprzedawca ustala, kiedy wypetnit swoje zobowigzanie do wykonania $wiadcze-
nia polegajacego na przekazaniu produktu poprzez dokonanie oceny, kiedy klient uzyskat
kontrole nad tym produktem. W przypadku niektérych uméw kontrola przekazywana jest
wtedy, kiedy produkt jest dostarczany do lokalizacji klienta lub kiedy produkt jest wysytany,
w zaleznosci od warunkéw umowy (w tym warunkéw dostawy i wysytki). Jednak w przy-
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padku niektérych uméw klient moze uzyskac kontrole nad produktem, nawet jesli produkt
pozostaje w fizycznym posiadaniu sprzedawcy. W takim przypadku klient posiada mozliwo$¢
rozporzadzania produktem i uzyskiwania zasadniczo wszelkich pozostatych korzysci wyni-
kajacych z produktu, mimo ze postanowit on nie skorzysta¢ z przystugujacego mu prawa
do fizycznego posiadania tego produktu. W rezultacie produkt nie znajduje sie pod kontrolg
jednostki sprzedajacej i powinna uja¢ przychdd.

W przedstawionej sytuacji cieptownia moze w ciggu 6 kolejnych miesiecy zadac¢ dostawy
wegla. Aby jednak méwié o uzyskaniu przez nig kontroli nad nim musza by¢ spetnione na-
stepujgce warunki:

— przyczyna zawarcia umowy sprzedazy ze wstrzymang dostawa musi by¢ istotna;
przyktadowo klient (cieptownia) zwrdécita sie o takg umowe;

— produkt (sktadnik) musi by¢ wyodrebniony jako nalezacy do klienta;

— w danym momencie produkt (sktadnik) musi by¢ gotowy do fizycznego przekazania
go klientowi; oraz

— jednostka nie ma mozliwosci korzystania z produktu (sktadnika) lub przekazania go
innemu klientowi.

Jezeli powyzsze warunki nie zostang spetnione, np. sprzedany wegiel nie jest wyodreb-
niony na sktadowisku sprzedawcy, badz moze by¢ ,podmieniony” na taki sam w zwigzku
z realizacja umowy na rzecz innego klienta, to sprzedawca nie powinien ujmowac przycho-
du do momentu dostawy (lub spetnienia wskazanych warunkow).

N

Przyktad

Spotka ,X” zawarta umowe sprzedazy towaru (produktu) ,Z” za kwote: 30 tys. zt.
Wystawita fakture sprzedazy, otrzymata zaptate i wydata towar (produkt) ,,Z” nabywcy.
W momencie zawarcia umowy sprzedazy spotka ,X” zawarta z tym samym kontra-
hentem umowe, na mocy ktdrej ma odkupic towar (produkt) ,B” za 3 miesiace.

Wariant A — odkup ma nastapic po cenie: 24 tys. zt

Wariant B — odkup ma nastgpic po cenie: 34 tys. zt

W przedstawionej sytuacji pojawiaja sie dodatkowe okolicznosci towarzyszace
umowie sprzedazy (dodatkowa umowa na przyszty odkup). Jezeli jednostka ma obo-
wigzek lub prawo odkupu sktadnika aktywdw, klient nie uzyskuje kontroli nad sktad-
nikiem aktywow, poniewaZz ma ograniczong mozliwosc rozporzgdzania sktadnikiem
aktywow i uzyskiwania zasadniczo wszelkich pozostatych korzysci ze sktadnika akty-
wow, nawet jezeli ma go w fizycznym posiadaniu.

W przypadku wariantu A odkup ma nastapic po cenie: 24 tys. zt, czyli ponizej pier-
wotnej ceny sprzedazy. MSSF 15 okresla taka umowe jako umowe leasingowa, kto-
ra podlega regulaciom MSR 17 ,Leasing”. W przedstawionym przyktadzie jednost-
ka powinna pozostawic sprzedany sktfadnik w swoim bilansie, a otrzymanag kwote
(30 tys. zt) rozliczyc na kwote do zwrotu (24 tys. zt) oraz optate za uzytkowanie towa-
ru/produktu (6 tys. zt), ktdra podlega ujeciu w ciagu 3 miesiecy w przychody.

W przypadku wariantu B cena odkupu jest wyzsza niz pierwotna cena sprzedazy
sktadnika. W zwiazku z tym MSSF 15 uznaje takie potaczenie transakcji za umowe
o finansowanie. Jezeli umowa z udzielonym przyrzeczeniem odkupu jest umowag o fi-
nansowanie, nasza jednostka w dalszym ciggu powinna ujmowac dany sktadnik akty-
wow (dla potrzeb MSSF), oraz wykazac zobowigzanie finansowe z tytutu kwoty otrzy-
manej od klienta (30 tys. zt). Jednostka ujmuje roznice (4 tys. zt) miedzy kwotg otrzy-
manag od klienta (30 tys.) i kwota nalezng (34 tys. zt), ktéra ma zostac wyptacona jako
koszty odsetek oraz, jesli wtasciwe, jako koszt przetwarzania lub przechowywania.

//
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Przeniesienie tytutu prawnego na klienta

Jesli jednostka przenosi tytut prawny na klienta, to sytuacja taka moze wskazywad,
ze klient uzyskat kontrole nad dana pozycja. Nalezy podkresli¢, ze zachowanie tytutu praw-
nego wytacznie jako zabezpieczenie zaptaty przez klienta, nie wykluczaja mozliwosci uzy-
skania kontroli nad sktadnikiem aktywow przez klienta.

/ Q
Przyktad

Spédtka ,S” sprzedata ptug sniezny na rzecz podmiotu ,R” zajmujgcego sie oczysz-
czaniem drdg. Spodtka ,,S” wystawita fakture, na podstawie ktdrej podmiot ,R” zare-
jestrowat ptug (znajduje sie on na parkingu spdtki ,,S”). Umowa przewiduje, ze pod-
miot ,R” odbierze ptug z parkingu jednostki w ciagu 3 miesiecy. Zaptata ma nastapic
po odbiorze pojazdu przez nabywce.

W przedstawionej sytuacji wystawiona faktura (na podstawie zawartej umowy) do-
kumentuje nabywce jako wtasciciela ptuga, co umozliwia mu rejestracje pojazdu. Po-
jazd ten jest wyodrebniony jako nalezacy do klienta, jest gotowy do fizycznego prze-
kazania, a spotka ,,S” nie ma mozliwosci korzystania z produktu lub przekazania go
innemu klientowi. W zwiazku z tym, Ze klient przejat kontrole nad sktadnikiem, jed-
nostka ,,S” powinna ujac przychdd.

//

Fizyczne przekazanie skiadnika klientowi

Fizyczne posiadanie sktadnika aktywdéw nie musi by¢ jednak jednoznaczne z kontrolg
nad tg pozycja, poniewaz dodatkowe warunki umowne moga ogranicza¢ uzyskanie kon-
troli nad tym sktadnikiem. Z kolei w przypadku niektdrych umoéw sprzedazy ze wstrzymang
dostawa jednostka moze fizycznie posiadaé sktadnik aktywdéw, nad ktérym kontrole spra-
wuje klient.

Przyktad

Jednostka ,, T” wydata statemu klientowi towar (kontrahent podpisat protokdt przy-
jecia), do ktdrego musi wystawic fakture sprzedazy. Mimo braku wystawienia faktury
jednostka powinna ujac przychdd w momencie zrealizowania dostawy.

Przeniesienie istotnego ryzyka i istotnych korzys$ci wynikajacych
z wtasnosci sktadnika aktywéw na klienta

Przyktad

Podmiot ,,S” zawart warunkowg umowe sprzedazy agregatu pradotwdrczego. Agre-
gat pradotwdrczy wydano kontrahentowi ,G”, ktdry moze z niego korzystac przez ko-
lejne 12 miesiecy. W tym czasie powinien uregulowac pozostata czesc¢ naleznej kwoty
(potowe wniést w momencie zawarcia umowy). Warunkiem zawieszajacym jest uregu-
lowanie ptatnosci przez kontrahenta.

)
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Podmiot ,,S”, mimo zZe nie przenidst na kontrahenta ,G” prawa wtasnosci, prze-
kazat sktadnik klientowi i w raz z nim istotne ryzyko i korzysci, jakby kontrahent byt
jego wtascicielem. W zwigzku z tym kontrahent ,G” uzyskat kontrole nad agregatem,
co daje podstawe do ujecia przez podmiot ,,S” przychodu.

Przyjecie (akceptacja) sktadnika aktywoéw przez klienta

Jezeli jednostka dostarcza produkty klientowi celem przeprowadzenia préb lub oceny,
a klient nie jest zobowigzany do zaptaty jakiegokolwiek wynagrodzenia do czasu zakonczenia
okresu prébnego, to jednostka nie moze obiektywnie ustali¢, czy dobro dostarczone klientowi
lub Swiadczona na jego rzecz ustuga sa zgodne z uzgodnionymi w umowie specyfikacjami.

)
Przyktad A

Spoétka ,,H” wehodzi na rynek niemiecki ze swoimi produktami (miernikami natezenia
hatasu). W zwiazku z tym, Zze poszukuje nowych nabywcow, zainteresowanym pod-
miotom daje specjalne warunki sprzedazy. Nabywca kupuje urzadzenie (otrzymuje
fakture) i moze je testowac przez 2 miesiace. Jezeli uzna je za spetniajace jego ocze-
kiwania, zatrzymuje sktadnik i ptaci fakture. Jezeli sktadnik nie spetnia jego oczekiwan,
wowczas oddaje sktadnik spotce ,H”, ktora wystawia fakture korygujacg. W zwigazku
z faktem wejscia na nowy rynek spotka ,H” nie ma moZzliwosci ustalenia, czy jej pro-
dukty beda spetniac kryteria kontrahentow, poniewaz beda one uzytkowane w warun-
kach innych norm srodowiskowych (inny sposéb przeprowadzania pomiaréw).

W zwigzku z zaistniata sytuacja podmiot ,H” powinien ,poczekac” z ujeciem przy-
chodu ze sprzedazy (dla potrzeb stosowania MSSF) do dnia akceptacji ze strony kon-
trahenta badz uptywu okresu prébnego.

//

W przypadku realizacji kolejnych dostaw tych samych produktéw dla danego klienta, gdy
zostato potwierdzone spetnienie jego wymagan, spotka ,H” bedzie mogta ujmowacd przy-
chéd w momencie realizacji dostawy, nawet jezeli utrzyma dotychczasowy model sprzedazy
(mozliwosé zwrotu w trakcie 2 miesiecy). Wynika to z faktu, ze jednostka ,H” moze obiek-
tywnie ustali¢, ze dostarczone produkty klientowi lub Swiadczona na jego rzecz ustuga sa
zgodne z uzgodnionymi w umowie specyfikacjami.

7. Problematyka szacowania kwoty przychodéw

Definicja ceny transakcyjnej

Przychdd z uméw z klientami ujmowany jest po spetnieniu (lub w trakcie spetniania)
zobowigzania do wykonania $wiadczenia w cenie transakcyjnej przypisanej do tego
Swiadczenia. Co charakterystyczne dla MSSF 15 cena transakcyjna nie jest definiowana
na podstawie dokumentu ksiegowego (np. wystawionej faktury), lecz na podstawie oczeki-
wan jednostki gospodarczej.

Cena transakcyjna to kwota wynagrodzenia, kidére zgodnie z oczekiwaniem jednostki
bedzie jej przystugiwaé w zamian za przekazanie klientowi przyrzeczonych débr lub ustug,
z wytgczeniem kwot pobranych w imieniu 0os6b trzecich. Moze to oznaczac, ze wystawiajac
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fakture na okreslong kwote netto (+VAT), jednostka powinna ujac¢ jedynie jej czes¢ jako przy-
chdd badz tez nie ujmowac jej wcale (transakcje sprzedazy powigzane z umowami odkupu,
ktére przypominaja pozyczke pod zastaw). Oczywiscie podstawg ustalenia ceny transakcyj-
nej jest zazwyczaj umowa (ktdra moze przybierac rézne formy), jednak to kierownictwo (lub
osoby, na ktére delegowano prowadzenie rachunkowosci) powinny dokona¢ oceny kwoty
lub kwot wskazanych w umowie.

W celu ustalenia ceny transakcyjnej jednostka uwzglednia warunki umowy oraz stosowa-
ne przez nig zwyczajowe praktyki handlowe. Dla wiekszos$ci transakcji cena transakcyjna
odzwierciedlona jest na fakturze (lub innym dokumencie) i to ona stanowi podstawe ujecia
przychodéw. W przypadku bardziej wyrafinowanych transakcji jednostka musi jednak doko-
na¢ oceny w zakresie oczekiwanego wynagrodzenia. W takim przypadku jednostka gospo-
darcza powinna rozwazy¢ nastepujace pytania:

1. Czy wynagrodzenie ma charakter zmienny?

2. Czy istnieja graniczne wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego?
3. Czy wystepuje istotny element finansowania w umowie?

4. Czy pojawia sie wynagrodzenie niegotéwkowe (niepieniezne)?

5. Czy istnieje jakie$ wynagrodzenie nalezne klientowi?

Szacowanie kwoty przychodu, gdy wynagrodzenie zawiera elementy zmienne

W niektérych przypadkach jednostka gospodarcza moze oczekiwaé, ze nalezne jej wy-
nagrodzenie bedzie sie zmienia¢ w zaleznosci od okolicznosci lub stanéw przysztych lub
ostatecznie bedzie sie rézni¢ od wynagrodzenia umownego. Zgodnie z MSSF 15, wynagro-
dzenie zmienne moze wystgpi¢ m.in., gdy:

— umowa przewiduje rézne ptatnosci w zaleznosci od czynnikdw zewnetrznych, np. wy-
stgpienie okreslonych okolicznosci lub brak wystgpienia okreslonego zdarzenia,

— umowa (a czasem praktyka gospodarcza kontaktow z klientem) wskazuje na dodatki
lub premie za wyniki (np. za szybkos$¢ realizacji ustugi, realizacje kolejnego etapu),
ktére otrzymuje jednostka gospodarcza,

— jednostka udziela upustéw lub rabatdw cenowych, ktére przyznawane sg w pozniej-
szym okresie w odniesieniu do zrealizowanych zamoéwien, badz wigza sie z okreslo-
nymi dziataniami klienta (np. rabat za szybka zaptate),

— umowa przewiduje obnizke wynagrodzenia lub jego caty lub cze$ciowy zwrot (np. kar
umowne) w zwigzku z niewfasciwym wykonaniem umowy, nieprzyjeciem ustugi itp.,

— umowa przewiduje mozliwos¢ zwrotu wynagrodzenia przez jednostke np. w zwigzku
ze zwrotem towaru przez nabywce.

Element zmienny wynagrodzenia moze wynika¢ z zapiséw umownych, badz tez by¢ skut-
kiem np. zwyczaju, praktyki handlowej, opublikowanej polityki cenowej lub konkretnych
oswiadczen sktadanych klientowi, ktére budzg w nim uzasadnione oczekiwanie, ze jednost-
ka zaakceptuje kwote wynagrodzenia nizsza niz cena okreslona w umowie. Dodatkowo inne
fakty i okolicznosci moga wskazywad, ze jednostka zamierza, w momencie zawierania umo-
wy z klientem, udzieli¢ klientowi upustu cenowego.

MSSF 15 wskazuje dwie metody, ktére mozna wykorzysta¢ przy oszacowaniu wartosci
przychodéw, gdy pojawiaja sie elementy zmienne, tzn.:

1) metode wartosci oczekiwanej — warto$¢ ta stanowi sume iloczynéw mozliwych
kwot wynagrodzenia i odpowiadajgcych im prawdopodobienstw wystgpienia; wartos¢
oczekiwana moze by¢ wtasciwym szacunkiem kwoty wynagrodzenia zmiennego, jesli
jednostka zawiera duzg liczbe podobnych umoéw;
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2) metode wartosci najbardziej prawdopodobnej — wartos¢ ta to pojedyncza, najbar-
dziej prawdopodobna kwota z przedziatu mozliwych kwot wynagrodzenia (tj. pojedyn-
czy najbardziej prawdopodobny wynik umowy); warto$¢ najbardziej prawdopodobna
moze byé wtasciwym szacunkiem kwoty wynagrodzenia zmiennego, jesli umowa
ma tylko dwa mozliwe wyniki (np. jednostka albo uzyskuje premie za wyniki, albo nie).

Przyjeta metoda dla danej umowy powinna by¢ konsekwentnie stosowania przez caty
czas jej trwania. Nalezy wspomnie¢, ze wybor metody powinien odbywagé sie z uwzglednie-
niem posiadanych informacji, wiedzy i dotychczasowej praktyki. Kierownictwo powinno wy-
braé to rozwigzanie, ktére pozwoli jednostce doktadniej przewidzie¢ kwote wynagrodzenia,
do ktdérego jest uprawniona.

Dokonujac wyceny elementu zmiennego kierownictwo lub osoby delegowane powin-
ny uwzgledni¢ wszystkie informacje (historyczne, biezgce i prognozy), ktére sa racjonalnie
dostepne, oraz zidentyfikowaé odpowiednia liczbe mozliwych kwot wynagrodzenia, ktérych
mozna oczekiwac¢ z umowy. MSSF 15 przyjmuje, ze informacje, ktére jednostka wykorzystu-
je w celu oszacowania kwoty wynagrodzenia zmiennego, sg zwykle podobne do informacji,
ktdre kierownictwo jednostki wykorzystuje w trakcie procesu sktadania ofert oraz do ustale-
nia cen za przyrzeczone dobra lub ustugi.

N

Przyktad

Spotka budowlana zawarta kontrakt na budowe budynku magazynowego dla kon-
trahenta ,X”. Umowa przewiduje termin realizacji okreslony na 18 miesiecy. W przy-
padku wykonania umowy w tym terminie jednostka otrzyma wynagrodzenie w wyso-
kosci: 7 min zt. W przypadku przyspieszenia realizacji budowy i ukoriczenia jej w cig-
gu 15 miesiecy, spotka otrzyma dodatkowa premie w kwocie: 400 tys. zt. Z kolei kaz-
dy dwumiesieczny okres wydtuzenia realizacji kontraktu bedzie oznaczac¢ zmniej-
Szenie naleznego wynagrodzenia o 5% od kwoty bazowej (7 min zt). lle wynosi cena
transakcyjna wskazanego swiadczenia?

Kierownictwo jednostki moze wykorzystac metode wartosci oczekiwanej lub meto-
de wartosci najbardziej prawdopodobnej. Pierwsza z nich — metoda wartosci oczeki-
wanej — zaktada okreslenia prawdopodobieristwa dla réznych zidentyfikowanych sce-
nariuszy realizacji umowy.

Wariant I — realizacja w terminie umownym — przychdd: 7 min zt

Wariant Il — realizacja w przyspieszonym terminie — przychdd: 7,4 min zt

Wariant Ill — realizacja z opdZnieniem 2 miesiecy — przychdéd: 6,65 min zt

Wariant IV — realizacja z opdZnieniem 4 miesiecy — przychdd: 6,3 min zt

Wariant V — realizacja z opéZnieniem 6 miesiecy — przychdd: 5,95 min zt

Kierownictwo powinno rozwazyc¢ prawdopodobieristwo wystapienia kazdego
ze wskazanych wariantow. Przypisanie takiego prawdopodobieristwa nie jest sprawa
tatwa i oczywista. Mozna (a wrecz nalezy) wykorzystac tutaj wczesniejsze doswiad-
czenia, a takze prognozy/plany, uwzgledni¢ dostepnosc sity roboczej, materiatow
i zasobow rzeczowych mozliwych do realizacji zlecenia. Przyktadowo dane historycz-
ne moga pokazywac, ze wigekszosc¢ tego typu umow (np. 50%) byto realizowanych
w umownym czasie, 40% to sytuacje realizacji znaczaco szybszej niz umowna (wpisu-
jace sie w krotszy okres realizacji kontraktu), 8% to wydtuzenie realizacji do 2 miesiecy
i 1% wydtuzenia do 4 i 6 miesiecy. Jednostka ocenia, Zze ma wystarczajagce zasoby,
aby zrealizowac zlecenie w wariancie przyspieszonym. Oczywiscie moze pojawic sie )
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tutaj ocena ekspercka kierownika projektu (lub innej osoby), ktora bedzie odzwiercie-
dlac wszystkie realne okolicznosci i warunki jego realizacji. Jezeli ,z gory” kierownic-
two zatozy, Ze nie bedzie ,walczyc” o dodatkowa premig, to wariant 7,4 min zt powinien
byc odrzucony. Jezeli jednak bierze pod uwage takie rozwigzanie, to dla podanych in-

formacji wartosc oczekiwana bedzie liczona w sposéb zaprezentowany ponizej.

Wariant T Prawdopoz_:lobi_t-_mstwo Kwota w min z_f v!/az'ona
realizacji prawdopodobienstwem

Wariant | 7 50% 3,5
Wariant Il 7,4 40% 2,96
Wariant 111 6,65 8% 0,632
Wariant IV 6,3 1% 0,063
Wariant V 5,95 1% 0,0595
Wartosé oczekiwana 7,1145 min zt

Cena transakcyjna ustalona metoda wartosci oczekiwanej moze w ogdle nie od-
powiadac rzeczywistemu, ostatecznemu przychodowi z umowy. Wartosc¢ oczekiwana
ustalona w momencie zawarcia umowy bedzie jednak podlegac weryfikacjom w trak-
cie jej trwania. Przynajmniej na koniec kazdego okresu sprawozdawczego jednostka
powinna dokonac aktualizacji szacowanych cen transakcyjnych, aby odzwierciedlic
okolicznosci wystepujace na koniec okresu sprawozdawczego oraz zmiany okoliczno-
Sci w trakcie okresu. Zmiany ceny transakcyjnej uimowane sa jako korekty przycho-
dow w okresie sprawozdawczym, w ktérym nastapita ich zmiana. Koniecznosc wery-
fikacji oznacza, ze ostatecznie (pod koniec trwania umowy) zostanie okreslony wariant
100%, np. wariant lll, co da oczekiwang wartosc przychodu réwna rzeczywistemu (6,65
min zt x 100%). Skumulowana kwota przychodu musi by¢ zatem skorygowana to tej
wartosci, co moze wywotac odwrdcenie (korekte) czesci przychodu ujetego dotychczas
przez wynik finansowy roku, w ktérym nastepuje rozliczenie.

Druga zaproponowana w MSSF 15 metoda to wykorzystanie wartosci najbardziej
prawdopodobnej. W kontekscie zaprezentowanego przyktadu wartoscia taka bedzie
kwota: 7 min zt. Na kazdy dzieni bilansowy (a takze na koniec rozliczenia umowy) jed-
nostka dokona wowczas weryfikacji swojego oczekiwania co do realizacji kontraktu.
W momencie wystapienia przestanek zmiany czasu realizacji umowy (np. najbardziej
prawdopodobny stawia wariant Il), jednostka ujmie korekte przychoddw w okresie
sprawozdawczym, gdy dokonano takiej weryfikacji.

Od strony praktycznej wskazane wymagania moga by¢ bardzo ucigzliwe w codziennej

pracy ksiegowego. Dlatego tez nalezy rozwazy¢ ich implementacje na poziomie poszcze-
golnych kontraktéw jedynie dla najwigkszych z nich. W przypadku pozostatych (np. o nie-
wielkiej wartosci jednostkowej) mozliwe jest ich zastosowanie na poziomie grupy zblizo-

nych transakciji.

Przyktad

Spotka ,X” sprzedaje materiaty budowlane. Polityka sprzedazowa ,X” przewidu-
je, ze w przypadku, gdy klient w danym roku kalendarzowym kupi towary za kwote
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wyzsza niz: 500 tys. zt (netto), wszystkie wystawione w danym roku dla niego faktu-
ry na kwote przekraczajaca (indywidualnie): 100 tys. zt (netto) zostana skorygowa-
ne — otrzyma rabat 5% dla kazdej z nich wraz z faktura korygujaca w kolejnym roku.
W | kwartale 2018 r. spotka ,X” wystawita faktury na taczna kwote: 18 min zt. W tej
wartosci pojawito sie 20 faktur na kwote przekraczajaca: 100 tys. zt (facznie ich war-
tosc to: 4 min zt), przy czym 4 z nich na taczna kwote: 700 tys. zt dla jednego klienta.
Przeglad danych za 2017 r. obrazuje, ze 80% klientow, ktdrzy kupowali towary na kwo-
te wyzsza niz: 100 tys. zt przekroczy prog: 500 tys. zt w ujeciu rocznym. W jakiej kwo-
cie jednostka powinna ujac przychdéd w | kwartale 2018 r. dla potrzeb MSSF 15?

Jednostka powinna skorygowac ujeta kwote przychoddw (18 min zf) o:

1) oczekiwany rabat dla klienta, ktory przekroczyt wymagany prog; w tym przypad-
ku korekta wyniesie: 700 tys. zt x 0,05 = 35 tys. zt,

2) oczekiwany rabat dla klientow, ktorzy kupili towary za kwoty wyzsze niz

100 tys. zt; oszacowana wartosc rabatu wyniesie: 4 min zt — 0,7 min zt) x 0,05
x 0,8 = 132 tys. zt.

W przedstawionej sytuacji jednostka powinna skorygowac ujete przychody za | kwar-
tat 2018 r. i stan naleznosci handlowych na 31 marca 2018 r. o tgczng kwote: 167 tys. zt.
Jezeli jednostka otrzymata juz ptatnosci, to powinna ujg¢ zobowigzanie do zwrotu wy-
nagrodzenia, jezeli po jego otrzymaniu oczekuje, Zze zwrdci jego czesc lub catosc klien-
towi. Zobowigzanie do zwrotu wynagrodzenia wyceniac nalezy w kwocie otrzymanego
wynagrodzenia (lub naleznosci), do ktérego — zgodnie z oczekiwaniem jednostki — nie
jest ona uprawniona (tj. w wysokosci kwot nieujetych w cenie transakcyjnej).

//

Zwracamy uwage, iz zmienno$¢ wynagrodzenia moze by¢ zwigzana z jego potencjalnym
obnizeniem, jak i podwyzszeniem (jednostka moze uwzgledni¢ oczekiwane dodatkowe kwo-
ty wynagrodzenia, ktérych wystgpienie lub wysoko$¢ nie sg pewne). W odniesieniu do wiel-
kosci zmiennych MSSF 15 wprowadzit pewne obostrzenia.

Graniczne wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego

Jednostka ma prawo zaliczy¢ do ceny transakcyjnej oszacowana czes¢ lub catos¢
kwoty zmiennego wynagrodzenia, jednak wytgcznie w takim zakresie, w jakim jest wyso-
ce prawdopodobne, ze nie nastgpi odwrdcenie znaczacej czgséci skumulowanych przycho-
doéw w przysztosci. Jezeli zatem jednostka moze liczy¢ na premie z tytutu szybszej realiza-
cji kontraktu, lecz prawdopodobienstwo jej realizacji jest niskie, dodatkowa premia nie jest
uwzgledniana w kalkulacji ceny transakcyjnej. Analogicznie wyglada sytuacja w przypadku,
gdy cena transakcyjna uzalezniona jest w pewnej czgsci od silnie wahajgcych sie czynnikéw
zewnetrznych. W takiej sytuacji istnieje znaczace ryzyko, ze w przysztosci (w momencie
ostatecznego rozliczenia kontraktu) ceny rynkowe beda niekorzystne dla jednostki i musia-
taby odwréci¢ ujety przychaod.

MSSF 15 (paragraf 57) podaje nastepujace okolicznosci wskazujace, ze moze wystgpié
znaczace ryzyko odwrécenia przychoddw lub ich wyksiegowania:

1) kwota wynagrodzenia jest bardzo podatna na wptyw czynnikéw zewnetrznych wobec
jednostki, np. wynagrodzenie uzaleznione jest od wahan na rynku, oceny lub dzia-
tan oséb trzecich, warunkéw pogodowych czy wysokiego ryzyka utraty przydatnosci
przyrzeczonych dobr lub ustug; jezeli zatem wysokos¢ przychodu uzalezniona jest
np. od niestabilnych czynnikéw zewnetrznych (ropa naftowa), to wystepuje wyrazna
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przestanka, aby nie uwzglednia¢ zmiennej czes¢ wynagrodzenia w kalkulacji przy-
chodéw do momentu ,fixingu” zmiennej dla umowy;

2) fakt, iz nie oczekuje sie ustania niepewnosci co do kwoty wynagrodzenia w dtugim
okresie; jezeli zatem mozliwo$¢ odwrdcenia przychodu wystepuje w dtugim okresie
czasu, to jednostka powinna rozwazy¢ pominiecie elementu zmiennego;

3) doswiadczenie jednostki (lub inne informacje) dotyczace podobnych uméw jest ogra-
niczone lub na podstawie doswiadczenia jednostki (lub innych dowoddéw) nie da sie
sporzadzi¢ odpowiednich prognoz;

4) jednostka oferuje w szerokim zakresie ustepstwa cenowe lub dokonuje zmian warun-
kow ptatnosci i warunkéw podobnych uméw w podobnych okolicznosciach;

5) umowa przewiduje duzg liczbe i szeroki przedziat mozliwych kwot wynagrodzenia.

W zwigzku z tym w przypadku wystgpienia wskazanych zdarzen jednostka powinna za-
stosowac podejscie ostroznosciowe i nie dolicza¢ elementu zmiennego do wynagrodzenia.

Wyodrebnienie istotnego elementu finansowania w umowie z klientem

Ustalajac cene transakcyjna, jednostka powinna skorygowac przyrzeczona kwote wyna-
grodzenia o zmiane wartosci pienigdza w czasie, jesli rozktad ptatnosci uzgodniony mie-
dzy stronami daje klientowi lub jednostce istotnie korzysci z tytutu finansowania przekazania
dobr lub ustug klientowi. W takich okolicznosciach kierownictwo jednostki powinno uznag,
ze umowa zawiera istotny element finansowania. Istotny element finansowania moze wyste-
powac bez wzgledu na to, czy jest wyraznie okreslony w umowie, czy tez wynika z warun-
kow ptatnosci uzgodnionych przez strony umowy.

Wyodrebnienie istotnego elementu finansowania spowoduje ujecie przychodu w kwocie,
ktdra klient zaptacitby za przyrzeczone dobra lub ustugi, gdyby zaptata nastgpita w gotéwce
w chwili przekazania ddbr lub ustug klientowi (1j. cene sprzedazy gotéwkowej).

Przeprowadzajac ocene, czy umowa zawiera element finansowania oraz czy jest on istot-
ny dla umowy, kierownictwo jednostki powinno wzig¢ pod uwage wszystkie istotne fakty
i okolicznosci. Do czynnikéw, ktore nalezy wzig¢ pod uwage naleza:

1) réznica miedzy kwotg przyrzeczonego wynagrodzenia a cena sprzedazy gotéwkowej
przyrzeczonych dobr lub ustug; oraz

2) przewidywany okres od momentu przekazania przyrzeczonych dobr lub ustug kliento-
wi do momentu zaptaty, jak i stopy procentowe obowigzujgce na danym rynku.

Okreslajac stope procentowa nalezy wykorzysta¢ stope dyskontowa, ktéra zostataby za-
stosowana w przypadku zawarcia oddzielnej transakcji finansowania pomiedzy jednostka a jej
klientem w momencie zawarcia umowy. Stopa ta odzwierciedla charakterystyke kredytowa
strony otrzymujacej finansowanie w ramach umowy, jak rowniez wszelkie zastawy i zabezpie-
czenia dostarczane przez klienta lub jednostke, w tym aktywa przenoszone na mocy umowy.

Sy
Przyktad

15 marca 2017 r. spotka ,X” sprzedata specjalistyczna maszyne produkcyjna za kwo-
te: 1 min zt (kwota netto z faktury). Umowa przewiduje, ze spotka ,,X” otrzyma zaptate
w dwoch ratach: 500 tys. zt — 31 lipca 2017 r. i 500 tys. zt — 15 lipca 2018 r. W przed-
stawionej sytuacji spdtka ,,X” finansuje kontrahenta wydajac mu maszyne produkcyjna,
Z ktérej moze on korzystac i odraczajac znaczaco zaptate. W zwigzku z tym powinna
ujac przychod dla potrzeb MSSF nie w kwocie: 1 min zt, lecz w kwocie zdyskontowanej,
uwzgledniajacej zmiane wartosci pieniadza w czasie. Zaktadajgc stope procentowa (no-
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minalng) charakterystyczna dla nabywcy na poziomie 4%, wartosc przychodu ze sprze-
dazy w dniu 15 marca 2017 r. wyniosta: 966.977 zt. Kwota ta odzwierciedla zdyskonto-
wane ptatnosci: 500 tys. zt z korica lipca 2017 r., tj.: [500 tys. zt : (1 + 0,04 : 365 x 138)],
oraz z 15 lipca 2018 r,, tj.: [500 tys. zt : (1,04 x (1 + 0,04 : 365 x 122)].

Rdznica miedzy ustalona kwota przychodu ze sprzedazy i kwota nalezna (1 min zt
— 966.977 zt = 33.023 zt) ujmowana jest oddzielnie w rachunku zyskow i strat jako
przychod z tytutu odsetek.

4

W sytuacji gdy okres finansowania jest krétki lub stopy procentowe sg bardzo niskie, sku-
tek dyskontowania bedzie zazwyczaj nieznaczacy. MSSF 15 wskazuje, ze jako praktyczne
utatwienie mozna przyjaé brak dyskontowania kwot, gdy ptatnosci sa oczekiwane w ciagu
1 roku po realizacji $wiadczenia. Dodatkowo nalezy przyjac, ze istotny element finansowa-
nia nie wystepuje w umowie, jezeli wystapity nastepujace zdarzenia:

1) nabywca zaptacit za dobra lub ustugi z géry i to on decyduje o momencie przekaza-
nia tych débr lub ustug;

2) znaczna czg$¢ wynagrodzenia ma charakter zmienny, a kwota lub rozktad w czasie
tego wynagrodzenia zalezy od wystgpienia lub niewystapienia w przysztosci okre-
Slonego zdarzenia, na ktére ani klient, ani jednostka zasadniczo nie maja wptywu
(np. gdy wynagrodzenie stanowi optate uzalezniong od wielkosci sprzedazy);

3) réznica miedzy przyrzeczonym wynagrodzeniem a cena sprzedazy gotéwkowej wyni-
ka z powodéw innych niz finansowanie klienta.

Ustalenie przychodu, gdy umowa przewiduje wynagrodzenie
w formie innej niz pieniezna

W przypadku gdy umowa przewiduje, ze klient przekaze wynagrodzenie w formie innej niz
pieniezna, jednostka wycenia wynagrodzenie niepieniezne (lub przyrzeczenie zaptaty wyna-
grodzenia niepienieznego) w wartosci godziwej. Jesli nie mozna oszacowac¢ wartosci godzi-
wej wynagrodzenia niepienieznego (np. klient oferuje w zamian za dostawe wtasng ustuge,
ktdrej nie mozna wycenic), to wynagrodzenie ustala sie posrednio przez odniesienie do indy-
widualnej ceny sprzedazy doébr lub ustug przyrzeczonych klientowi (lub klasie klientéw) w za-
mian za wynagrodzenie. Jezeli klient obok zaptaty pienieznej przekazuje jednostce dodatkowe
Swiadczenia niepieniezne (np. materiaty, sprzet, ustugi), to zwigzane z realizacja umowy, nad
ktorymi jednostka uzyskuje kontrole, $wiadczenia niepieniezne dodaje sie do wartosci $wiad-
czenia pienieznego (powiekszajg one cene transakcyjna/przychéd, a nastepnie koszt w mo-
mencie ich wykorzystania). W sytuacji gdy klient przekazuje jednostce pewne zasoby, lecz
utrzymuje caty czas nad nimi kontrole, otrzymane $wiadczenia nie zwiekszajg ceny transak-
cyjnej. Wskazane zapisy beda szczegdlnie przydatne w przypadku transakcji barterowych.

Ujecie wynagrodzenia naleznego klientowi jako obnizenie przychodow

Wynagrodzenie nalezne klientowi obejmuje $rodki pieniezne, ktére jednostka ptaci lub
zamierza zapfaci¢ klientowi lub innym podmiotom, kitére kupuja dobra lub ustugi jednostki
od klienta. Wynagrodzenie to moze wigzac si¢ z okreslonymi dziataniami klienta lub innymi
czynnikami. Dla potrzeb MSSF 15 jednostka ujmuje wynagrodzenie nalezne klientowi jako
obnizenie ceny transakcyjnej, a tym samym jako obnizenie przychodow, chyba ze mozna
je przypisa¢ do odrebnych débr lub ustug, ktére klient przekazuje na rzecz jednostki. Jesli
wynagrodzenie nalezne klientowi stanowi zaptate klienta za odrebne dobra lub ustugi, to
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zakup nalezy uja¢é w normalny sposob — jako zakup dobra lub ustugi oraz zaptate za nie.
W sytuacji gdy kwota wynagrodzenia naleznego klientowi przekracza warto$¢ godziwg od-
rebnego dobra lub odrebnej ustugi, ktére jednostka otrzymuje od klienta, jednostka ujmuje
te nadwyzke jako zmniejszenie ceny transakcyjnej. Jezeli jednostka nie moze racjonalnie
oszacowac¢ wartosci godziwej débr lub ustug otrzymanych od klienta, to ujmuje cato$¢ wy-
nagrodzenia naleznego klientowi jako obnizenie ceny transakcyjne;j.

8. Podziat ceny transakcyjnej na rézne zidentyfikowane
Swiadczenia

Zasady podziatu ceny transakcyjnej

Jednostka przypisuje umowng ceneg transakcyjng do kazdego wyodrebnionego zobowig-
zania do wykonania $wiadczenia w kwocie wynagrodzenia, ktére — zgodnie z oczekiwaniem
jednostki — przystuguje jej w zamian za przekazanie przyrzeczonych doébr lub ustug klien-
towi. Przypisanie takie powinno nastgpi¢ proporcjonalnie do indywidualnej ceny sprzedazy
zidentyfikowanych débr lub ustug.

Indywidualna cena sprzedazy to cena, po kitdrej jednostka sprzedataby oddzielne dobra
lub ustugi klientowi. Najlepszym odzwierciedleniem tego parametru jest obserwowalna cena
dobra lub ustugi w przypadku, gdy jednostka sprzedaje dobro lub ustuge oddzielnie w po-
dobnych okolicznosciach i podobnym klientom. W wielu przypadkach cena okreslona w umo-
wie lub cenniku, w ktérym wymieniono dobro lub ustuge, moze byé uznana za indywidualng
cene sprzedazy tego dobra lub ustugi, jednak nie jest to rozwigzanie zawsze uzasadnione.

N
Przyktad

Spdtka ,,Z” jest producentem okien, ktore dostarcza swoim klientom do wymaganych
przez nich lokalizacji. Obok dostaw okien, spétka ,Z” oferuje rowniez ich montaz po ce-
nach okreslonych w cenniku. Montaz okien jest traktowany jako odrebna ustuga (uwi-
doczniona na fakturze), jednak w wiekszosci przypadkdw dotyczy okien sprzedanych
przez spotke ,,Z”. Przecietna cena montazu okna wynosi 15% jego wartosci. W paZdzier-
niku 2017 r. spotka otrzymata zamdwienie od dewelopera na dostawe 100 okien w no-
wej lokalizacji wraz z ich montazem. W ramach umowy spdtka zobowigzata sie rowniez
odinstalowac i ponownie zainstalowac 40 okien niepoprawnie zatoZzonych przez innego
wykonawce. Cena za cate Swiadczenie zostata okreslona na 100 tys. zt netto. Do korica
grudnia 2017 r. spdtka dostarczyta na teren budowy 60 z zamdwionych okien i zainstalo-
wata 21 z nich. Ze wzgledu na warunki pogodowe montaz pozostatych (39) zostat opoz-
niony. W okresie tym udato sie rowniez wymontowac i poprawnie zainstalowac 40 okien
nieprawidtowo zamontowanych przez poprzedniego wykonawce. W zwiazku ze skia-
dowaniem okien na terenie budowy spdtka i deweloper podpisali umowe sktadowania
(zgodnie z umowa odbidr nastapi dopiero po instalacji wszystkich zamdwionych okien).
Czy i w jakiej czesci jednostka powinna ujac przychdd na zawartej transakcji?

W przedstawionej sytuacji spotka ,Z” musi dokonac oceny zawartej umowy i od-
niesc sie przynajmniej do nastepujacych zagadnien:

1. Czy dostawe nowych okien i ich montaz, a takze poprawne zainstalowanie

40 innych okien traktowac jako odrebne elementy transakcji?

//
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2. Jezeli dostawa nowych okien, ich montaz oraz ponowna instalacja 40 innych
sg traktowane jako odrebne swiadczenia, to jaka czesc ceny transakcyjnej nale-
Zy przypisac do kazdego z tych elementow?
3. Czy kazde ze zidentyfikowanych zobligowan jest swiadczeniem realizowanym
w czasie czy swiadczeniem spetnianym w okreslonym momencie?
O ile dostawa nowych okien i ich montaz moga byc uznane za tagczne swiadczenie,
o tyle ponowna instalacja okien wadliwie zainstalowanych przez poprzedniego kontra-
henta moze stanowic odrebne dziatanie podlegajace osobnemu ujeciu. W zwiazku z tym
przychdd na umowie nalezy rozdzielic na zidentyfikowane swiadczenia. Kierownictwo
spotki ,Z”, dokonujgc takiego podziatu, powinno dokonac alokacji ceny transakcyjnej
do dostawy i montazu 100 nowych okien oraz ponownej instalacji 40 ,starych”. Zaktada-
jac, ze ponowny montaz jest zblizony do pierwotnego montazu i przychdd z tego tytutu
wynosi 15% ceny okna spétka ,Z” moze dokonac podziatu ceny umownej na podstawie
indywidualnych cen sprzedazy. Podziat taki moze przebiegac w nastepujacy sposob:

Ceny transakcyjne
poszczegdlnych dziatan
Dziatania w jednostkach umownych
(np. cena sprzedazy jednego

okna to 1 z#)

taczna cena Przypisanie ceny
transakcyjna transakcyjnej

Dostawa 100 okien 100 zt (cena 100 okien)

100.000 : 121 x 115 = 95.041 zt
Montaz 100 okien 15 zt (cena montazu 100 okien) 100.000 2t
Ponowna instalacja 6 i (cena instalacji 40 okien) 100.000 : 121 x 6 = 4.959 z}
40 okien
Razem 121 z¢ 100.000 zt 100.000 zt

W zwiazku z zakoriczeniem realizacji drugiego swiadczenia przed koricem roku,
spdtka ,,Z” powinna ujac przychod na tym dziataniu (jezeli oczekuje zamkniecia umo-
wy i zrealizowania korzysci ekonomicznych). Z kolei ujecie swiadczenia pierwsze-
go (dostawa i montaz) uzaleznione jest od oceny czy sa to swiadczenia realizowa-
ne w czasie, czy w okreslonym momencie. W przedstawionej sytuacji pojawiaja sie
wyrazne przestanki do uznania tego swiadczenia za realizowane w czasie, w konse-
kwencji czego jednostka powinna ujac przychdd na dzieri bilansowy proporcjonalnie
do oszacowanego stopnia jego zrealizowania.

J

Nalezy podkresli¢, ze nie zawsze cena cennikowa lub umowna moze by¢ uznana za od-
zwierciedlenie indywidualnej ceny transakcyjnej. Sytuacja taka zazwyczaj wystepuje, gdy

dodatkowe Swiadczenia nie sg oferowane na warunkach rynkowych innym kontrahentom.

N

Przyktad

Spotka ,X” dostarcza internet szerokopasmowy do mieszkari. Jako element dziatan
promocyjnych wraz z podpisaniem nowej umowy na 2 lata klient otrzymuje mozliwosc
kupienia za 1 zt/szt. drobnego sprzetu AGD (np. termometru elektronicznego, wkretarki).

Spotka ,,X” identyfikuje dwa odrebne swiadczenia wynikajace z umowy — swiadcze-
nie dostepu do internetu oraz sprzedaz dodatkowego urzadzenia.

W przedstawionej sytuacji pojawia sie cena umowna (i zarazem cennikowa) sprze-

dazy urzadzenia réwna: 1 zt/szt., jednak nie moze byc¢ ona uznana za cene przypi- )
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N

/

sang do tego dobra, poniewaz jej uzyskanie wiaze sie z zawarciem 2-letniej umowy
na inng ustuge. Przyjecie ceny umownej (lub cennikowej) jako elementu odzwiercie-
dlajacego indywidualna cene sprzedazy bytoby moZzliwe, gdyby spdtka ,X” sprzeda-
wata suszarki, wkretarki bez zadnych dodatkowych wymagan (podpisywania 2-letniej
umowy) po tej cenie (1 zt/szt.). W zaistniatej sytuacji konieczne jest okreslenie ceny
sprzedazy danego sktadnika AGD, a nastepnie odpowiednie alokowanie upustu ceno-

wego (problem omdwiono w dalszej czesci). )

Ry
Przyktad A

Spotka ,R” produkuje i sprzedaje napoje. W celu utrzymania dobrych relacji z wta-
Scicielami matych sklepdw niesieciowych spotka ,R” prowadzi dodatkowe zachety
— jeZeli kontrahent ztozy w danym miesigcu jednorazowe zamdwienie nie mniejsze
niz: 5.000 zt, spdtka ,R” organizuje na wiasny koszt jednodniowg akcje promocyjna.
Kierownictwo spotki ,,R” identyfikuje oba elementy (sprzedaz napojow i akcje promo-
cyjna) jako dwa odrebne swiadczenia zgodnie z MSSF 15.

W zwigzku z identyfikacja roznych swiadczeri kierownictwo spétki ,R” staje przed pro-
blemem podziatu ceny: 5.000 zt na dwa elementy. JeZeli indywidualna cena sprzedazy
nie jest bezposrednio obserwowalna badz cena umowna nie moze byc¢ uznana za indy-
widualng cene sprzedazy, jednostka staje przed problemem jej oszacowania. Szacujac
ten parametr wyceny nalezy uwzglednic wszystkie posiadane informacje, w tym warun-
ki rynkowe, czynniki specyficzne dla jednostki, informacje o kliencie lub klasie klientow
oraz te informacje, ktore sa racjonalnie dla niej dostepne. Jednostka powinna wykorzy-
stac w jak najwiekszym stopniu dajace sie zaobserwowac dane wejsciowe i konsekwent-
nie stosowac te same metody szacowania w podobnych okolicznosciach.

//

Nalezy podkresli¢, ze MSSF 15 nie narzuca zadnej konkretnej metody — to od kie-
rownictwa jednostki zalezy, jakie rozwigzanie w okreslonych okolicznosciach zasto-
sowac. Podane w standardzie rozwigzania nalezy zatem traktowac¢ jako mozliwe (lecz
nienarzucone) techniki.

Podane w MSSF 15 mozliwe rozwigzania to:

1) podej$cie rynkowe bazujace na ocenie cen rynkowych identycznych lub zblizonych
dobr lub ustug, ktére jednostka mogtaby uzyska¢ z transakcji badZz cen stosowa-
nych przez jej konkurentéw (po ewentualnym dostosowaniu w celu odzwierciedlenia
marz i kosztéw jednostki); biorgc za podstawe analizy podany powyzej przyktad spoét-
ki ,R” (producenta napojéw), indywidualna cena sprzedazy napojow moze by¢ kwota
5.000 zt, a cena dodatkowego $wiadczenia (akcji promocyjnej) cena takiego swiadcze-
nia na rynku (np. 500 zt); w takim przypadku tagczna cena umowna (kwota 5.000 zt netto
za napoje i dziatania promocyjne) dzielona jest proporcjonalnie do cen indywidualnych
— przychdd na sprzedazy napojow wyniesie: 5.000 x 5.000 : 5.500 = 4.545 zt, podczas
gdy przychdd na Swiadczeniu promocyjnym wyniesie: 5.000 : 5.500 x 500 = 455 zt;

2) podejscie ,koszt plus marza” bazujgce na oczekiwanych kosztach wypetnienia
Swiadczenia powiekszonych o odpowiednig marze okreslong dla danego dobra lub
danej ustugi; w powyzszym przyktadzie rozwigzanie to dotyczytoby np. kosztéw akcji
promocyjnej ponoszonych przez spétke ,R” dla swojego klienta, powiekszonych o na-
rzut marzy;
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3) podejscie rezydualne, polegajace na okresleniu warto$ci danego $wiadczenia po-
przez odjecie od tagcznej ceny transakcyjnej znanych (obserwowalnych) indywidual-
nych cen sprzedazy innych débr lub ustug przyrzeczonych w umowie; rozwigzanie
to moze byc¢ zastosowane, jezeli jest spetniony jeden z warunkow:

a) jednostka sprzedaje to samo dobro lub te sama ustuge réznym klientom (jednocze-
$nie lub niemal jednoczesnie) po bardzo zréznicowanych cenach; w wyniku tego
nie da sie wyodrebnié reprezentatywnej indywidualnej ceny sprzedazy na podsta-
wie wczesniejszych transakcji lub innych obserwowalnych dowodéw, lub

b) jednostka nie okreslita jeszcze ceny za dane dobro lub dang ustuge, a dobro lub
ustuga nie byty wczesniej sprzedawane odrebnie (1j. cena sprzedazy jest niepewna).

Jesli okreslone w umowie odrebne Swiadczenia majg bardzo zréznicowane lub niepewne
indywidualne ceny sprzedazy, jednostka moze oszacowac te parametry stosujac rézne me-
tody tacznie.

Przypisanie upustu cenowego do swiadczen

W praktyce gospodarczej czesto stosowana praktyka jest przyznawanie upustéw ceno-
wych, jezeli klient kupuje dobra lub ustugi w pakiecie lub pakietach. MSSF 15 przewiduje,
ze jednostka powinna przypisac upust cenowy (z pewnymi wyjgtkami omoéwionymi w dalszej
czesci) proporcjonalnie do wszystkich swiadczen okreslonych w umowie. Proporcjonalne
przypisanie upustu w takich okolicznosciach wigze sie z alokacja ceny transakcyjnej do kaz-
dego zobligowania (Swiadczenia) w oparciu o proporcjonalng indywidualng cene sprzedazy
poszczegodlnych odrebnych doébr lub ustug.

)

Przyktad

Lokalny operator telewizji cyfrowej ,A” oferuje nastepujace ustugi swoim abonentom:

— dostep do telewizji cyfrowej za: 30 zt miesiecznie (przy podpisaniu umowy

na 1 rok),

— dostep do internetu: 45 zt miesiecznie (przy podpisaniu umowy na 1 rok),

— Sprzedaz routera obstugujgcego wifi: 80 zt/szt.

Zamawiajac jednoczesciowy pakiet ustug telewizji cyfrowej i dostepu do internetu
abonent moze kupic router po promocyjnej cenie: 1 zt oraz otrzymuje rabat na dostep
do internetu w wysokosci: 25 zt miesiecznie przez pierwsze 6 miesiecy umowy.

W przedstawionej sytuacji, mimo przypisania rabatow do okreslonych swiadczen
(dostawa routera oraz swiadczenie dostepu do internetu), jednostka gospodarcza
powinna dokonac ich podziatu na wszystkie swiadczenia. Rabat w facznej kwocie:
229 zt (fj. 6 x 25 + 79) jest alokowany proporcjonalnie do zidentyfikowanych swiad-
czen. Alokacja taka moze przebiegac przyktadowo w nastepujacy sposob:

Cena Cena
Przypisanie upustu po po upuscie
upuscie | (najednostke)

Swiadcze- Indywidualna cena taczny
nie sprzedazy upust

Telewizja 12 m-cy x 30 zt = 360 zt 229 x 360 : 980 = 84 zt 276 zt 23 zt/m-c

Internet 12 m-cy x 45 zt = 540 zt 229 zt 229 x 540 : 980 = 126 zt 414 zt 34,5 zt/m-c

Router 80 zt 229 x 80:980 =19 zt 61 zt 61 zt/szt.

Razem 980 zt 229 zt 229 zt 751 zt
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Przedstawiona powyzej kalkulacja wskazuje, ze jednostka powinna ujac przychdd
na sprzedazy routera w wysokosci nie: 1 zt, ale: 61 zt. Dodatkowo powinna ujmowac
miesieczne przychody z tytutu ustugi telewizji w kwocie: 23 zt oraz internetu: 34,5 1,
mimo Ze rabat umowny w ogdle nie dotyczy dostepu do telewizji cyfrowej.

Wystepowanie upustéw cenowych wymaga od kierownictwa oceny, czy dotycza one
wszystkich zidentyfikowanych swiadczen, débr i ustug, czy jedynie niektérych z nich. Jed-
nostka moze przypisa¢ upust cenowy w catosci do pojedynczego zidentyfikowanego swiad-
czenia (lub do wyréznionej grupy swiadczen) tylko wéwczas, gdy spetnione sa tacznie na-
stepujace kryteria:

— jednostka regularnie sprzedaje oddzielnie kazde z odrebnych débr lub z odrebnych
ustug okreslonych w umowie (lub kazdy pakiet odrebnych débr lub ustug),

— jednostka regularnie sprzedaje oddzielnie pakiet (lub pakiety) niektérych débr lub
ustug z upustem w stosunku do indywidualnej ceny sprzedazy w kazdym pakiecie,

— upust, ktéry mozna przypisa¢ do kazdego pakietu débr lub ustug okreslonych w po-
przednim punkcie jest zasadniczo taki sam jak upust okreslony w umowie, a analiza
dobr lub ustug w kazdym pakiecie stanowi obserwowalny dowdd istnienia zobowigza-
nia (lub zobowigzan) do wykonania swiadczenia, do ktérego (lub ktérych) ma zasto-
sowanie catkowity upust okreslony w umowie.

Wskazane kryteria najlepiej zobrazowac na przyktadzie.

Przyktad

Lokalny operator telewizji cyfrowej ,,B” oferuje nastepujace ustugi swoim abonentom:

— dostep do telewizji cyfrowej za: 30 zt miesiecznie,

— dostep do internetu: 45 zt miesigcznie,

— sprzedaz routera obstugujacego wifi: 80 zt/szt.

Zamawiajac ustuge dostepu do internetu na dwa lata (24 miesiecy) abonent moze
kupic router za: 1 zt. Jezeli abonent zawrze umowe na dostawe telewizji cyfrowej
na dwa lata, otrzymuje to swiadczenie nieodptatnie przez pierwsze trzy miesiace. Je-
Zeli abonent jednoczesnie zawrze umowe telewizji i dostawy internetu na 2 lata, otrzy-
ma mozliwosc zakupu routera za: 1 zt, 3 miesiace telewizji za darmo oraz dodatkowe
4 pierwsze miesiace internetu za darmo.

W przedstawionym przyktadzie pojawiaja sie 3 upusty cenowe:

— sprzedaz routera za: 1 zt (w przypadku zawarcia umowy na swiadczenie do-
stepu do internetu na 24 miesigce), co w poréwnaniu z jego cena indywidual-
na (80 zt) daje upust: 79 z1,

— nieodptatne 3 pierwsze miesigce swiadczenia dostepu do telewizji cyfrowej
(w przypadku zawarcia umowy na 24 miesiace) co daje upust w wysokosci:
90 zt (tj. 3 x 30 zt), oraz

— nieodptatne swiadczenie internetu przez 4 miesiace (jednoczesne zawarcie
umowy na internet i telewizje cyfrowa), co oznacza upust w wysokosci: 180 zt
(tj. 4 x 45).

Przedstawione upusty cenowe podlegaja rozliczeniu w réznej kolejnosci, poniewaz
wigza sie z okreslonymi pakietami dobr/ustug. Upust cenowy zwigzany z promocyjna
sprzedaza routera (79 zt) rozliczany jest w ramach sprzedazy routera i Swiadczenia
ustugi dostepu do internetu (bytby on przyznany bez wzgledu na ustuge telewizji cy-




59

frowej). Z kolei upust dotyczacy telewizji wiaze sie jedynie z tym sSwiadczeniem — za-
warcie umowy na 24 miesigce jedynie na to swiadczenie dawatoby prawo do takiej
obnizki ceny. Jedynie upust dotyczacy swiadczenia internetu (180 zt) wiaze sie z ca-
tym, tacznym pakietem trzech odrebnych swiadczen. Przyktadowe rozliczenie upustu
prezentuje ponizsza tabela:

Indywi- ) Cena Cena
Rozlicze- Cena Rozlicze- | swiadcze- po
< . . dualna . . . <
Swiadczenie p— Upust | nie po Upust Il nie nia upuscie
sprzedazy upustul | upusciel upustu Il po (na
upuscie Il | jednostke)
24 m-ce 720 — 90 180 x 630
Telewizja x 30 zt 90 zt 90 zt — 630 2t 21711 564 zt| 23,5 zt/m-c
=720 zt =66zt
24 m-ce 79 x 1.080 180 x 1.006
Internet x 45 zt :1.160 1.006 zt 180 zt 1711 900 zt| 37,5 zt/m-c
=1.080 zt =74zt =106 zt
79 zt
79 x 80 180 x 75
Router 80 zt :1.160 75 zt 21711 67 zt 67 zt/szt.
=5z =8zt
Razem 1.711 zt 180 zt 1.531 zt

Przedstawiona powyzej kalkulacja wskazuje, Zze spdtka powinna ujac przychod
na sprzedazy routera w kwocie: 67 zt (a nie 1 zt) i dodatkowo ujmowac miesieczne
przychody z tytutu ustugi telewizji w kwocie: 23,5 zt oraz internetu: 37,5 zt.

Przypisanie zmiennego wynagrodzenia do swiadczen

MSSF 15 przewiduje trzy sposoby ujecia zmiennego wynagrodzenia, gdy jednostka wy-
odrebnia rézne $wiadczenia z zawartej umowy:

— przypisanie zmiennego wynagrodzenia do catej umowy (i odpowiednie rozliczenie
na poszczegodlne swiadczenia w sposob analogiczny dla upustow),

— przypisanie zmiennego wynagrodzenia jedynie do okreslonych Swiadczen wynikaja-
cych z umowy, badz

— przypisanie zmiennego wynagrodzenia jedynie do okreslonych débr lub ustug w ra-
mach odrebnego swiadczenia.

Przypisanie zmiennego wynagrodzenia jedynie do okreslonych odrebnych swiadczen wy-
nikajacych z umowy, jak i przypisanie zmiennego wynagrodzenia jedynie do okreslonych
dobr lub ustug w ramach odrebnego $wiadczenia jest mozliwe tylko wéwczas, gdy spetnio-
ne sa tacznie nastepujace wymogi:

1) warunki wynagrodzenia zmiennego odnosza si¢ w szczegdlnosci do dazen jednostki
do spetnienia zobowigzania do wykonania okreslonego Swiadczenia lub przekazania
odrebnego dobra lub odrebnej ustugi (lub do konkretnego wyniku spetnienia zobowigza-
nia do wykonania swiadczenia lub przekazania odrebnego dobra lub odrebnej ustugi),

2) przypisanie zmiennej kwoty wynagrodzenia w catosci do zobowigzania do wykonania
Swiadczenia lub do odrebnego dobra lub odrebnej ustugi jest zgodne z zasadami roz-
liczania ceny transakcyjnej na wyodrebnione $wiadczenia.
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Przyktad

Spédtka ,Z” otrzymata zamowienie na wytworzenie i dostawe urzadzenia paczkuja-
cego mrozonki oraz pozZniejszy 2-letni serwis tego produktu. Umowa przewiduje cene
za cate swiadczenie (dostawa, montaz, serwis) na poziomie: 2 miliony zt. Dodatkowo
w umowie przewidziane sg nastepujace warunki:

1) jezeli spotka ,,Z” dostarczy maszyne (i dokona jej instalacji wraz z probnym roz-
ruchem) w ciggu 6 miesiecy od dnia podpisania umowy, otrzyma dodatkowa
premie: 100 tys. zt,

2) jeZeli wystapi awaria urzadzenia w ciggu 2 kolejnych lat serwisowych i spotka
»,Z” nie usunie usterki w ciggu 3 dni roboczych od jej wystgpienia, bedzie zobli-
gowana do zwrotu: 1 tys. zt z ceny sprzedazy za kazdy dzient opdZnienia w usu-
nieciu usterki.

W przedstawionej sytuacji mozna zidentyfikowac 3 podstawowe swiadczenia wy-
nikajace z umowy, tj. dostawe urzadzenia, jego montaz i pozZniejszy serwis, przy
czym dwa pierwsze mogag byc potraktowane jako tgczne (dostawa z montazem).
W przyktadzie wystapity rowniez dwa elementy zmiennego wynagrodzenia — dodat-
kowy bonus w zwigzku z szybkim ukoriczeniem dostawy i montazu oraz dodatko-
we potencjalne zwroty ceny transakcyjnej w zwigzku z opoZnieniami w usuwaniu
usterek. Poniewaz elementy te mozna zgodnie ze wskazanymi zasadami przypi-
sac do odrebnych swiadczeri (dostawa i montaz oraz odrebny serwis), bedg podle-
gac osobnemu przypisaniu do dziatan jednostki (po rozliczeniu ceny transakcyjnej
2 min zt na oba odrebne sSwiadczenia). Po dokonaniu podziatu ceny kontraktowej
na wskazane grupy dziatan, jednostka powinna przeprowadzic korekte ustalonej
czesci przychodu przypisanej do obu sSwiadczeri o prawdopodobieristwo realiza-
¢ji dodatkowego Swiadczenia lub/i ujecia mozliwosci potencjalnego zwrotu czesci
ceny sprzedazy.

Uwaga: Przyjete w MSSF 15 rozwigzania moga stanowi¢ duze obcigzenie, w zwigzku
e ztym zawsze nalezy rozwazy¢ zastosowanie uproszczeri w tym wzgledzie.

IIl. POROWNANIE KRAJOWYCH | MIEDZYNARODOWYCH
REGULACJI DOTYCZACYCH UJECIA PRZYCHODOW

Sytuacja kazdego przedsiebiorstwa jest inna, w zwigzku z tym nie mozna jednoznacznie
wskazac zagadnien, ktdre pojawia sie w kazdej jednostce. Ponizej przedstawimy poréwna-
nie krajowych i miedzynarodowych regulacji dotyczacych zagadnien (problemoéw ksiego-
wych), ktére moga wymagac dodatkowej oceny przy ujmowaniu przychodéw w wiekszosci
podmiotow gospodarczych.

Przedstawione ponizej obszary stanowig jedynie wybrane problemy poruszane w ni-
niejszym dodatku. W kontekscie stosowania MSSF 15 (ktéry wprowadza nowe podejscie
do ustalania przychodéw ze sprzedazy) nalezy réwniez pamietaé, ze regulacje MSR/
MSSF stosowane sa przede wszystkim dla pozycji istotnych. W zwigzku z tym, jezeli nowe
regulacje miatyby wptyw na pewne transakcje jednostki, ktére sa uznawane za nieistot-
ne dla oceny jej sytuacji finansowej i wynikobw, mozna zastosowaé dla nich rozwigza-
nia uproszczone.
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Ujecie umoéw na swiadczenie ustug, gdy okres realizacji umowy jest dtuzszy niz 6 miesiecy

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z umoéw z klientami”

Ujecie przychodu powinno nastgpowac¢ | Wynikajace z umowy zobligowanie (zobowigzanie) sprzedawcy podlega

proporcjonalnie do stopnia zaawan- ocenie czy jest to $wiadczenie realizowane w czasie, czy w okreslonym
sowania umowy, jezeli stopien ten, momencie. W kontek$cie wskazanych ustug bedzie to zazwyczaj $wiadcze-
jak réwniez przewidywane catkowite nie realizowane w czasie — ujecie przychodu pojawi si¢ w trakcie realizacji
koszty wykonania ustugi za caty czas umowy proporcjonalnie do stopnia realizacji, jezeli mozna go wiarygodnie
jej realizacji, mozna ustali¢ w sposéb okresli¢. Wyjatek stanowig sytuacje, gdy:

wiarygodny. — klient nie otrzymuje lub nie czerpie korzysci ptynacych ze $wiadczenia

w miare jego wykonywania przez jednostke, ani

— w wyniku $wiadczenia nie powstaje lub nie zostaje ulepszony sktadnik
aktywow, ktéry jest kontrolowany przez klienta, ani

— w wyniku $wiadczenia nie powstaje sktadnik bez alternatywnego zasto-
sowaniu dla jednostki badz powstaje sktadnik bez alternatywnego zasto-
sowania, ale jednostce nie przystuguje egzekwowalne prawo do zaptaty
za dotychczas wykonane $wiadczenie.

Komentarz: Ujecie umow na ustugi dtugoterminowe (powyzej 6 miesiecy) bedzie zazwy-
czaj bardzo zblizone z perspektywy wszystkich regulacji. W wyniku tego realizacja umow
budowlanych, na budowe specjalistycznego oprogramowania czy dtugoterminowe prace
projektowe itp., bedzie ujmowana w zblizony sposdb. Jedynie w skrajnych okolicznosciach
dla potrzeb MSSF 15 ustuga nie bedzie ujmowana w czasie jej realizaciji.

)
Przyktad A

Spotka ,X” dostarcza oprogramowanie dla gmin (wsrdd jej klientow jest kilkadzie-
siat gmin w Polsce). W 2018 r. spdtka ,X” podpisata z jednym z kontrahentow 12 mie-
sieczng umowe na przygotowanie rozszerzenia (rozbudowe) programu o system za-
rzadzania szkotami gminnymi. Spotka ,X” oczekuje, Ze opracowane rozszerzenie zo-
stanie rowniez sprzedane innym klientom (nie tylko zamawiajgcemu). Wszelkie prace
zwigzane z realizacjg zamdowienia prowadzone sg w spdtce ,X”, a korzysci z opraco-
wania nowego modutu beda realizowane przez zamawiajacego dopiero po jego im-
plementacji. Umowa sformutowana jest w ten sposob, ze prawa do modutu pozostaja
przy spotce ,X”. Gmina bedzie miata petna mozliwosc¢ wykorzystania modutu, jednak
bez mozliwosci udzielania licencji innym podmiotom.

W przedstawionej sytuacji jednostka ,X” moze zidentyfikowac zawarta umowe jako
umowe na realizacje ustugi ,rozbudowa programu IT”, co bedzie skutkowac stopnio-
wym ujmowaniem przychodow dla potrzeb ustawy o rachunkowosci.

W kontekscie stosowania MSSF 15 ujecie przychodu z tytutu zawartego kontraktu
wymaga jednak oceny kierownictwa ,X”. Nalezy bowiem rozwaZzyc, czy przychdd z ty-
tutu tego swiadczenia kwalifikuje sie do ujmowania w trakcie jego realizacji, czy w okre-
Slonym momencie (po jego przekazaniu zamawiajacej gminie). Pierwsze rozwiazanie
powinno byc zastosowane, jezeli spetnione zostanie jedno z ponizszych kryteriow:

— gmina jednoczesnie otrzymuje i czerpie korzysci ptynace ze swiadczenia

w miare jego wykonywania przez jednostke ,X”; kryterium to nie jest spetnione
we wskazanym przyktadzie;

— w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostke powstaje lub zostaje ulepszony

sktadnik aktywdw (np. produkcja w toku), a kontrole nad tym sktadnikiem aktywdow
— w miare jego powstawania lub ulepszania — sprawuje gmina (klient); kryterium
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to réwniez nie bedzie spetnione, jezeli wskazany modut zostanie uznany za odreb-
ny sktadnik aktywow lub ulepszenie nieznajdujace sie pod kontrola gminy;

— w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostke nie powstaje sktadnik akty-
wow o alternatywnym zastosowaniu dla jednostki, a jednostce przystuguje eg-
zekwowalne prawo do zapftaty za dotychczas wykonane swiadczenie, kryterium
to nie jest spetnione we wskazanym przyktadzie (spdtka ,,X” oczekuje udostep-
nienia modutu innym podmiotom).

Jezeli zaden ze wskazanych warunkow nie jest spetniony, jednostka ,X” ujmie
przychdd (dla potrzeb MSSF 15) w momencie zakoriczenia realizacji Swiadczenia. Ta-
kie rozwigzanie jest odmienne od wymagarn ustawy o rachunkowosci.

W sytuacji gdy przedmiotem kontraktu bedzie swiadczenie specyficzne (bez alter-
natywnych sposobow wykorzystania), za ktdre wynagrodzenie bedzie egzekwowalne
po jego zakoriczeniu, badz gdy ulepszany sktadnik (lub wytwarzany sktadnik) bedzie
kontrolowany przez zamawiajacego (np. budowa nieruchomosci na gruncie klienta),
jednostka ,,X” ujmie umowe (przychdd) wraz ze stopniem jej realizacji.

Ujecie umoéw na swiadczenie ustug, gdy okres realizacji umowy jest krétszy niz 6 miesigecy

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z umoéw z klientami”

Brak jednoznacznych uregulowan — Wynikajgce z umowy zobligowanie (zobowigzanie) sprzedawcy podlega
ujecie zalezy od rozwigzan przyjetych ocenie czy jest to $wiadczenie realizowane w czasie, czy w okreslonym
w polityce rachunkowosci. W praktyce momencie. W konteks$cie wskazanych uméw bedzie to zazwyczaj Swiadcze-

najczesciej ujecie przychodu nastepu- nie realizowane w czasie — jego ujecie nastgpi w trakcie realizacji umowy
je w momencie zakoriczenia umowy proporcjonalnie do stopnia realizacji, jezeli mozna go wiarygodnie okreslic.
(i wystawienia faktury). W wyjatkowych sytuacjach (przedstawionych przy analizie uméw dtugoter-

minowych) wtasciwe jest ujecie w momencie zakoriczenia kontraktu.

Komentarz: Regulacje miedzynarodowe nie réznicujg uméw ze wzgledu na okres ich
trwania, jak czyni to ustawa o rachunkowosci — przyjete w nich kryteria dotyczg wszystkich
umow bez wzgledu na okres ich realizacji. Jak wskazano wczesniej MSSF 15 zmienia spo-
séb rozrézniania przedmiotu umowy — Rada MSR odeszta w nim od podziatu uméw na te
dotyczace dostaw ddbr i Swiadczenia ustug. W to miejsce przyjeto podejscie wigzace ujecie
przychodu z identyfikacja zobowigzania do wykonania $wiadczenia spetnianego w czasie
lub w okreslonym momencie. W konsekwencji tego niektére umowy na dostawe moga by¢
rozliczane jak ustugi (w trakcie realizacji $wiadczenia), podczas gdy umowy na ustugi moga
by¢ czasem ujmowane jak dotychczasowe umowy na dostawe débr.

Dzielenie lub tagczenie uméw i wyodrebnianie Swiadczen

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z uméw z klientami”
Brak wytycznych ustawowych — jednostka stosuje rozwig- Konieczno$¢ ustalenia odrebnych zobowigzarn do wyko-
zania przyjete w polityce rachunkowosci (badz wynikajace nania wynikajacych z umowy, jezeli spetnione sg odpo-
z dotychczasowej praktyki, jezeli podejscie nie jest wyar- wiednie kryteria. Przychody z tytutu odrebnych $wiad-
tykutowane w polityce rachunkowosci). Zazwyczaj kazda czen ujmowane sg odrebnie.

umowa ujmowana jest odrebnie. W kontekscie umoéw
o ustugi budowlane dodatkowe wytyczne zawarte sa w KSR
nr 3 ,Niezakoriczone ustugi budowlane”.
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Komentarz: Standardy miedzynarodowe wymagaja analizy zawartych umow i ewentu-
alnego wyodrebnienia z nich réznych swiadczen (np. odrebnego ujecia sprzedazy i pdz-
niejszego serwisu, jezeli umowa sprzedazy nie wyodrebnia czesci transakcji i przypisanych
do nich cen). Ustawa o rachunkowosci nie odnosi sie do tego zagadnienia. Analogiczny pro-
blem dotyczy taczenia roznych uméw (Swiadczen).

)
Przyktad h

Spotka ,X” sprzedata kruszarke za: 200 tys. zt (netto). W zwigzku z zawartg umo-
wa (w ramach niej) spotka ,X” zobligowana jest do rocznego nieodptatnego serwi-
Su kruszarki.

W przedstawionej sytuacji jednostka stosujgca ustawe o rachunkowosci ujmie za-
zwyczaj przychod w wysokosci: 200 tys. zt. Na dzieni bilansowy nastapi ewentual-
nie ujecie rezerwy na przyszte dziatania serwisowe (ujecie rezerwy w koresponden-
cji z kosztami).

Dla potrzeb MSSF 15 jednostka powinna rozdzielic: 200 tys. zt na sprzedaZz i przy-
szte swiadczenia (ustugi serwisowe). )

A Q
Przyktad

Spdtka ,Y” sprzedata kruszarke za: 200 tys. zt (netto). W zwiazku z zawarta umo-
wa (w ramach niej) spdtka ,Y” zobligowana jest do rocznego serwisu kruszarki, przy
czym kontrahent bedzie refundowat jej jedynie poniesione koszty bezposrednie.
W przypadku realizacji ustug serwisowych na normalnych zasadach spdtka ,Y” reali-
zuje zazwyczaj marze 20%.

W przedstawionej sytuacji jednostka stosujaca ustawe o rachunkowosci ujmie za-
zwyczaj przychdéd w wysokosci: 200 tys. zt. W zwiazku z tym, Ze koszty serwisu beda
refundowane, zazwyczaj nie pojawi sie rezerwa na dzien bilansowy.

Dla potrzeb MSSF 15 jednostka powinna rozwazyc¢ wyodrebnienie z kwoty:
200 tys. zt czesci marzy na dodatkowych Swiadczeniach (ustugach serwisowych)
— realizacje ustugi po kosztach mozna potraktowac jako rabat na swiadczeniu, ktory
jest alokowany do powigzanych elementdw (czesciowo do sprzedaZzy kruszarki).

4
Ujecie umowy na dostawe standardowych débr
Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z umoéw z klientami”
Brak szczegétowych wytycznych ustawowych — ujecie Ujecie przychodu w momencie, gdy kontrahent przejmuje
przychodu pojawia si¢ w praktyce zazwyczaj w momen- kontrolg nad sktadnikiem. W praktyce oznacza to ujecie
cie wydania sprzedanych débr i wystawienia dokumentu przychodu zazwyczaj w momencie wydania débr (i wysta-
sprzedazy (np. faktury). wienia dokumentu sprzedazy).

Komentarz: W przypadku umow na dostawe standardowych ddbr jednostka bedzie zazwy-
czaj ujmowac przychdéd dla ww. regulacji w momencie realizacji dostawy. W tym miejscu nalezy
zaznaczyé, ze MSSF 15 przedstawia dodatkowe wytyczne pomocne w ocenie momentu sprze-
dazy w specyficznych okolicznos$ciach, np. sprzedazy débr bez ich wydania kontrahentowi.

Ponizej przeanalizujemy sytuacje, w ktdrej dostarczane dobra dostosowane sg do po-
trzeb zamawiajgcego i istnieja ograniczone mozliwosci ich alternatywnego wykorzystania
dla wytwérey. Zaktadamy przy tym, ze wytwérca ma egzekwowalne prawo do wynagrodze-
nia po zrealizowaniu dostawy.
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Ujecie umowy na dostawe niestandardowych débr

Regulacje ustawy o rachunkowosci

Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z uméw z klientami”

Brak szczegétowych wytycznych ustawowych — ujecie
przychodu pojawia sie w praktyce zazwyczaj w momen-
cie wydania sprzedanych débr i wystawienia dokumentu
sprzedazy (np. faktury).

Woynikajace z umowy zobligowanie (zobowigzanie) sprze-
dawcy podlega ocenie czy jest to Swiadczenie realizowa-
ne w czasie, czy w okreslonym momencie. W kontek$cie
wskazanego typu $wiadczenia moze to by¢ ujecie przy-
chodu w czasie jego realizacji, jezeli sa spetnione kryteria
dla zobowigzan wypetnianych w czasie.

Komentarz: Dla potrzeb ustawy o rachunkowosci ujecie przychodu wigze sie z wyda-
niem sprzedanych débr kontrahentowi (lub ewentualnie z postawieniem ich do dyspozy-
cji kontrahenta). Dla potrzeb MSSF 15 jednostka powinna dokona¢ oceny, czy wynikajace
z umowy zobowigzanie do wykonania $wiadczenia jest spetniane w czasie, czy w okreslo-
nym momencie. Jezeli w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostke powstaje sktadnik
aktywow bez alternatywnego zastosowania dla jednostki i jednoczesnie przystuguije jej eg-
zekwowalne prawo do zaptaty za dotychczas wykonane $wiadczenie (nawet dopiero po za-

koriczeniu umowy), to wystepuje przestanka ujmowania Swiadczenia (przychodu) w czasie
(paragraf 35 MSSF 15). W zwigzku z tym pojawia sie réznica w sposobie (momencie) ujmo-
wania przychodoéw dla potrzeb wskazanych regulacji.

Przyktad

Spdtka ,Y” to kuznia, ktéra produkuje czesci do samochoddw osobowych rdznych
koncernow (np. ttoki, czesci skrzyri biegow). Pod koniec 2018 r. spdtka zawarta umo-
we na dostawe: 10 tys. szt. czesci dla koncernu ,,T” (wedtug specyfikacji tego klienta).
Wytworzone produkty nie maja alternatywnego wykorzystania dla ,Y” (w przypadku
zerwania kontraktu zostang zeztomowane). Umowa na dostawe przewiduje okreslona
zaptate (zaptata nastapi do 1 miesigca po realizacji dostawy). W przypadku zerwania
umowy koncern , T” bedzie musiat wyptacic znaczace odszkodowanie.

Zatozmy, iz w grudniu 2018 r. zrealizowana zostanie dostawa 1 tys. szt. zamo-
wionych produktdw, a na koniec 2018 r. (31.12.2018 r.) w magazynie spotki ,Y” znaj-
dowac sie bedzie 2.000 szt. ukoriczonych produktow, ktdre zostang dostarczone
w styczniu 2019 r.

W przedstawionej sytuacji kierownictwo jednostki powinno dokonac oceny za-
wartej umowy. Jezeli uznaje, ze kryteria zawarte w paragrafie 35 pkt ¢ MSSF 15
sg spetnione (w wyniku wykonania swiadczenia przez jednostke nie powstaje sktad-
nik aktywdw o alternatywnym zastosowaniu dla jednostki i jednoczesnie przystuguje
jej egzekwowalne prawo do zaptaty za dotychczas wykonane swiadczenie), to spet-
nione sa kryteria ujmowania swiadczenia w czasie. W zwiazku z tym na dzieni bilan-
sowy jednostka powinna okreslic stopien realizacji umowy i rozwazyc ujecie przy-
chodu nie tylko dla zrealizowanej dostawy (1 tys. szt.), ale i dla produktow ,,czekajg-
cych na dostawe” w magazynie.

Wskazane podejscie (przy zatozeniu, ze odpowiednie kryteria sa spetnione) zna-
czgco rozni sie od rozwigzania stosowanego na podstawie ustawy o rachunkowosci.

S

//
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Kwota ujmowanego przychodu

Regulacje ustawy o rachunkowosci

Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z uméw z klientami”

Brak szczego6towych zapiséw w ustawie. Przychod
ujmowany jest zazwyczaj w kwocie netto naleznej jed-
nostce, z uwzglednieniem ewentualnych rabatéw po ich
przyznaniu.

Przychéd ujmowany na podstawie ceny transakcyjne;j.
Cena transakcyjna to kwota wynagrodzenia, ktére zgodnie
z oczekiwaniem jednostki bedzie jej przystugiwaé¢ w zamian
za przekazanie przyrzeczonych débr lub ustug na rzecz

klienta, z wytaczeniem kwot pobranych w imieniu osdéb trze-
cich (np. niektérych podatkéw od sprzedazy). Wynagrodze-
nie okreslone w umowie z klientem moze obejmowacé kwoty
state, kwoty zmienne lub oba te rodzaje kwot.

Komentarz: Regulacje migdzynarodowe wymagajg uwzglednienia jako przychodu warto-
$ci wynagrodzenia, ktére nie musi by¢ rowne kwocie naleznej wynikajacej z zawartej umo-
wy. W tym kontekscie na szczegdlng uwage zastuguja zapisy MSSF 15, dotyczace wyna-
grodzenia zmiennego (uzaleznionego od okreslonych zdarzen w przysztosci). Stosujac ten
standard jednostki gospodarcze moga stawac¢ przed problemem oceny prawdopodobien-
stwa realizacji elementéw zmiennych i na tej podstawie szacowaé przychdéd ze sprzedazy
(biorgc pod uwage np. rézne warianty wynagrodzenia). Zmienno$¢ wynagrodzenia moze
wynikaé z réoznych czynnikdw, np. premii za szybsza realizacje umowy, dodatkowych raba-
téw i obnizek cen, a nawet kar umownych w przypadku nienalezytego lub niewtasciwego
wykonania umowy ze strony klienta. W kontekscie MSSF na uwage zastuguje réwniez fakt
eliminowania przychodéw pobieranych w imieniu oséb trzecich. Jezeli zatem lider konsor-
cjum wystawia i inkasuje kwoty dotyczgce catego projektu, a nastepnie sg one dzielone
na cztonkéw konsorcjum, to jego przychody (i odpowiednio koszty) nie powinny uwzgledniaé
kwot przypisanych do kontrahentéw.

N
Przyktad

Firma budowlana zawarta z gming umowe na wymiane nawierzchni drogi. Umo-
wa opiewa na kwote: 12 min zt netto, jednak w kontrakcie zawarto klauzule, ze kwo-
ta ta zostanie powiekszona o 5%, jezeli droga zostanie oddana do uzytku przed
30 pazdziernika.

W przedstawionej sytuacji ujmujgc przychdd wraz z postepem prac, wiekszosc
podmiotéw stosujacych ustawe o rachunkowosci bedzie bazowac na elemencie sta-
tym (kwocie: 12 min z#). Dla potrzeb MSSF 15 jednostka powinna szacowac przychdd
uwzgledniajac ewentualna premie, jeZeli jej wyptata jest prawdopodobna. Wraz ze zmia-
nami tego prawdopodobieristwa moga pojawic sie korekty do ujmowanego przychodu.

Ujecie rabatow

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z umoéw z klientami”

Generalnie rabaty pomniejszaja cene sprzedazy w mo-
mencie ich naliczenia (faktura lub przekazanie faktury
korygujacej). Rabaty przypisane sa zazwyczaj do pozycji,
dla ktérych zostaty wskazane. Wyjatkiem jest sytuacja,
gdy faktura korygujaca, dokumentujaca udzielenie ra-
batu, wystawiona jest w kolejnym roku obrotowym. W
takim przypadku uzasadnione moze by¢ ujecie korekty
przychodu w roku, w ktérym zostata wystawiona faktura
pierwotna, zwtaszcza gdy poprzedni okres sprawozdaw-
czy nie zostat jeszcze zamkniety.

Rabaty pomniejszaja cene transakcyjng. Rabaty, jako
czes$¢ wynagrodzenia zmiennego sg uwzgledniane

w momencie sprzedazy, mimo ze ich naliczenie (oficjalne
przyznanie) moze nastgpi¢ w przysztosci. Dodatkowo
rabaty sg alokowane do réznych swiadczen wynikajgcych
z umowy, jezeli przyznanie rabatu na jednej pozycji wa-
runkowane jest sprzedaza innych.
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Komentarz: Obie regulacje przewidujag ujecie rabatdow jako pomniejszenie przychodow.
Miedzy regulacjami pojawi¢ si¢ moga jednak réznice w zakresie sposobu ujecia rabatu oraz
momentu jego ujecia. Specyficzne wymagania MSSF 15 to alokacja rabatu do réznych po-
wigzanych swiadczen wynikajgcych z umowy, nawet jezeli oficjalnie przyznany jest on tyl-
ko do okreslonej pozycji. Dodatkowo rabat powinien by¢ antycypowany, jezeli mozna go
racjonalnie oczekiwac, np. dotychczasowa praktyka jednostki wskazuje, ze po przekrocze-
niu okreslonego poziomu sprzedazy klienci otrzymujg okreslone rabaty na dotychczasowej
sprzedazy. Nalezy podkresli¢, ze niektére z rabatéw moga wpisywac sie w ,punkty lojalno-
Sciowe” lub mechanizmy utrzymania klientéw (np. mozliwo$é zakupu petnowarto$ciowych
sktadnikéw po bardzo preferencyjnych cenach). W takim przypadku jednostka powinna dla
potrzeb MSSF identyfikowa¢ odrebne swiadczenia.

N

Przyktad
Spotka telekomunikacyjna sprzedata telefon kupiony po: 180 zt, o wartosci rynko-
wej: 200 zt za kwote: 1 zt, jednoczesnie podpisujac abonament na dwa kolejne lata.
Dla potrzeb ustawy o rachunkowosci transakcja sprzedazy skutkuje zazwyczaj stratg
na sprzedazy telefonu (np. 179 zt) oraz ujmowaniem zysku ze swiadczenia ustug przez
kolejne lata. Dla potrzeb MSSF 15 rabat w wysokosci: 199 zt (tj. 200 zt — 1 zt), alokowa-
ny jest na sprzedaz telefonu i swiadczenie ustug telekomunikacyjnych przez 2 lata.
Ustawa o rachunkowosci nie przewiduje takiej alokacji.

//

Przyktad

W grudniu spdtka sprzedata kompresor za: 100 tys. zt. Umowa z kontrahentem
przewiduje, ze w przypadku zakupu innego produktu w ciggu 3 miesiecy za minimum:
50 tys. zt, spétka przyzna rabat 10% na zakup kompresora.

Dla potrzeb MSSF 15 jednostka powinna uwzglednic fakt, Ze cena kompresora jest
zmienna oraz ze umowa przewiduje rézne swiadczenia. W zwigzku z tym (biorac pod
uwage prawdopodobieristwo kolejnej transakcji) uzasadnione jest ujecie przychodu
W nizszej wysoKosci i ,zawieszenie” réznicy na zobowigzaniach wobec kontrahentow.

Wskazane podejscie dla potrzeb ustawy o rachunkowosci bytoby mozliwe po za-
stosowaniu zasady ostroznosci (jednostka moze oczekiwac, ze czesc przychodu nie
zostanie zrealizowana).

J

Punkty lojalno$ciowe i zblizone mechanizmy (np. przyszte znizki)

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z umoéw z klientami”

Ujecie uzaleznione od sposobu rozliczenia i warunkéw Zobligowanie do okres$lonych dziatar w przysztosci

transakcji. Zazwyczaj tworzone sg rezerwy na przyszte
Swiadczenia (w koszty), jezeli transakcje obligujg do okre-
Slonych dziatan w przysztosci. Przyktadowo zobligowanie
do sprzedazy okreslonych produktéw/towaréw/ustug
ponizej kosztu ich wytworzenia lub ceny ich nabycia

sg przestanka do ujecia rezerwy. Jezeli zobligowanie
realizowane jest z marza dodatnig lub 0, zazwyczaj nie
pojawia sie ujecie w bilansie.

(np. do sprzedazy produktéw/towaréw/ustug na preferen-
cyjnych warunkach) stanowi odrebne $wiadczenie ujmo-
wane jako zobowigzania wobec kontrahentéw (przychody
przysztych okreséw). W konsekwencji tego przychéd

na $wiadczeniu gtéwnym ujmowany jest w nizszej wyso-
kosci w momencie ujecia transakciji.

Komentarz: Regulacje miedzynarodowe wymagaja potraktowania punktéw lojalnoscio-
wych i przysztych znizek cen jako odrebnych swiadczen. W konsekwencji tego z biezacego
przychodu ze sprzedazy wyodrebniania jest cze$¢ zwigzana z przysztymi swiadczeniami.




67

Przyktad

W grudniu spdtka sprzedata sprezarke za: 80 tys. zt. Umowa z kontrahentem prze-
widuje, ze w przypadku zakupu kolejnego produktu w ciggu 3 miesiecy za minimum:
50 tys. zt, spotka sprzeda kontrahentowi dwa nowe laptopy za: 1 zt netto kazdy.

Dla potrzeb ustawy o rachunkowosci jednostka wykaze zazwyczaj przychdd
w kwocie: 80 tys. zt. Ewentualny obowigzek dostarczenia laptopdw po preferencyjnej
cenie (ponizej kosztu nabycia) bedzie uwzgledniony w ramach rezerw (jako dodatko-
wy koszt), jezeli zostang spetnione kryteria ujecia rezerwy.

Dla potrzeb MSSF 15 koniecznosc¢ dostawy laptopdw po preferencyjnej cenie
jest odrebnym swiadczeniem, do ktdrego nalezy przypisac czesc ceny sprzeda-
zy. W konsekwencji tego na koniec danego roku spotka wykaze nizszy przychod
ze sprzedazy kompresora, a roznice miedzy kwota nalezna (netto) i ujetga wykaze
jako zobowigzania wobec kontrahentow (zobowigzania z tytutu umdw). Dopiero
w momencie, gdy kontrahent nie skorzysta z promocji, jednostka przeniesie ujete
kwoty na przychdd danego okresu.

Sprzedaz z dtugim odroczonym terminem ptatnos$ci oraz umowy z ptatnosciami ratalnymi

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z uméw z klientami”

Ujecie przychodu bazuje na kwocie naleznej (nominalnej). | Ujecie przychodu bazuje na warto$ci godziwej kwoty na-
leznej. W konsekwencji tego jednostka powinna rozdzieli¢
kwote nalezna (netto) na przychéd ze sprzedazy oraz
przychdd z tytutu odsetek, zwigzany z dtugoterminowym
finansowaniem kontrahenta.

Komentarz: W kontekscie zapisow ustawowych sprzedaz z dtugim odroczonym termi-
nem ptatnosci nie rodzi dla jednostki specyficznych probleméw. Dla potrzeb MSSF 15 jed-
nostka powinna uja¢ przychdd ze sprzedazy w nizszej kwocie niz nalezna (netto) i odpo-
wiednio w nizszej kwocie naleznos$¢ ze sprzedazy. Réznica miedzy kwotg nalezng (np. kwo-
ta netto z faktury) i poczatkowo ujeta naleznoscig (kwotg zdyskontowang) ujmowana jest
jako przychéd z tytutu odsetek w trakcie trwania umowy. Analogicznie traktowana jest
sprzedaz ratalna, jezeli nie przewiduje dodatkowych optat (odsetek) z tytutu finansowa-
nia. W tym konteks$cie warto wspomnie¢ o wyraznym zapisie MSSF 15 (paragraf 63), ktéry
wskazuje, ze jako uproszczenie mozna pominaé dyskontowanie naleznosci o terminie zapta-
ty krétszym niz rok.

Sprzedaz z prawem zwrotu

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z uméw z klientami”

Ujecie przychodu bazuje zazwyczaj na kwocie naleznej Ujecie przychodéw bazuje na cenie transakcyjnej
(nominalnej). Ewentualne zwroty skutkuja korekta przy- z uwzglednieniem prawdopodobieristwa wystgpienia
choddéw zazwyczaj w okresie, gdy wystawiana jest faktura | zwrotéw. Oznacza to, ze przychdd jest czesto ujety
korygujaca. Wyjatkiem moze by¢ sytuacja, gdy faktura w kwocie nizszej niz kwota nalezna od kontrahenta.
korygujaca wystawiana jest w kolejnym okresie, gdy okres | Roéznica ujmowana jest jako zobowigzanie wobec kon-
sprawozdawczy jeszcze nie zostat zamkniety. trahenta i zostanie przeniesiona na przychody dopiero

w momencie, gdy kontrahent nie dokona zwrotu w ustalo-

nym terminie.

Komentarz: Dla potrzeb ustawy o rachunkowosci jednostka ujmuje zazwyczaj przychéd
bazujac na kwocie naleznej. Dla potrzeb MSSF 15 prawo zwrotu tworzy element wynagro-
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dzenia zmiennego, ktory jest uwzgledniany m.in. poprzez okreslenie prawdopodobieristwa
wystgpienia zwrotow. Czesé przychoddéw zidentyfikowana jako podlegajace zwrotowi nie
kwalifikuje sie do ujecia w wyniku finansowym (analogicznie w wyniku finansowym nie po-
jawi sie zwigzany z nimi koszt np. koszt wytworzenia sprzedanych produktéw lub wartos¢
sprzedanych towaréw). Oszacowane zobowigzanie do zwrotu okreslonych kwot pomniejsza
przychody okresu i jest wykazywane w zobowigzaniach jednostki gospodarczej. Analogicz-
ne rozwigzanie mozna zastosowa¢ w kontekscie ustawy o rachunkowosci, gdy jednostka
kieruje sie zasada ostroznosci.

Sprzedaz niezafakturowana

Regulacje ustawy o rachunkowosci Regulacje MSSF 15 ,,Przychody z umoéw z klientami”

Istnieje mozliwo$¢, a czasem konieczno$¢ ujecia przy- Istnieje konieczno$¢ ujecia przychodéw na podstawie
choddéw na podstawie oszacowan, jesli spetnione sg okre- | oszacowan, jesli spetnione sa okreslone warunki
$lone warunki.

Komentarz: Regulacje krajowe i miedzynarodowe przewidujg konieczno$é ujmowania
przychodow tzw. niezafakturowanych, co wiaze sie zazwyczaj ze stopniowg realizacja
Swiadczen na rzecz kontrahenta (np. umowy o ustuge budowlang). W tym kontekscie na-
lezy podkresli¢, ze wymagania takie dotyczg w ustawie o rachunkowosci przede wszyst-
kim realizacji ustug przez okres dtuzszy niz 6 miesiecy, podczas gdy dla uméw krot-
szych istnieje mozliwosé, lecz nie obowigzek takiego podejscia. W przypadku MSSF 15
szacowanie kwot naleznych do danego dnia bilansowego jest konieczne, gdy okreslone
warunki sg spetnione. Nalezy podkresli¢, ze wskazany problem bedzie dotyczyt nie tyl-
ko umow na realizacje ustug, ale réwniez niektorych umow na dostawe okreslonych me-
didow (np. wody, gazu, energii elektrycznej i cieplnej), gdy odczyt rzeczywistych stanéw
jest przeprowadzany po okreslonym czasie (np. co 2 miesigce), a takze innych swiadczen.
Dla potrzeb regulacji krajowych niezafakturowane naleznosci wykazywane sa zazwyczaj
jako element rozliczen miedzyokresowych lub naleznosci z tytutu dostaw i ustug. Regu-
lacje MSSF 15 przewidujg koniecznos¢ wyodrebnienia w bilansie osobnej grupy ,aktywa
z umow z klientami”.
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